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ESTUDIO FINANCIERO PARA LA APERTURA DE UNA SUCURSAL DE LA
EMPRESA ALEX TYRES DEL CANTON LA LIBERTAD.

RESUMEN

El presente ensayo sobre el estudio financiero tiene como objetivo analizar la viabilidad de
aperturar una nueva sucursal de la empresa Alex Tyres, por lo cual se utilizd una metodologia
cualitativa y cuantitativa, de tipo bibliografica y descriptiva , para lograr la consolidacion del
estudio, considerando la realizacién de una proyeccion sobre los ingresos y costos de ventas
utilizando el método de proyeccion de incremento absoluto en base a prondstico y flujo de efectivo,
como herramientas que permitan obtener informacidn importante para visualizar y garantizar la
rentabilidad y/o capacidad que la empresa posee para realizar una nueva inversion, de tal manera
gue se tomaron en cuenta datos historicos de ingresos y costes de ventas sobre productos y
servicios facturados de afios especificos e informes financieros pertenecientes a la empresa, con lo
cual se obtuvieron resultados positivos, llegando a la conclusion, que es factible aperturar una
sucursal de la empresa Alex Tyres del canton La Libertad, dado a que sus condiciones actuales son
favorables.

Palabras claves: Estudio Financiero, viabilidad, inversion.

FINANCIAL STUDY FOR THE OPENING OF A BRANCH OF THE COMPANY ALEX
TYRES OF CANTON LA LIBERTAD.

ABSTRACT

The present essay on the financial study aims to analyze the viability of opening a new branch of
the Alex Tyres company, for which a qualitative and quantitative methodology, of a bibliographic
and descriptive type, was used to achieve the consolidation of the study, considering the realization
of a projection on the income and costs of sales using the projection method of absolute increase
based on forecast and cash flow, as tools that allow obtaining important information to visualize
and guarantee the profitability and/or capacity that the company has to make a new investment, in
such a way that historical data of income and costs of sales were taken into account on products
and services invoiced for specific years and financial reports belonging to the company, with which
positive results were obtained, reaching the conclusion, that it is feasible to open a branch of the
company Alex Tyres of canton La Libertad, given that its current conditions are favorable.

Keywords: Financial study, viability, investment.



INTRODUCCION

Un estudio financiero conforma una parte esencial dentro de un proyecto de inversion,
debido a que esta permite al empresario conocer los puntos importantes para la creacion y puesta
en marcha de un negocio a futuro, ayudando a esta en distribucion, venta de alguin bien o servicio

que vaya a ofrecer, como es el caso de la empresa Alex Tyres dedicado al sector automotriz.

Actualmente gracias al dinamismo, la globalizacion y el libre comercio, ha dado la
oportunidad de que muchos negocios en el Ecuador puedan surgir dentro de un mercado muy
competitivo; en especial el sector automotriz que con el paso del tiempo este se ha ido
fortaleciendo, generando un gran crecimiento dentro del mercado Santaelenense, volviéndose algo
muy atractivo debido al crecimiento de la demanda de vehiculos que se ha ido presentando en la
provincia, sin embargo dentro de la misma existe mucha competencia que se dedican a este tipo

de actividad comercial.

De tal manera que contar con un vehiculo se ha convertido en una necesidad dentro de la
Provincia de Santa Elena, mas aun en tiempos de pandemia, este se ha vuelto de mucha utilidad
para las personas, sea este por seguridad, proteccion, etc; que sin lugar a duda para las empresas
de repuestos y servicios automotrices representa una oportunidad de inversidn para sus negocios.
Motivo por el cual el duefio de la empresa Alex Tyres ha decido expandir su negocio en otra parte
de la provincia, creando una sucursal de esta, con la finalidad de cubrir con la demanda

insatisfecha.

Por lo tanto, al enfocarse en el sector automotriz existen establecimientos que ofrecen este
tipo de servicios, sin embargo, no cuentan con una atencién completa hacia el cliente, tanto en

calidad como en la optimizacion de tiempo, de tal manera que esto representa un costo de



oportunidad para los clientes y de igual manera para el proyecto que se plantea. Sin embargo, para
la ejecucion del proyecto, se tiene por objeto que la empresa Alex Tyres debe realizar un estudio
financiero para aperturar una sucursal, que le permita obtener informacion necesaria como sustento

de la viabilidad de la creacion de un nuevo negocio.

Sin embargo, al aperturar esta nueva sucursal se procura tener un enfoque segmentado, es
decir que se busca satisfacer de mejor manera las necesidades del sector automotriz,
principalmente las cooperativas de transportes, brindandole las facilidades necesarias, de tal
manera que se tomaran en cuenta aquellos productos de mayor consumo para estos, y servicio
general como base del estudio, para saber qué tan rentable es dirigirse a un mercado especifico, de

igual manera verificar si la empresa esta en la capacidad de aperturar una sucursal.

Finalmente, con este tipo de estudio se pretende analizar la viabilidad de aperturar una
nueva sucursal, por medio de una proyeccién de ventas y costos, utilizando el método de
incrementos absolutos en base a datos historicos, lo cual ayudara a obtener informacion sobre los
ingresos y costos de ventas que serviran como complemento del flujo efectivo; los beneficios que
este podra llegar a brindar al duefio son, si es conveniente llevar a cabo el proyecto, si existe la
necesidad de replantear la idea, el abandonar el proyecto o si hay la necesidad de investigar y
obtener mas informacion acerca de aspectos importantes que defina el éxito o fracaso de aperturar

una nueva sucursal dentro de la Provincia de Santa Elena.



DESARROLLO

Un estudio financiero es “un conjunto de instrumentos o herramientas que sirven para evaluar,
analizar e interpretar informacion econémica y financiera; mediante estos resultados, las
direcciones financieras o administradores podran tomar decisiones, las cuales tienen sustento en
informacion técnica financiera, permitiendo que disminuyan cualquier tipo de riesgos en la
organizacion”. (Soto Carlos, Ramén Ronald, Solérzano Alexandra, Sarmiento Carlos, Mite Maria,

2017)

Entonces, un estudio financiero es aquella interpretacion que se le da a una empresa acorde a su
situacién actual; realizando un diagndstico, que va a permitir efectuar una proyeccion sobre el
desempefio a futuro de la empresa, considerando diferentes escenarios; es decir, que se establecen
las consecuencias que esta puede tener por medio de un andlisis de riesgos del proyecto para

evaluar su viabilidad.

Caracteristicas principales del anélisis financiero:

> “La mayoria de los indicadores financieros suelen ser valores relativos, permitiendo
comparar empresas de diversas escalas de actividad,;

> Al realizar el andlisis financiero, es importante aplicar el factor de comparacion;

» Comparar el desempefio de la compafiia con las tendencias en diferentes periodos de
tiempo;

» Comparar la compafiia con el desempefio promedio o similar, de las empresas dentro
de la industria;

» Para realizar un analisis financiero, es importante tener una descripcion financiera

completa de la empresa para los periodos de tiempo seleccionados (generalmente afios).



Si el investigador tiene a su disposicion datos para un solo periodo, entonces debe
existir datos en el balance general de la empresa al comienzo y al final del periodo, de
igual forma un estado de resultados del periodo en cuestion”. (Centro Europeo de

Postgrado y Empresa, 2021)

Por tal motivo es de gran importancia para la empresa realizar un estudio financiero ya que sirve
para la evaluacion en un proyecto de inversion, para analizar un nuevo emprendimiento, su puesta
en marcha, inversion, nuevas areas, entre otras, de tal manera que se demuestre si el proyecto es
viable o no. Ademas, facilita la toma de decisiones, de igual manera va a permitir la deteccion de

posibles falencias, de tal manera que no lleguen a crear riesgo en la economia de la empresa.

De acuerdo a un estudio de investigacion realizado por Jennifer Quirumbay (2021) sobre “Linea
de restauracion: Estudio financiero” menciona diferentes términos importantes para llevar a cabo
un estudio financiero, como primer punto el balance General puesto que “este refleja la situacion
de la empresa en un momento determinado, es el resumen en el que la organizacion presenta sus
activos, pasivos y patrimonio; los activos son aquellos recursos que la empresa posee para
desarrollar su actividad econémica, por lo tanto las proyecciones son elaboradas sobre la base de
la inversion y a los activos que se requieran para invertir. Por otro lado, los pasivos estan
conformado por aquellos agentes externos como créditos a proveedores, préstamos bancarios,
entre otros; que la empresa va o ha prestado para el desarrollo de su actividad econémica, y por
altimo, el patrimonio es aquel que se ha o van a invertir los inversionistas en la empresa para su

desarrollo”. (Quirumbay Jennifer , 2021)

El estado de resultado “es el documento mediante el cual una empresa registra sus ingresos y
egresos realizados durante un tiempo determinado, cabe recalcar que esto solo es posible si la

organizacion se encuentra en funcionamiento, en caso de que se trate de una empresa que se desea
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crear, sera necesario el uso de valores estimados. En este documento se muestran las pérdidas y
ganancias que genero la compafiia en un periodo determinado. Es necesario tener presentes cinco
elementos fundamentales al momento de realizar una proyeccion de este estado: ingresos
operacionales, que son aquellos que se generan por las actividades a la que se dedica la empresa,
costos de produccion, son los gastos provenientes del proceso que se lleva a cabo para realizar la
actividad comercial o la transformacion de materia prima a un bien final, gastos generales y de
administracion, son aquellos en los que se incurren en el proceso administrativo, gastos de ventas,
son todos los relacionados a la venta del producto y depreciaciones y amortizaciones, son gastos
que no representan una salida fisica de la empresa. Adicional a esto, es indispensable el uso de tres
indicadores para su realizacion: el margen bruto, margen operativo y el punto de equilibrio”.

(Quirumbay Jennifer , 2021)

Por tal motivo el estado de resultado es aquel documento en donde se presentan datos de como se
obtuvieron los ingresos, costos y gastos, de igual manera la forma de cémo se obtuvo la utilidad o

la pérdida neta acorde a las operaciones de una empresa dentro de un periodo.

Segln Krajewski Lee (2019) menciona que “un pronostico o proyeccion es una prediccion de

eventos futuros utilizada con fines de planeacion”. (Reyes Emmanuel , 2019)

Por otro lado, para Palacios Luis (2019) el prondstico “es aquel céalculo de una actividad futura,
sobre la aceptacion de un nuevo producto, cambios en la demanda u otros escenarios que pueden

influir de manera directa en el proceso de produccion”. (Reyes Emmanuel , 2019)

De acuerdo con las definiciones anteriores, “el pronosticar es aquel proceso en donde se proyecta
o predicen valores de una o varias variables a futuro, es decir, es aquella estimacién futura sobre

las ventas de una empresa en un tiempo determinado”. (Reyes Emmanuel , 2019)



Por lo tanto, el prondstico de ventas cumple la funcion de que, a partir de un modelo matematico,
o dado el caso de un modelo cualitativo, se establezcan valores sobre la demanda que puede llegar

a tener un producto o servicio en un periodo dado.

Sin embargo, “el valor de estimacion no es exacto, es decir, que los valores que se obtengan sobre
las ventas de un periodo pueden variar siendo mayores 0 menores a lo proyectado, y dependera de
aquellos factores que interfieran en el entorno, pero, entre mejor se lleve a cabo el prondstico, la

empresa podra planear mejor todas sus operaciones”. (Reyes Emmanuel , 2019)

En otras palabras, una proyeccion de ventas debe ser implementada de manera efectiva puesto que
predice ingresos reales y que a su vez sean alcanzables, ademas ayuda a la asignacion de recursos.
Es decir, que en esta se puede plantear algun tipo de estrategia que impulse el rendimiento y la
productividad del negocio, lo cual esta reflejado en sus ventas significativas. Ademas, se obtiene
una actualizacién por los datos historicos o presentes que logran hacer visible el crecimiento que

puede llegar a tener la empresa.

Existen varios métodos por los cuales se puede realizar un pronostico de ventas, los cuales se

detallan a continuacion:

» Tendencias. “Mediante las tendencias actuales del mercado, obtenidas a través de
estadisticas, se logra conocer la tasa de crecimiento que presenta el sector estudiado, el
indice de precios al consumidor, entre otros factores que influyen en las ventas”.
(CIMATIC, 2021)

» Datos historicos. “Esta informacién esta relacionada con los registros de ventas que la

empresa ha obtenido a través de los afios de funcionamiento para conocer el



comportamiento actual. Mientras mas datos histéricos se posea, se obtendra mayor
precision en los resultados”. (CIMATIC, 2021)

» Estudios de mercado. “Al momento de ofrecer un nuevo producto o servicio a un sector
determinado, es necesario la utilizacion de pruebas piloto con la finalidad de evaluar los
resultados y poder generar proyecciones en cuanto a la demanda que presentaran y por
consiguiente las ventas que generaran”. (CIMATIC, 2021)

» Ventas potenciales del mercado. “Para la aplicacion de este método es necesario contar con
informacién acerca de las ventas maximas que se manejan en el sector en el que se
desarrollara la creacién del nuevo producto o servicio. De este modo, se realizara estudios
de mercados con los cuales se comparara la inversion a realizar, logrando obtener una

prediccion mas realista”. (CIMATIC, 2021)

El flujo de efectivo forma parte de los estados financieros de una empresa, el cual consiste en un
documento donde se reflejan las entradas y salidas de dinero en efectivo y equivalentes de este en
un periodo determinado. De esta manera, se obtiene informacion clara acerca del uso de los activos
monetarios, los movimientos que se hacen con estos y la variacion que presentan, este estado tiene
la finalidad de conocer la capacidad que tiene la empresa para generar efectivo a la vez que se

evidencia la liquidez con la que se cuenta. (Vintimilla Jara & Osorio Orbes, 2016)

Por consiguiente, la elaboracion de un flujo de efectivo, en un proyecto de inversion, comprende
la utilizacion de valores proyectados para conocer la viabilidad e impacto que puede tener la nueva
inversion, en cuanto al efectivo que ingresa y al destinado a las actividades de operacion,
financiamiento, gastos de funcionamiento, entre otros rubros salientes que son necesarios para que

el nuevo proyecto opere de la mejor manera.



Dentro de los rubros que conforman el flujo de efectivo se encuentran las actividades de operacion,
actividades de financiamiento y actividades de inversion, que son salidas de dinero que se efecttian
al momento de que una empresa ejerce su proceso de comercio. Cada empresa genera flujos de
efectivo acorde a estas actividades mencionadas; la clasificacion segun las actividades permite
visualizar en donde se encuentra el mayor impacto del efectivo para la empresa. (Vargas Soto,

2017)

Segln Leodn Reyes y Saquipulla Quinde (2018), las actividades de operacion “son aquellas
relacionadas con la actividad principal de la empresa, es decir la producciéon o comercializacion
de bienes o servicios, representado la principal fuente de ingresos de la empresa. Las cuentas que
se describan de este grupo de actividades indican como han sido destinados los recursos
monetarios para cubrir con todos los requerimientos existentes en un periodo contable, sin contar
con una fuente de financiamiento externa”. Es asi como los ingresos generados por la venta de
bienes o servicios conforman las entradas de dineros de estas actividades, mientras que las salidas
de dinero se reflejan en la compra de mercaderia, pago de la nébmina, impuestos y demas gastos

incurridos en la consecucion de la razén de la empresa.

En cuanto a las actividades de inversion, son las de adquisicién de activos fijos para la empresa,
inversiones con otras empresas, asi como también la propiedad, planta, equipo y demas que no
estan incluidas en las de operacion pero que hacen referencia al aumento de la capacidad
productiva de la empresa. Los flujos entrantes para estas actividades son los cobros de pagarés,
acciones, bonos y también la venta de activos intangibles, y para la salida de efectivo se registran
los pagos de préstamos que hayan sido destinados a la realizacion de inversiones o a la adquisicion

de la propiedad, planta y equipo. (Gutierrez Pastul , Cruz Martinez, & Marguiez Mendez, 2015)



Para definir la tercera actividad del flujo de efectivo se toma lo dicho por los autores Bartra y
Reategui (2018), quienes sefialan que este grupo “es la suma de todos los flujos realizados por la
emision de deuda o acciones, amortizaciones y dividendos pagados a los accionistas”. Es decir, las
entradas de dinero equivalen a lo recibido por la emisidn de acciones o bonos; por el contrario, los
pagos realizados por amortizaciones de deudas y los dividendos pagados representan la salida de

dinero en este grupo de actividades.

De este modo, presentar por separado los rubros de cada actividad, permite que se pueda realizar
las predicciones de las necesidades en efectivo que la empresa presentard en un tiempo futuro, y
poder destinar dinero para cubrir con esas obligaciones. Por lo cual es una herramienta importante

para que la empresa lleve un control de los ingresos y gastos.

Una vez realizado este estado financiero, se procede a aplicar criterios de decision para determinar
la viabilidad con la que cuenta un proyecto de inversién y dependiendo del anélisis de estos, de
determina si puede llevarse a cabo o no dicha inversion. Estos criterios de inversion son valor
actual neto (VAN), la tasa interna de retorno (TIR), y el periodo de recuperacién de la inversién

(PRI).

Para Carrién Ramirez (2020), el valor actual neto es un indicador con el que se mide los beneficios
futuros que generard un proyecto de inversion, para determinar si existe ganancias luego de
descontar la inversion inicial. EI VAN es aceptable en un proyecto cuando es mayor a 0, por el
contrario, se rechaza si este valor es negativo, y en el caso de que el valor sea 0, el inversionista
puede o no aceptar la inversion, puesto que representa que la inversion se recupera a la finalizacion
del proyecto, pero no genera ganancias, aunque se haya realizado actividades durante un periodo.
Razon por la cual el célculo de este indicador se considera fundamental para la evaluacion vy el

desarrollo de proyectos.
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» La formula para calcular el VAN, expresada por el mismo autor, es la siguiente:

VAN =19 + [F, /(1 +D)"] + [F,/(1 + D)"] ...

Donde:
> 1@ inversion inicial
» F: flujo neto del periodo
> i latasa de descuento

> n: el periodo

De igual manera se define al TIR como una tasa de rendimiento que trabaja en conjunto con el
VAN, por lo que el valor que se obtiene, en porcentaje, representa la rentabilidad de la inversion
cuando los flujos igualen a la inversion inicial. Mediante este indicador se considera aceptable la
inversion si la TIR es superior a la tasa de descuento, caso contrario se deberia rechazar. (Carrion

Ramirez , 2020)

Para el célculo de la TIR, Carrion Ramirez (2020), emplea la siguiente formula:

TIR = =ik

M
Lim I#Fi

En cuanto al tltimo criterio de evaluacion, el periodo de recuperacion de la inversion (PRI), como
su nombre lo indica es el método que permite conocer el tiempo exacto en que la inversion es
recuperada. Mediante este indicador se facilita la comprension y analisis de los criterios anteriores,
puesto que esta muestra en cuanto tiempo demora en conseguir dichas ganancias. (Carrion

Ramirez , 2020)
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La formula para el calculo es la siguiente:

~lltima recuperacién acumulada
—Flujo Neto Ultima ecuperacién acumulada

PRI=(N-1)+

El presente proyecto, tiene la finalidad de profundizar y analizar el tema de estudio, de tener una
vision mas amplia en latoma de decisiones sobre aperturar una sucursal, tomando en consideracién

dos tipos de estudio, tales como: Investigacion descriptiva e investigacion bibliogréafica.

La investigacion descriptiva puesto que se analizaron las caracteristicas reales del estudio como
son los datos financieros de la empresa Alex Tyres, con la que se pudo comprender y saber de una
manera mas exacta el tema de investigacion, de igual manera los resultados ayudaron a la toma de

decisiones para saber qué tan viable es aperturar una sucursal de la empresa mencionada.

Por otra parte, la investigacion bibliografica fue aplicada en el uso de las fuentes primarias y
secundarias, es decir por medio de la realizacion de consultas de libros, tesis, revistas, periddicos,
paginas web, entre otras publicaciones de las distintas plataformas digitales de universidades de la

Provincia y Ecuador, para ampliar conocimientos acerca del tema a estudiar.

Cabe mencionar que se tuvo un enfoque de tipo cuantitativo debido a que se aplicaron métodos
estadisticos de los datos historicos obtenidos, lo cual permitié obtener informacién necesaria para
evaluar los resultados del proyecto. De igual manera cualitativo porque se recolecto informacion
de diferentes fuentes y datos financieros como informes de ventas de productos y servicios
determinados y estados financieros de afios especificos de la empresa, lo cual permitié un mejor

estudio para comprender si es viable aperturar una sucursal de la empresa Alex Tyres.
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Se tomo en cuenta el método matematico financiero, para figurar la situacion real de la empresa
de la forma maés simple, esto por medio de la aplicacion de una proyeccion de datos historicos y
elaboracion de un flujo de efectivo. Cabe mencionar que este modelo es de vital importancia para
la empresa y a su vez para el inversor, es decir que ayuda tener una visién nitida sobre la posicion
de la empresa, ademas que ayuda al inversor a saber en dénde esta invirtiendo su dinero, y que tan
rentable puede ser la inversion. Sin embargo, al ser este un modelo abstracto se pueden simular
diferentes escenarios antes de tomar decisiones irracionales, conjuntamente ayuda en el analisis de

la situacion de la empresa.

Para la aplicacion de este método fue necesario la aplicacion de técnicas como la recoleccion de
informacidn de las fuentes bibliogréaficas, datos financieros e informe de ventas y servicios de afios
especificos de la empresa Alex Tyres, con la finalidad de realizar la proyeccion sobre los ingresos
y costos de periodos a futuro en base a datos histéricas del negocio, cabe mencionar que estas
proyecciones también dependen de las condiciones o situaciones en que se encuentre o se haya
encontrado la localidad u organizacion, siendo estas econdmicas, politicas, de mercado, entre otras
gue son factores internos o externos que afectan la proyeccion; se eligié el método de incremento
absoluto porque permite planificar las ventas o ingresos futuros de manera aproximada. Por otro
lado, la elaboracion del flujo de efectivo sirvio para constatar la rentabilidad del proyecto, verificar
si es recomendable invertir en la apertura o no de una nueva sucursal, de tal manera que se sintetizo

un disefio concreto para el trabajo de investigacion.

Al tratarse de un estudio financiero, este engloba diferentes partes a analizar dentro de un proyecto
de investigacion, de tal manera que se hizo un enfoque para un segmento de clientes siendo este

las cooperativas de transporte, lo que respecta a productos y servicios que estos mas usan para sus
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vehiculos, tomando en consideracion desde la base de datos historicos mas comerciales, en donde

se realizo la proyeccion de una manera general para obtener los ingresos futuros.

Por consiguiente, al realizar una proyeccion de ventas se trata de una herramienta Gtil, que va a
permitir visualizar cuales pueden ser los ingresos y costos de ventas a futuro para el nuevo negocio.
Continuando con la parte de resultados, para el estudio del proyecto se tomé en consideracién una
proyeccion de 5 afios en base a datos historicos sobre los ingresos y costos de ventas de la empresa
Alex Tyres, debido a que la empresa ya estd posicionada dentro del mercado, lo cual permitié

obtener los resultados concretos utilizados en el flujo de efectivo.

Para las proyecciones se tomo en consideracion aquellos productos y servicios mas comerciales
para las cooperativas de transporte debido a que la nueva sucursal busca aprovechar tal segmento
de mercado, es decir se necesitaron datos historicos de informes de ventas y servicios de afios
anteriores, asimismo sobre sus costes de ventas, en este caso se realizé por el método de incremento
absoluto de modo anual por lo cual se eligieron 6 afios anteriores que van desde el 2015 hasta el

ano 2020.

Por consiguiente, al realizar el prondstico de ingresos para cada afio se hizo uso de las formulas
pertenecientes al método de incremento absoluto, al reemplazar datos del altimo afio con el afio
2015 de ingresos historicos, da como resultado que para el primer afio se tendra o se esperan

ingresos de $511.582,91 dolares, con un incremento del 5,23% para cada afio.

De igual manera en la proyeccion sobre los costos de ventas de obtuvo que para el primer afio se
tendrd un valor $265.052,90 dolares de inversion en sus productos y servicios, teniendo un

crecimiento de 6,60% para cada afio en costos de ventas.
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En necesario tener en cuenta la maxima de finanzas, es decir que tanto en los ingresos como en los
costos de ventas pueden variar, y esto dependera si todo lo pasado durante esos afios, como factores
politicos, econdmicos, cultural, de salud, etc, han sido constante, es lo que se deberia esperar, dado
el caso que existan algun factor que influya tanto positivo como negativo en el nivel de las

cantidades puede ser mas o menos durante los proximos 5 afios que se estan proyectando.

Dentro del estudio financiero para la inversion inicial se tomd en cuenta todos los activos
necesarios para la puesta en marcha el proyecto. Para este proyecto se necesitan los siguientes

activos fijos los cuales se deben adquirir para el inicio de la nueva sucursal.

| ACTIVOS FlIOS
V. V. VIDA DEPRE.
RSO CANT | yniTario | ToTAL | VAROR | Ut ANUAL
Maquinarias (Equipos y
herramientas) 45000 10 4500,00
Elevador 5 3000| 15000
Alineadora 1 20000| 20000
Enllantadora 2 2000| 4000
Balanceadora 2 2000| 4000
Caja de kit de herramientas 4 500| 2000
Muebles de Oficina 1440 10 144,00
Archivador 1 80 80
Sillas 4 15 60
Block casilleros personales 1 300 300
Escalera 1 70 70
Escritorio 3 80 240
Exhibidores 1 50 50
Perchas 4 70 280
Vitrinas 2 150 300
Tachos de basura 3 20 60
Equipos de Oficina 960 10 96,00
Aiire acondicionado 1 250 250
Camara 3 20 60
Biométrico 1 50 50
Codificador 1 100 100
Teléfono 1 100 100
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Dispensador de agua 1 100 100
Televisor 1 300 300
Equipos de Computacion 2655 3 885,00
Computadoras 4 500| 2000
Cémaras de computadoras 2 20 40
Impresora 2 250 500
Modem 1 40 40
Parlantes 1 15 15
Regulador 2 20 40
Repartidor de red 1 20 20
Edificio 55623,8 20 2781,19
TOTL ACTIVOS FIJOS 105678,8 8406,19

Para adquirir los activos fijos del proyecto se necesita un total de $105678.80 dolares.

Adicional se realiz6 la depreciacién de los activos fijos que se van a adquirir, para que se pueda
considerar el gasto de la depreciacion; el método utilizado para realizar el célculo es el de linea
recta y el nimero de afios se determiné en relacién con la normativa tributaria vigente, por lo que

la depreciacién anual que van a tener los rubros de la empresa Alex Tyres sera de $8406.18.

Para iniciar el proyecto es necesario un capital de trabajo el cual sera el efectivo que se necesitara
para cubrir todos los requerimientos de operacion es decir los recursos para que la empresa

comience a operar. Lo cual se detalla a continuacién:

CAPITAL DE TRABAJO VALOR
Materiales 38500
Mano de Obra 55621,2
Otros Gastos CIF 200

Aromatizantes 100

Stickers de la marca 100
TOTAL CAPITAL DE TRABAJO 94321,2
INVERSION INICIAL 200000

Un factor determinante en el desarrollo del proyecto es el capital de trabajo, este permitira

establecer la cantidad de recursos que la empresa debe disponer para desarrollar sus operaciones
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con normalidad, tomando en consideracion materiales, mano de obra y los CIF que inicialmente
seran los recursos indispensables para el funcionamiento operativo de la entidad, obteniendo un
capital de trabajo de $94321.20. Es importante resaltar que la identificacion de este capital
permitira evaluar el nivel de liquidez o solvencia econdémica que tendrd el negocio. Por
consiguiente, para emprender el proyecto serd necesario una inversion inicial de $200.000,00
dolares con lo cual se cubrirdn la mercaderia inicial ademas de los pagos del primer mes de

funcionamiento.

Préstamo 200.000,00
Interés 9,45%
Periodo 5
Periodo | Amort. Capital | Interés | Cuota Fija | Saldo Capital | Acumulac.
0 200.000,00
1 33.120,25 18.900,00 | 52.020,25 166.879,75 52.020,25
2 36.250,11 15.770,14 | 52.020,25 130.629,64 104.040,50
3 39.675,75 12.344,50 | 52.020,25 90.953,89 156.060,75
4 43.425,11 8.595,14 52.020,25 47.528,78 208.081,00
5 47.528,78 4.491,47 52.020,25 0,00 260.101,25
200.000,00 60.101,25 | 260.101,25

Por consiguiente, para el desarrollo oportuno y funcionamiento 6ptimo de la nueva sucursal de la
empresa Alex Tyres se solicitd un préstamo al Banco Pichincha por una cantidad de $200.000
dolares a una tasa de 9.45% efectiva anual a un plazo de 5 afios. Para su reconocimiento y
amortizacion se establecio utilizar el método frances, en el cual se obtuvo que a lo largo de los 5
afos la empresa terminara pagando un valor en intereses de $60.101,25 ddlares al final de la deuda,
esto a una cuota fija de $52.020,25 anuales, es decir que debera pagar de forma mensual un
porcentaje de interés del 0.79%, siendo este un equivalente de $4.192,49 mensual, en el cual el

inversor manifesto estar en la posibilidad de cumplir con el pago.
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El flujo de efectivo se elabord a partir de la informacion obtenida en el estado de resultado y

proyecciones sobre los ingresos y costos de productos y servicios especificos lo cual permitid

determinar los ingresos y costos de ventas que tendrd cada afio, durante los 5 afios futuros. A

continuacion, se presenta el flujo de efectivo proyectado para la empresa Alex Tyres con una

estimacion de cinco afos.

FLUJOS 0 1 2 3 4 5
Ingresos 511.582,91 |538.352,98 | 566.523,87 |596.168,89 | 627.365,17
Costo de Ventas 265.052,90 |282.537,85 | 301.176,26 |321.044,20 | 342.222,78
UTILIDAD BRUTA 246.530,01 | 255.815,12 | 265.347,62 | 275.124,70 | 285.142,39
GASTOS
OPERATIVOS
Gtos Ventas 47.493,60 | 49.892,64 | 49.892,64 | 49.892,64 | 49.892,64
Gtos Administracion 22.707,60 | 24.107,04 | 24.107,04 | 24.107,04 | 24.107,04
Gtos Depreciacion 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19
TOTAL GASTOS
OPERACION 78.607,39 | 82.405,87 | 82.405,87 | 82.405,87 | 82.405,87
UTILIDAD
OPERATIVA 167.922,62 |173.409,25 | 182.941,75 | 192.718,83 | 202.736,52
Intereses 18.900,00 | 15.770,14 | 12.344,50 | 8.595,14 | 4.491,47
UTILIDAD ANTES
DE IMPUESTOS 149.022,62 |157.639,12 | 170.597,24 |184.123,68 | 198.245,06
Impuesto 25% 37.255,66 | 39.409,78 | 42.649,31 | 46.030,92 | 49.561,26
UTILIDAD NETA 111.766,97 |118.229,34 | 127.947,93 | 138.092,76 | 148.683,79
Depreciacion 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19 | 8.406,19
Pago Amortizacion -33.120,25 |-36.250,11 | -39.675,75 | -43.425,11 | -47.528,78
FLUJOS
OPERATIVOS -200.000,00 | 87.052,91 | 90.385,41 | 96.678,37 |103.073,85|109.561,20

87.052,91 |177.438,32| 274.116,70 |377.190,54 | 486.751,74

Una vez presentado los valores en flujos proyectados a 5 afios, se visualiza que la utilidad bruta

que se obtiene representa un 45% para todos los afios, aproximadamente, del total de las ventas,

siendo un porcentaje aceptable para una empresa con actividad comercial, por lo que se deduce

que la empresa mantiene sus ventas bien encaminadas, al mismo tiempo que la administracion de
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sus costos de ventas se los maneja de forma eficaz, de tal forma que se generan recursos suficientes

para poder cubrir con las gastos operacionales y no operacionales.

En cuanto, a los gastos operacionales, se encuentran divididos en tres grupos, donde dentro de los
gastos de ventas estan considerados los egresos por publicidad, sueldos a vendedores y operarios,
comisiones, transporte destinado a la comercializacion del producto, y buro de crédito, destinando
un 9% de las ventas anuales para cubrir con estos rubros, de igual manera en los gastos
administrativos se cubren los sueldos del personal del areas administrativa, asi como también se
destina dinero para gastos en suministros, mantenimiento de quipos de oficina, servicios basicos e
internet, gastos que representan un 4% del total de ingresos, como ultimo grupo estan los gastos
de depreciacion, aunque no representan salida de dinero, es importante considerarlos puesto que
disminuye el capital de la empresa a través del tiempo, por lo que se deprecia $8406,19 en activos
fijos cada afio, la sumatoria de estos gastos representa un 15% de los ingresos generados por las
ventas, notando que los gastos en los que se incurre representan un minimo porcentaje, por lo que
la utilidad operacional se mantiene con valores que hacen que la actividad empresarial se considere
rentable, puesto gque se estan obteniendo ganancias luego de haber deducido los gatos generados

por las operaciones comerciales.

Por consiguiente, también se generan gastos no operacionales, siendo estos los intereses e
impuestos generados por el desarrollo de la actividad, que luego de su deduccion se obtiene una
utilidad neta, la cual representa las ganancias reales de la empresa, en este caso representan el 22%
de los ingresos obtenidos en el primer afio, incrementandose al pasar de los afios, consiguiendo
obtener el 24% de utilidad neta al finalizar el quinto afio de la inversion, de la cual se debe deducir

la cuota fija del pago del prestamos al banco cada afio, y por tltimo se evidencian flujos de efectivo
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positivos y que se incrementan con los afos, lo cual se considera favorable para acceder a realizar

la inversion, puesto que ofrece rentabilidad para su propietario.

Al proceder a realizar un andlisis de los indicadores de evaluacion, se obtuvieron los siguientes

resultados:
INDICADORES DE
EVALUACION
Costo de Capital 9,45%
Valor Neto $370.306,46
Inversién -200.000,00
VAN 170.306,46
TIR 37%
IR 1,85
PRI
A0S 2
Meses 2
Dias 24

El Valor neto del proyecto es de $370.306,46 ddlares, de acuerdo con los flujos proyectados a 5
afios y tomando en cuenta el descuento de la inversion de $200.000,00 délares se obtiene un valor
actual neto de $170.306.46, en el cual el resultado del VAN es mayor a 0, nos indica que es
econdmicamente viable porque cumple con lo requerido; por lo tanto, el proyecto es rentable y se

acepta por generar ganancias o beneficios adicionales.

La tasa interna de retorno obtenida es de 37%, el mismo que es mayor que la tasa del costo de

capital el cual equivale al 9,45% lo que nos indica que si es rentable realizar este proyecto.

El periodo o plazo de recuperacion de una inversion es el tiempo que tarda en recuperarse la
inversion inicial del proyecto, por lo que para este proyecto se recuperara en 2 afios 2 mes y 24
dias, este es un periodo de tiempo corto para recuperar la inversion algo que es positivo para poner

en marcha el presente proyecto.
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CONCLUSION

Mediante la ejecucion de un estudio financiero, se pudo comprobar que es factible para la empresa
Alex Tyres aperturar una nueva sucursal, gracias a las variaciones y evoluciones que se mostraron,
cumpliendo con sus compromisos de pago y a su vez cubrir mayor demanda de las cooperativas
de transporte, cubriendo las necesidades insatisfechas del mercado del canton la libertad, Provincia

Santa Elena.

Con la metodologia utilizada fue posible la consecucion del estudio financiero, debido a que,
gracias a la investigacion descriptiva, esta permitié definir cuéles eran los datos mas relevantes a
utilizar que mediante el método matematico financiero se fortalecié el proceso de recoleccién de
datos y a su vez permitié el calculo para la obtencion de resultados fidedignos necesarios para la

investigacion.

En definitiva; con el analisis realizado acorde al estudio financiero de la empresa Alex Tyres, una
proyeccion sobre los ingresos es de gran utilidad para la empresa debido a que sus resultados
brindan informacidn necesaria y ventajosa para la misma, tal como se evidencid en la proyeccién
de ingresos y de igual manera de costos de ventas, basadas en el método incremento absoluto, lo
cual indica su potencial crecimiento y se visualiza como se van derivando los nimeros sobre las
ventas. Ademas mediante el analisis de los indicadores de evaluacion se obtuvo los siguientes
resultados: el VAN del proyecto es de $ $170.306.46 dolares lo que demuestra la factibilidad de
la ejecucion del mismo, seguidamente la TIR es de 37% mayor que el costo de oportunidad del
capital, el beneficio que la empresa obtendra es de 0,85 centavos por cada dolar invertido, también
se pudo constatar que la empresa recupera el capital invertido en 2 afio, 2 meses y 24 dias,

demostrando que el proyecto de inversion es rentable y por lo tanto se acepta.
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RECOMENDACION

Al ser factible aperturar una sucursal de la empresa Alex Tyres en el canton la Libertad, y el querer
captar de mejor manera un segmento de mercado, es considerable incursionar en nuevos modelos
de negocio y/o alianzas que sirvan como estrategia para suplir las necesidades de los clientes, y a
su vez tener una mejor planificacion en base a los procesos productivos que se lleven en el nuevo

negocio o sucursal.

Es necesario que la empresa este en constante relacion con el mercado, para que pueda analizar las
preferencias de los clientes, introduccién de nuevas lineas de productos, variaciones de
presentaciones, precios, entre otros. Ademas de mantener una constante investigacion de mercado
puesto que representa la base de una buena toma de decisiones en el sector, porque brinda
informacidn sobre nuevos mercados potenciales que puedan estar localizados en otros sectores

dentro de la provincia de Santa Elena.

Finalmente, es importante tener un constante seguimiento sobre la inversion realizada de la nueva
sucursal, de tal manera que se pueda examinar la forma en la que esta progresando el proyecto o
el impacto que esta vaya teniendo, del mismo modo establecer la viabilidad de sus objetivos para
identificar en que esta fallando, permitiendo al inversionista a tomar las decisiones correctas para

resolverlos
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METODO INCREMENTO ABSOLUTO

ANEXQOS

PROYECCION DE INGRESOS Y COSTOS DE VENTAS

ANOS INGRESOS
2015 $  376.712,00
2016 $  410.596,00
2017 $  523.782,00
2018 $  527.414,00
2019 $  529.208,00
2020 $  486.144,00
i 0,05232792
ANOS COSTOS
2015 $  180.662,50
2016 $  195.012,50
2017 $  265.417,50
2018 $  300.279,50
2019 $  315.453,00
2020 $  248.650,00
i ]0,06596781]

ANOS n INGRESOS
2015 0 $ 376.712,00
2016 1 $ 410.596,00
2017 2 $ 523.782,00
2018 3 $ 527.414,00
2019 4 $ 529.208,00
2020 5 $ 486.144,00
2021 6 $ 511.582,91
2022 7 $ 538.352,98
2023 8 S 566.523,87
2024 9 S 596.168,89
2025 10 S 627.365,17
ANOS n COSTOS
2015 0 $ 180.662,50
2016 1 $ 195.012,50
2017 2 $  265.417,50
2018 3 $ 300.279,50
2019 4 $  315.453,00
2020 5 $  248.650,00
2021 6 $  265.052,90
2022 7 $ 282.537,85
2023 8 $ 301.176,26
2024 9 $  321.044,20
2025 10 S 342.222,78

Nota. Proyeccion de ingresos y costos de vemtas, de Jefferson Gonzabay, 2021
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FLUJO DE EFECTIVO

Materiales/inventarios | VALOR S
Llantas 20000
Aros 7000
Lubricantes 1500
Baterias 8000
Repuestos 2000
TOTAL 38500
ROL DE PAGOS
ANO 1
FONDO
e | vacncones | OTE | o | 1O | o
CARGO SUELDO 1.3 SUELDO |1.4 SUELDO RESERVA
S/12 394/12 $*8,33% |S/24 $*11,15% Neg($*9,45%) |Sumatoria Sumatoria-12
Jefe Administrativo S 500,00 | S 41,67 | S 32,83 S 20,83 S 55,75 | § 47,25 S 603,83 | S 7.246,00
Administrador general S 450,00 | S 37,50 | $ 32,83 S 18,75 S 50,18 | $ 42,53 S 546,73 | S 6.560,80
Supervisor S 450,00 | S 37,50 | $ 32,83 S 18,75 S 50,18 | $ 42,53 S 546,73 | S 6.560,80
S 20.367,60
Vendedor 1 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
Vendedor 2 S 400,00 | S 33,33 | $ 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
Operario 1 S 400,00 | S 33,33 | $ 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
Operario 2 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
Operario 3 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
Operario 4 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 489,63 | S 5.875,60
S 3.800,00 | S 316,67 | S 295,50 S 158,33 S 423,70 359,10 4.635,10 55.621,20
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ROL DE PAGOS

ANO 2
FONDO DE APORTE APORTE TOTAL
CARGO SUELDO 1.3 SUELDO (1.4 SUELDO RESERVA VACACIONES PATRONAL PERSONAL MENSUAL TOTAL ANUAL
S/12 394/12 $*8,33% S/24 $*11,15% Neg($*9,45%) |Sumatoria |Sumatoria-12
Jefe Administrativo S 500,00 | S 41,67 | S 32,83 | S 41,65| S 20,83 S 55,75 | S 47,25 S 645,48 | S 7.745,80
Administrador general | $ 450,00 | $ 37,50 | S 32,83 | S 37,49 | S 18,75 S 50,18 | S 42,53 S 584,22 | S 7.010,62
Supervisor S 450,00 | $ 37,50 | S 32,83 | S 37,49 | S 18,75 S 50,18 | S 42,53 S 584,22 | S 7.010,62
Vendedor 1 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
Vnededor 2 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
Operario 1 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
Operario 2 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
Operario 3 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
Operario 4 S 400,00 | S 33,33 | S 32,83 S 33,32 S 16,67 S 44,60 | S 37,80 S 522,95 | $ 6.275,44
S 3.000,00| S 250,00 | S 295,50 | S 316,54 | $ 158,33 S 423,70 | S 359,10 S 495164| S 59.419,68

GASTOS ADMINISTRATIVOS Mensual Afo 1 Ao 2 Ano 3 Ano 4 Aino 5

Sueldos y salarios S 20.367,60 | $ 21.767,04 | S 21.767,04 | S 21.767,04 | S 21.767,04

Suministros de oficina S 50,00 | S 600,00 | S 600,00 | S 600,00 | S 600,00 | $ 600,00

Mantenimiento de equipos de oficina S 35,00 | S 420,00 | $ 420,00 | $ 420,00 | $ 420,00 | $ 420,00

Servicios basicos S 60,00 | S 720,00 | S 720,00 | S 720,00 | S 720,00 | S 720,00

Internet S 50,00 | S 600,00 | $ 600,00 | S 600,00 | S 600,00 | $ 600,00

TOTAL S 85,00 | $ 22.707,60 | $ 24.107,04 | $ 24.107,04 | $ 24.107,04 | S 24.107,04

GASTOS DE VENTA

Sueldos de vendedores $ 35.253,60 | $ 37.652,64 | $ 37.652,64 | S 37.652,64 | S 37.652,64

Comisiones S 400,00 | $ 4.800,00 | $ 4.800,00 | S 4.800,00 | S 4.800,00 | S 4.800,00

Transporte S 200,00 | $ 2.400,00 | $ 2.400,00 | S 2.400,00 | S 2.400,00 | S 2.400,00

Buro de crédito S 20,00 | S 240,00 | $ 240,00 | S 240,00 | S 240,00 | $ 240,00

Promocién y publicidad S 400,00 | $ 4.800,00 | $ 4.800,00 | S 4.800,00 | S 4.800,00 | S 4.800,00

TOTAL S 1.020,00 | S 47.493,60 | S 49.892,64 | $ 49.892,64 | S 49.892,64 | S 49.892,64
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| ACTIVOS FlIOS

V. V. VIDA DEPRE.
RUBROS CANT | uniTarIio | TOTAL | VAROR | Uil ANUAL
Maquinarias (Equipos y
herramientas) 45000 10 4500,00
Elevador 5 3000| 15000
Alineadora 1 20000 | 20000
Enllantadora 2 2000| 4000
Balanceadora 2 2000 | 4000
Caja de kit de herramientas 4 500| 2000
Muebles de Oficina 1440 10 144,00
Archivador 1 80 80
Sillas 4 15 60
Block casilleros personales 1 300 300
Escalera 1 70 70
Escritorio 3 80 240
Exhibidores 1 50 50
Perchas 4 70 280
Vitrinas 2 150 300
Tachos de basura 3 20 60
Equipos de Oficina 960 10 96,00
Aire acondicionado 1 250 250
Camara 3 20 60
Biométrico 1 50 50
Codificador 1 100 100
Teléfono 1 100 100
Dispensador de agua 1 100 100
Televisor 1 300 300
Equipos de Computacion 2655 3 885,00
Computadoras 4 500| 2000
Camaras de computadoras 2 20 40
Impresora 2 250 500
Modem 1 40 40
Parlantes 1 15 15
Regulador 2 20 40
Repartidor de red 1 20 20
Edificio 55623,8 20 2781,19
TOTL ACTIVOS FIJOS 105678,8 8406,19
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CAPITAL DE TRABAJO VALOR
Materiales 38500
Mano de Obra 55621,2
Otros Gastos CIF 200
Aromatizantes 100
Stickers de la marca 100
TOTAL CAPITAL DE TRABAJO 94321,2
INVERSION INICIAL 200000
Préstamo | 200.000,00 Amort. Cuota Saldo
Interés 9,45% Periodo| Capital Interés Fija Capital | Acumulac.
Periodo 5 0 200.000,00
1 33.120,25 |18.900,00| 52.020,25 | 166.879,75 | 52.020,25
2 36.250,11 |15.770,14 | 52.020,25 | 130.629,64 | 104.040,50
3 39.675,75 |12.344,50| 52.020,25 | 90.953,89 | 156.060,75
4 43.425,11 | 8.595,14 | 52.020,25 | 47.528,78 | 208.081,00
5 47.528,78 | 4.491,47 | 52.020,25 0,00 260.101,25
200.000,00 |60.101,25 | 260.101,25
FLUJOS 0 1 2 3 4 5
Ingresos 511.582,91 |538.352,98 | 566.523,87 |596.168,89 | 627.365,17
Costo de Ventas 265.052,90 |282.537,85| 301.176,26 |321.044,20|342.222,78
UTILIDAD BRUTA 246.530,01 |255.815,12 | 265.347,62 |275.124,70 | 285.142,39
GASTOS
OPERATIVOS
Gtos Ventas 47.493,60 | 49.892,64 | 49.892,64 | 49.892,64 | 49.892,64
Gtos Administracion 22.707,60 | 24.107,04 | 24.107,04 | 24.107,04 | 24.107,04
Gtos Depreciacion 8.406,19 8.406,19 8.406,19 8.406,19 | 8.406,19
TOTAL GASTOS
OPERACION 78.607,39 | 82.405,87 | 82.405,87 | 82.405,87 | 82.405,87
UTILIDAD
OPERATIVA 167.922,62 |173.409,25 | 182.941,75 | 192.718,83 | 202.736,52
Intereses 18.900,00 | 15.770,14 | 12.344,50 | 8.595,14 | 4.491,47
UTILIDAD ANTES
DE IMPUESTOS 149.022,62 | 157.639,12 | 170.597,24 |184.123,68 | 198.245,06
Impuesto 25% 37.255,66 | 39.409,78 | 42.649,31 | 46.030,92 | 49.561,26
UTILIDAD NETA 111.766,97 |118.229,34 | 127.947,93 | 138.092,76 | 148.683,79
Depreciacion 8.406,19 8.406,19 8.406,19 8.406,19 | 8.406,19
Pago Amortizacion -33.120,25 |-36.250,11 | -39.675,75 | -43.425,11 | -47.528,78
FLUJOS
OPERATIVOS -200.000,00 | 87.052,91 | 90.385,41 | 96.678,37 |103.073,85|109.561,20
87.052,91 |177.438,32| 274.116,70 |377.190,54 | 486.751,74

28




Costo de Capital 9,45%
Valor Neto $370.306,46
Inversion -200.000,00
170.306,46
37%
1,85
A0S 2
Meses 2
Dias 24
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