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RESUMEN

El presente trabajo denominado “aplicacion web para la gestion de orden de compra y
venta en la microempresa BAURSA” tiene como finalidad desarrollar una aplicacion
mediante herramientas de softwares libres para como el servidor apache; manejador de la
base de datos MySQL para automatizar el trabajo de la localidad antes mencionada. Se
realiz6 un estudio que indico BAURSA no cuenta con un aplicativo para la orden de
compra y venta y el método de ellos utilizan es de manera manual lo cual ocasiona un

bajo ingreso econdmico para los mismos.

Se propone desarrollar un sistema que contenga una aplicacién web orientada a la gestion
de dérdenes de compra y venta que permite a los duefios de la microempresa mantener un
control digitalizado sobre los equipos industriales para la linea fria y caliente, obtener
reportes de los equipos mas vendidos por mes o por producto, al igual de los proveedores

y clientes registrados en la misma.

La investigacion de tipo diagnostica se realiz6 mediante una entrevista al duefio de la
microempresa, el Sr. Nehru Manrique, con el fin de conocer todo el proceso que se lleva
a cabo en BAURSA, especificamente con la realizacion de la gestion de orden de compra
y venta, asi mismo se usé la metodologia de desarrollo incremental debido a que permite

que la aplicacién sea escalable en base a las necesidades.

Con el desarrollo de la aplicaciéon web se desea automatizar la gestion en compra y venta
permitiendo tener reportes constantes de las actividades que surgen entorno al negocio,
se debe destacar que el sistema entrega informacion actualizada a los beneficiarios para
que puedan tomar decisiones y encargarse adecuadamente de los bienes que posee la

micro empresa.

Palabras claves: Aplicacion Web, gestion de 6rdenes, digitalizado, metodologia.



ABSTRACT

The present work called "web application for the management of purchase and sale orders
in the BAURSA microenterprise™ aims to develop an application using free software tools
such as the Apache server; MySQL database manager to automate the work of the
aforementioned locality. A study was carried out that indicated BAURSA does not have
an application for the purchase and sale order and the method they use is manually, which

causes a low economic income for them.

It is proposed to develop a system that contains a web application oriented to the
management of purchase and sale orders that allows the owners of the microenterprise to
maintain digitized control over the industrial equipment for the hot and cold line, obtain
reports of the best-selling equipment per month or per product, as well as the suppliers

and customers registered in it.

The diagnostic type of research was carried out through an interview with the owner of
the microenterprise, Mr. Nehru Manrique, in order to learn about the entire process
carried out in BAURSA, specifically with the management of the purchase order and sale,
likewise the incremental development methodology was used because it allows the

application to be scalable based on needs.

With the development of the web application, it is desired to automate the purchase and
sale management, allowing constant reports of the activities that arise around the
business, it should be noted that the system delivers updated information to the
beneficiaries so that they can make decisions and take care of properly the goods owned

by the microenterprise.

Keywords: Web application, order management, digitized, methodology.
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INTRODUCCION
El presente proyecto tiene como finalidad el desarrollo de una aplicacion web para la
gestion de orden de compra y venta en la micro empresa BAURSA, permitiendo tener un

control y mejorar la administracion de estos procesos que se llevan de forma manual.

Actualmente la micro empresa BAURSA no cuenta con una gestion automatizada tanto
en orden de compra y venta para sus equipos industriales para linea fria y caliente por tal
motivo existe una deficiencia en las ordenes de este proceso, como la compra por parte
de los proveedores a manera de la venta para los clientes, los registros obtenidos a lo largo
del mes se empapelaban mediante Excel para obtener los respectivos reportes, teniendo

en cuenta el riesgo y la perdida de informacidn por robo o fallas del equipo de trabajo.

En el capitulo 1 comprende los antecedentes para conocer la problematica existente en la
micro empresa BAURSA, seguido de la descripcion en donde se explica, la falta de un
software para solucionar el problema ademas de describir los procesos que realizara, las
herramientas a utilizar en el proyecto, luego en la justificacion se analizan los beneficios

del sistema y por ultimo en el alcance, los médulos que lo conforman.

En el capitulo 2 se basa en el marco tedrico en esa seccion se encuentra los lenguajes de
programacion a utilizar, el motor de base de datos, la importancia de la gestion de 6rdenes
de compra y venta, los frameworks para el desarrollo y las herramientas adecuadas, se
expone la metodologia del proyecto, entre ellas la metodologia de investigacion como la
del desarrollo de software que es la incremental, como sus fases para desarrollar un

sistema de eficacia.

En el capitulo 3 se muestra la propuesta del software, empezando por los requerimientos
funcionales y no funcionales donde aplica la arquitectura cliente — servidor para la
construccion del sistema en general, se manifiesta el proceso a través de los diagramas de
caso de uso para luego seguir con el modelo de base de datos, luego se presenta el disefio

de las interfaces y por ultimo las pruebas del sistema.

En dltimo lugar, las conclusiones de la aplicacion web para la gestién de ordenes de
compra y venta en la micro empresa la misma que es accesible a los usuarios, las
interfaces son amigables y mejoradas, como recomendaciones, para que el sistema
funcione con gestiones de 6rdenes a sus clientes y proveedores, finalmente se recomienda
agregar un maédulo de pago online, se adjunta la bibliografia en la que se apoya la

propuesta de la aplicacion web.
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CAPITULO |

1. FUNDAMENTACION

1.1 ANTECENDENTES

Las empresas tienen un potencial de crecimiento que se ha visto limitado por la falta de
herramientas que permiten dar a conocer a la misma en el mercado y por el
desconocimiento que tienen sobre la importancia de las tecnologias de informacion y
comunicaciones en las Pymes, no cuenta con un sistema de informacion centralizado

donde pueda realizar gestion y solicitudes realizadas por los clientes. [1]

Baursa es una micro empresa de equipos importados y de fabricacion nacional de equipos
en acero inoxidable para la linea fria y caliente, frigorificos y exhibidores, paneras y méas
ubicada en la ciudad de Guayaquil Avenida Quito #2001 y calle Manabi (Ver Anexol).la
misma que es artesanal, lleva funcionando 26 afios [2], la falta de un aplicativo web de
ordenes de compra y venta, dificulta en sus procesos los que se estan realizando a través
de hojas fisicas como las de célculo, que no cumple con los requerimientos o necesidades

de laempresay sus clientes, cuentan con una cantidad de tres gerentesy cinco empleados.

Mediante la entrevista realizada (Ver Anexo 2), se obtuvo que la empresa actualmente las
actividades de este proceso se realizan de forma manual, es decir los usuarios envian
mensajes de correo electronico, mensajes de texto o por medio de un sistema de
mensajeria (WhatsApp), al gerente administrativo de la fabrica o encargado de la

adquisicion de bienes o servicios para solicitar la compra de lo que se necesita.

Esto genera ciertos inconvenientes en el proceso dado que no llevan un control adecuado
de las ordenes que se genera al comprar los equipos importados que obtienen de los
proveedores o las 6rdenes de venta, las mismas que ocasionan pérdidas de tiempo 0 no
son ingresadas correctamente lo que causa constantes retrasos en la gestion de érdenes y
riesgos de perder algunos clientes por la inconformidad de los mismos en cuanto al tiempo
de atencion al cliente. Al trabajar de esta manera no se respetan las actividades, reglas y
condiciones estipuladas en el proceso como es debido, ya que las personas que se
encuentran en el rea de compras tienen fuertes conocimientos en las actividades del area

de negocios.
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Por otro lado, una vez el gerente de la fabrica que atendia la solicitud este debe hacer un
cuadro comparativo con las cotizaciones para los bienes o servicios requeridos utilizando
una hoja de Excel, la misma que al final de cada mes tiene demasiada informacion,

complicando las tareas de revision y analisis de las adquisiciones realizadas en el mes.

Actualmente generan 6rdenes de compra y venta manualmente utilizando una hoja de
Excel ocasiona que el problema presente de las cotizaciones se repita de igual manera,
imprimir nuevamente papeles para validar, firmar las 6rdenes y nuevamente buscar al
Gerente Administrativo para que autoricen la compra, cabe mencionar que estos al tener
una jerarquia mas alta en la empresa, los tiempos en los que no se encuentran en oficina
son aun mayores y en el caso de que se necesite corregir o realizar un cambio el proceso

se dilata alin mas.

Estas actividades consumen tiempo y recursos al recopilar y validar la informacién, la
impresion de papeles por cada vez que se necesite corregir o repetir el proceso, la persona
encargada de dar autorizacion o aprobacion estén fuera de oficina, ciudad o del pais, el

proceso de forma manual toma varios dias para atender solo una solicitud.

Al no contar con un sistema de automatizacion que se encargue Unicamente de las érdenes
de compra han ocasionado que los tiempos de entrega se incumplan y no satisfaga las
necesidades de sus clientes, actualmente existen perdidas de mercaderias al extraviarse
las hojas de calculo o las solicitudes, las mismas que se detectan después de largos
periodos, de tal forma que los encargados mencionan no saber qué ocurre y se piensa que

los motivos de esta situacion se sustentan en mercaderias perdidas.

La institucion Universitaria tecnologia de Antioquia El presente trabajo se realiza con el
fin de diseflar un plan de mejora para el procedimiento de compras en el area
administrativa de la empresa Inverbosques S.A, permitiendo superar las diferentes
debilidades o falencias que se dan dentro de la organizacion por falta de un manual de
compras se pretende eliminar las debilidades que existen dentro del proceso de compras
y convertirlas en fortalezas para el beneficio y eficiencia toda la organizacion.. [3]

En la Universidad Inca Garcilaso de la Vega en este sentido el presente trabajo de
investigacion se desarrolla una aplicacion web que permite la mejora del proceso de
ventas de equipos informaticos en la empresa suministros tecnoldgicos Terabyte;
haciendo mas eficiente el flujo de ventas; en el desarrollo se utiliz6 la metodologia

proceso racional unificado (RUP) y el uso de cddigo libre, servidor apache y gestor de
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base datos MySQL para lograr la automatizacion de los procesos de ventas generando un
control de las entradas y salidas de los productos llevando un adecuado registro de las
ventas del dia mejorando sustancialmente el tiempo de atencion de los clientes en cada

punto de venta. [4]

El andlisis del proceso de compras para disefiar una propuesta de indicadores de gestion
que permita mejorar los procesos del area de compras El presente proyecto de
investigacion tiene como objetivo general, evaluar el estado actual de los procesos de
compras en una empresa de fabricacion de empaques, con la finalidad de proponer
indicadores de gestion que vayan alineados al giro del negocio, que generen informacién

relevante que contribuya a la mejora continua del proceso. [5]

Los proyectos anteriores citados no cuentan con un reporte estadistico, y un tablero de
dashboard donde se visualizara la informacion en tiempo real, se desean estimar mediante
regresion lineal simple las ventas que se generd en la ordenes en un determinado periodo.
La informacion del comportamiento de las ventas del almacén. Con el sistema automatizo
se quiere lograr que los procesos de ingreso de informacion de la impresa se automaticen
y no sea necesario el manejo de informacion en una forma manual sino con la utilizacion

de la aplicacion web.

1.2 DESCRIPCION DEL PROYECTO

La aplicacion web consta de siete modulos en los cuales se automatizan los procesos de
generacion de 6rdenes de compras y ventas en “BAURSA” como son: modulo de
seguridad, registro de datos, productos, érdenes de compra, 6rdenes de venta, dashboard

y reportes.

Maédulo de Seguridad:

1. Ingreso de cada usuario al sistema (segun el rol)
2. Control de los permisos para poder acceder a la informacion de los médulos.
3. Administrador tiene acceso a todos los modulos y asigna los roles para cada

usuario del sistema.

4. Recuperacion de clave en caso de ser olvidada.
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Moédulo Registro de Datos

5.

10.

11.

12.

13.

Registro de cliente

Listar y buscar los clientes que se registré anteriormente.

Acciones en la lista de cliente con el objetivo de actualizar o eliminar.
Registro de usuarios (nombre, cedula, correo, usuario, contrasefia)
Listar y buscar los usuarios guardados.

Acciones en la lista de usuarios con el fin de actualizar o eliminar.
Registro de proveedor

Listar y buscar los proveedores guardados

Acciones en la lista de proveedores con el objetivo de actualizar o eliminar.

Moddulo de Productos

14.

15.

16.

Registrar las categorias de los productos, permite actualizar o eliminar
Registrar un nuevo producto

Listado y busqueda de producto, admite actualizar o eliminar.

Modulo Orden de Compra

1.

4.

Registro de 6rdenes de compra de los equipos importados a los proveedores.
Registro del producto con su respectivo stock y la cantidad deseada.

Listar las érdenes de compras los productos importados para visualizar el detalle

de la orden.

Generar un documento en formato pdf, donde se visualice la orden de compra.

Moédulo de Orden de Venta

Registro de ordenes de venta de los equipos a los clientes.
Registro del producto y la cantidad que se desea.

Listar las 6rdenes de ventas de los equipos importados para visualizar el detalle

de la orden.
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8. Generar un documento en formato pdf, donde se represente la orden de venta.
Modulo de Dashboard

1. Ordenes de compra en tiempo real en un determinado periodo.

2. Ordenes de venta en tiempo real en un determinado periodo.

Moddulo de Reportes

1. Reportes estadisticos de las érdenes de compra y venta mensuales.
2. Reporte de las 6rdenes de compra y venta con regresion lineal.

3. Reporte de los equipos mas vendidos

4. Reportes de los equipos mas comprados.

Todos los mddulos descritos quedan bien estructurados es decir que tienen accesibilidad
y usabilidad. El aplicativo cuenta con tres tipos de usuarios, segun el rol en el que se

desenvuelve:
Gerente Administrativo

1. Rol Administrador: Utiliza y maneja todas las funcionalidades del sistema web.
Gerente de Fabrica

2. Rol Bodega: Encargada del modulo orden de compra, dashboard, proveedores,

productos, reportes de compras y las proyecciones de compra.
Gerente del Almacén

1. Rol Vendedor: Encargada del médulo orden de ventas, dashboard, clientes,

reportes de venta y las proyecciones de venta.

Las herramientas que se utilizaran para este proyecto son:

MySQL: MySQL es un sistema de gestion de bases de datos relacionales de cédigo
abierto (RDBMS, por sus siglas en inglés) con un modelo cliente-servidor. RDBMS es
un software o servicio utilizado para crear y administrar bases de datos basadas en un

modelo relacional. [6]

PhpMyAdmin: es una herramienta de software gratuita escrita en PHP, destinada a
manejar la administracion de MySQL a través de la Web. PhpMyAdmin admite una
amplia gama de operaciones en MySQL y MariaDB. [7]
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PHP: HyperText Preprocessor es un lenguaje de codigo abierto muy popular

especialmente adecuado para el desarrollo web y que puede ser incrustado en HTML. [8]

Visual Studio Code: Es un editor de codigo fuente desarrollado por Microsoft para
Windows Linux y macOS. Incluye soporte para depuracion, control de Git integrado,
resaltado de sintaxis, finalizacion de cddigo inteligente, fragmentos de cédigo y

refactorizacion de cédigo. [9]

jQuery: jQuery es una biblioteca de JavaScript rapida, pequefa y rica en funciones. Hace
que cosas como el recorrido y la manipulacion de documentos HTML, el manejo de
eventos, la animacion y Ajax sean mucho mas simples con una API facil de usar que

funciona en una multitud de navegadores. [10]

XAMPP: Xampp es uno de los servidores web multiplataforma mas utilizados, que ayuda

a los desarrolladores a crear y probar sus programas en un servidor web local. [11]

HTML: HTML (Lenguaje de Marcas de Hipertexto, del inglés HyperText Markup
Language) es el componente mas basico de la Web. Define el significado y la estructura
del contenido web. Ademas de HTML, generalmente se utilizan otras tecnologias para
describir la apariencia/presentacion de una pagina web (CSS) o la

funcionalidad/comportamiento (JavaScript). [12]

Postman: Se trata de una herramienta dirigida a desarrolladores web que permite realizar
peticiones HTTP a cualquier API. Postman es muy util a la hora de programar y hacer
pruebas, puesto que nos ofrece la posibilidad de comprobar el correcto funcionamiento

de nuestros desarrollos. [13]

ORM de Laravel (Eloguent): Laravel incluye su propio sistema de ORM llamado
Eloquent, el cual nos proporciona una manera elegante y facil de interactuar con la base
de datos. Para cada tabla de la base datos tendremos que definir su correspondiente
modelo, el cual se utilizara para interactuar desde codigo con la tabla. [14]

Ajax: Permite acceder a datos existentes en el servidor sin necesidad de recargar la pagina
completamente. Estas consultas contra el servidor se realizan por medio de JavaScript y
los datos se procesan mediante éste mismo lenguaje, permitiendo actualizar el contenido

de la pagina justamente donde sea preciso. [15]
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La linea de investigacion esta relacionada con la gestion de desarrollo de software, que
pueda ayudar y administrar correctamente la informacion de la empresa, con la finalidad

de dar soporte a las decisiones en tiempo real a las empresas. [16]
1.3 OBJETIVOS DEL PROYECTO
1.3.1 OBJETIVO GENERAL

Desarrollar una aplicacion web con software Open Source para llevar un control de las

6rdenes de compra y venta en la micro empresa “BAURSA”.

1.3.2 OBJETIVO ESPECIFICO
1. Realizar un levantamiento de informacion mediante entrevistas a los propietarios
y gerente de la empresa para obtener los requerimientos funcionales y no

funcionales de la aplicacion.

2. Disefiar la arquitectura del software de acuerdo con los requerimientos
establecidos por medio de herramientas de software libre para el desarrollo de los

maodulos que componen el sistema.

3. Desarrollar la aplicacion web que permita brindar informacion a la micro empresa,

mediante herramientas de software libre.

4. Generar reportes estadisticos de los equipos mas vendidos para contribuir con la

microempresa con informacion relevante que ayude a la toma de decisiones.
1.4 JUSTIFICACION

BAURSA tiene la necesidad de mejorar la administracion de los procesos que realiza en
sus servicios ya que actualmente se llevan de forma manual, por lo que genera problemas
al momento de solicitar alguna orden referente a los equipos importados que posee la
empresa, por tal motivo se propone el desarrollo de la aplicacion web para el control de

6rdenes de compra y venta en la microempresa.

La aplicacion web permitiré a los usuarios del sistema ingresar segun su perfil, dandoles
permisos de accesos a los madulos, registro de proveedores, y mostrar informacion en un
listado de las compras realizadas, ingreso de productos para llevar un control de lo que
posee la empresa para poder asignar tanto a orden de compra como de venta la cantidad
deseada, para llevar un control adecuado. Para ingresar al sistema se realizara de una

forma mas segura evitando la manipulacion por personas no autorizadas, para impedir
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que terceras personas modifiquen alguna informacion, los tres gerentes existentes tendran
acceso con un usuario y una contrasefia llevando un control de las 6rdenes de compra y
venta en BAURSA.

Asimismo, el sistema requiere automatizar los diferentes procesos de drdenes que
actualmente se lo lleva de forma manual a una forma mas digitalizada, evitando perdidas
de informacion, agilizando el seguimiento de los productos que se ordenan para una
mejora en los servicios que ofrece la microempresa, ademas evitando ordenes atrasadas
o falta de equipos para la respectiva venta. Se recomienda una automatizacién de compra

y venta que permita llevar un control eficiente a los gerentes de la micro empresa.

El desarrollo de drdenes, beneficiara a toda la micro empresa, para dejar a un lado los
archivos que se almacenan de manera manual a una forma mas rapida y efectiva, se
requiere automatizar sus procesos permitiendo manejarla totalmente objetiva para que
beneficie a la empresa teniendo como resultado la reduccion de tiempo y aumentando sus

ingresos y provocando confianza.

El tema propuesto esta alineado a los objetivos del Plan de creacion de Oportunidades

especificamente con los siguientes ejes:
Directriz 1: Soporte territorial para la garantia de derechos.

Lineamiento territorial A: Acceso equitativo a servicios y reduccion de brechas

territoriales. [17]

A4. Fortalecer la conectividad y acceso a las TIC como una via para mejorar el acceso a
otros servicios. [17]

Objetivos del Eje Social

Objetivo 5: Proteger a las familias, garantizar sus derechos y servicios, erradicar la

pobreza y promover la inclusién social. [17]

Politica 5.5: Mejorar la conectividad digital y el acceso a nuevas tecnologias de la
poblacion. [17]

Obijetivo 7. - Potenciar las capacidades de la ciudadania y promover una educacion

innovadora, inclusiva y de calidad en todos los niveles. [17]
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Politicas 7.2. - Promover la modernizacion y eficiencia del modelo educativo por medio

de la innovacion y el uso de herramientas tecnologicas. [17]

1.5 ALCANCE
En esta seccidn reconoceremos a profundidad los requisitos detallados de cada médulo,
donde se procedera para la determinacion del alcance del sistema, para el debido control

para el proceso de generacion de 6rdenes de compra.

Seguridad e inicio de sesion en el sistema: Proporcionara el registro con un correo 0
usuario la misma que se registrara una contrasefia por cada perfil, para el debido ingreso
al sistema con respecto a su rol y el control de los permisos para poder acceder a la
informacion de los médulos, el administrador tiene acceso a todos los médulos y asigna
los roles para cada usuario del sistema, el cual es el encargado del &rea administrativa de
BAURSA

Registro de datos: En este mddulo el administrador registra los proveedores, y el rol
vendedor registra a los clientes, en caso de que el proveedor o el cliente actualice alguna
informacion tendran botones de editar y borrar. Se realiza una busqueda tanto en la lista
de los proveedores clientes y usuario, se puede hacer un filtrado por el pardmetro nombre,
RUC, razdn social, correo, teléefono, y direccion, se registra los datos personales como:
nombres, apellidos, cédula, teléfono, correo y el registro de datos de usuario que se le

asigne segun el rol que corresponde, la contrasefia y subir una imagen

Registro de productos: El administrador del sistema registra la variedad de categorias de
diferentes equipos de la linea para luego dirigirlos a su respectiva bodega, habra acciones
que se podré actualizar o eliminar, y una bisqueda en la lista los productos donde se puede
hacer un filtrado por nombre, codigo, categoria y poder visualizar el stock y el estado del

producto donde se especifica si esta activo el equipo o no.

Registro de la orden de compra: El bodeguero registra las 6rdenes de compra de los
equipos importados a los proveedores para realizar la respectiva compra, contiene un
filtrado de proveedor y producto para seleccionar la cantidad a obtener, al seleccionar
compras se listara los datos, y tendra un botdn ver detalle que se generard un documento

en formato pdf.

Registro de la orden de venta: El vendedor registra las 6rdenes de venta a las personas

con un filtrado para buscar clientes y producto y afiadir la cantidad que se desea comprar
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al seleccionar ventas listara sus datos con un boton ver detalle que se generara un

documento en formato pdf.

En el mddulo del dashboard: Se presentaran consultas en tiempo real para una mejor toma

de decisiones.

Modulo de Reportes: Ayuda a generar informes de los procesos que presenta el modulo
de orden de compra y venta, los reportes estadisticos que son generadas mensualmente,
el reporte con regresion lineal tanto para compra y venta, el cual son de gran interés para

la toma de decisiones.

Es importante resaltar que la automatizacion no abarcara la implementacién de un
servidor en la nube ni el pago en linea, que se realizara en la micro empresa, se dara por

finalizado mi desarrollo mostrando el prondstico de las ventas con regresion lineal.
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CAPITULO 2

2. MARCO TEORICO Y METODOLOGIA DEL PROYECTO
2.1 MARCO CONTEXTUAL

2.1.1 HISTORIA

BAURSA nace por la incitacion del duefio, el sefior Nehru Manrique, quien ha trabajado
en la fabricacion de equipos en acero inoxidable para linea fria y caliente por mas de 26
afios la misma que se ha llevado de manera manual todos sus procesos en general. La
microempresa establecida legalmente el 22 de junio del 1997. Su razon de ser la
fabricacion y comercializacién de equipos industriales para cocina, panaderia, pastelerias,

tienda, y supermercados conformados por hoteles, restaurantes. [18]

La micro empresa cuenta con varios productos a su haber, entre los que destacan:
frigorificos, cocinas, hornos, exhibidores, equipos para mini markets tiendas, cafeterias e
islas, areas de produccién, camaras y cuartos frios, amasadoras, batidoras, catering,
yogurteras, heladerias, pizzerias y soda bar, eventos infantiles. Todos aquellos
mencionados anteriormente estan de manera automatica en la aplicacion web, ya que
estos equipos han sido indispensables para iniciar o repotenciar los negocios de sus
clientes actualmente de manera computarizada a través de la aplicacion web de la gestion

de orden de compra y venta. [18]

BAURSA ha tenido como clientes empresas de diferentes areas:
1. Hotel Blue Bay Salinas

2. Hotel Hilton Célon Guayaquil

3. Restaurante Pique y Pase

4. Fuerzas Armadas del Ecuador

5. Hotel Oro Verde

6. Hotel Sheraton

7. Grand Hotel Guayaquil

Dentro de su cartera de clientes se encuentra restaurantes de comida rapida, y restaurantes
a nivel local y provincial. Esta ubicada en la ciudad de Guayaquil Av. Quito #2001 y
Manabi.

26



BAU RSA

/as,

Guay

[P gesti B R T @Semmano QMaIeconZOOO
) reoncs (@ 3 g
CORDERO g & Mercado Central
Cere, URDANETA /&
@’ A29Y PORTETE '
E)
Ot . g +
}\ \‘ ) B
B Esldd*o George Capwell —

,‘ Frita Mor Loogie nE
B '®Hosmlai Del Dia 1 Corronas

R R TR s Combinaciones de teclas ' Datos del mapa 2022 Condiciones del Sevicio  Informar un error en el mapa

lustracion 1: Ubicacion Geografica BAURSA

2.1.2 CONTENCION ENTRE EMPRESAS COMPETIDORAS

BAURSA compite directamente con FRITEGA la misma que cuenta con 12 afios en el
mercado, su matriz est4 ubicada en Km 1.5 via Duran Tambo, a una cuadra de la entrada
del Divino nifio, con equipos para la cocina, lavanderia industrial vitrinas, congeladores,
supermercados, heladeria entre otros. Esta empresa cuenta con una pagina web donde se

encuentra todo el asesoramiento y planificacion. [19]

También se encuentran otras empresas como Dimetal con 30 afios en el mercado
ayudando a emprendedores y empresarios de la cadena alimenticia a construir negocios
eficientes, cuenta con catalogo de productos en la pagina web de gastronomia, carniceria,
panaderia y pasteleria, supermercados, comida rapida, ya que se encarga de asesoria de
equipamiento y disefiar la forma adecuada para equipar algin negocio ubicada en Lorenzo

Garaicoa y Padre Solano (Diagonal al parque de la madre). [20]

2.1.3 ENTRADA POTENCIAL DE NUEVOS COMPETIDORES

La ciudad de Guayaquil al ser una de las mas comerciales del Ecuador ya que tiene mayor
concentracion de negocios de toda indole, dado que sus sociedades aprovechan la
oportunidad para incursionar en diferentes clases de negocios, al desarrollar nuevas
aplicaciones web donde es fundamental para el mercado de comida rapida gestionando
ordenes de manera eficaz donde algunas localidades como, cafeterias, super markets,
eventos infantiles, entre otros, se ven el cambio, la entrada de nuevos competidores es

alta ya que es muy buena la rentabilidad que manejan este tipo de negocios. [21]
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2.1.4 DESARROLLO POTENCIAL DE PRODUCTOS SUPLENTES

El principal desarrollo potencial de productos suplentes de BAURSA, es bajo debido a
que no se desarrolla nuevas aplicaciones web que fomenten estos tipos de negocios
gestionando todo de manera automatica. Los posibles productos sustituidos en el mercado
dentro de la ciudad de Guayaquil serian locales comerciales que disponen productos de

linea blanca. [22]

2.2 MARCO TEORICO

2.2.1. IMPORTANCIA DE LA GESTION DE ORDENES DE COMPRA Y VENTA
La importancia que tiene la gestion de ordenes es solicitar informacion sobre los equipos
industriales que ofrece determinada empresa, tanto los proveedores como los clientes
pueden tener una oferta de productos y servicios que ofrece BAURSA, puede generar un
presupuesto para informarle al comprador, en el momento que el cliente tiene clara la
informacion sobre los precios y productos puede adquirir lo que necesite, y se emite una
orden de compra al proveedor. Llevar al dia los registros basicos de la micro empresa, es
un proceso importante, ya que requiere orden en las operaciones econémicas de gastos e
ingresos, para tener claridad en los estados financieros y asi saber de la posicién

econdémica de la compaiiia. [23]

2.2.2. SISTEMAS GESTORES DE BASE DE DATOS

Es un sistema que permite la creacion, gestion y administracion de base de datos, asi como
la eleccion y manejo de las estructuras necesarias para el almacenamiento y blsqueda de
informacion del modo mas eficiente posible. Ya que en la actualidad existen multitud de
SGBD vy pueden ser clasificados la forma en que administra los datos en relacionales
(SQL) y no relacionales (NoSQL). [24]

MySQL, es el sistema gestor de base de datos relacional por excelencia, es un SGBD
multihilo y multiusuario utilizado en la gran parte de las paginas webs actuales. Ademas,

es el mas usado en aplicacion creadas como software libre. [24]

2.2.3 VENTAJAS DE LAS APLICACIONES WEB

Las aplicaciones web son herramientas que pueden utilizarse los usuarios accediendo
mediante un servidor web a través de internet o alguna intranet por medio de un
navegador, que ejecutara la tarea. Estas se alojan en un servidor, cualquier dispositivo

puede acceder a ellas, por lo que deben ser capaces de adaptarse a todos los tamarios de
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pantallas, a los distintos dispositivos maéviles y a los diferentes navegadores que puede

utilizar el usuario. [25]
Las ventajas que tienen las aplicaciones web son las siguientes:

1. Son una solucion rapida y barata, ya que la inversion destinada a su desarrollo es

menor y se necesita de menos tiempo. [25]

2. No hay que crear diferentes versiones para diversas familias de dispositivos: una
aplicacion web sera accesible para todos los usuarios, utilicen iOS, Android, una
Tablet o un PC. [25]

3. Utiliza lenguajes de sobra conocidos por los programadores, como HTML y CSS,
ya que no se necesita realizar actualizaciones periddicas ni que los usuarios den

su permiso para implementar los cambios. [25]

4. El entorno web sigue siendo mejor a la hora de captar usuarios, ya que estos suelen
ser reticentes en un primer momento a ocupar la memoria de sus dispositivos
descargando una herramienta que no saben si va a resultarles de utilidad. Sin
embargo, si sélo tienen que seguir un enlace URL, estardn mas dispuestos a
probarla. [25]

2.2.4 SISTEMAS AUTOMATIZADOS EN LA AREA DE GESTION DE
ORDENES

La automatizacion de un proceso frente al control manual del mismo, brinda ciertas
ventajas y beneficios de orden econémico, social, y tecnoldgico, ya que mejora en la
calidad del trabajo del operador y en el desarrollo del proceso, dependiendo de la
eficiencia del sistema implementado, en la reduccion de costos, puesto que el trabajo se
racionaliza y se reduce el tiempo y dinero dedicado al mantenimiento, la reduccion en los
tiempos de procesamiento de informacion. Flexibilidad para adaptarse a la fabricacion de
nuevos productos y los conocimientos mas detallados del proceso, mediante la

recopilacién de informacion y datos estadisticos del proceso. [26]

225 XAMPP Y POSTMAN HERRAMIENTAS UTILIZADAS PARA EL
DESARROLLO DE LA APLICACION WEB

XAMPP, es un servidor de aplicaciones web compuesto por lenguajes como PHP y PERL
esto consiste en una base de datos MYSQL o MARIA DB con la interfaz PhpMyAdmin
para la administracion de datos, es decir multiplataforma, el software se encuentra bajo
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licencia GNU, es decir que es de uso libre, POSTMAN es un software para testear API
REST comenz6 como un complemento para el navegador Google Chrome, y tiene su
propia aplicacion, quiere decir que es un cliente REST con el que se podra consumir los

servicios desarrollados por uno de terceros. [27]

2.2.6. ARQUITECTURA CLIENTE SERVIDOR

Cliente servidor es una relacién en la cual un programa el cliente solicita un servicio o
recurso de otro programa el servidor. Actualmente las transacciones informaticas en las
que el servidor cumple una solicitud realizada por un cliente son muy comunes y el
modelo cliente- servidor se ha convertido en una de las ideas centrales de la informatica
en red. El cliente establece una conexion con el servidor a través de una red de area local
(LAN) o una red de area amplia (WAN), como Internet, luego que el servidor ha cumplido
la solicitud del cliente, la conexion finaliza. Debido a que varios programas de clientes
comparten los servicios del mismo programa de servidor, un servidor especial Ilamado

“daemond” puede movilizarse solo para esperar las solicitudes de los clientes. [28]

La arquitectura de servidores, se basa a la arquitectura de una red informética en la que
muchos procesadores remotos, conocidos como “clientes” solicitan y reciben servicio que
se encarga de compartir toda clase de informacion de un sistema centralizado, es decir,

de una computadora host a la que se le llama servidor. [28]

2.3. MARCO CONCEPTUAL
PHP

Es un lenguaje de codigo abierto muy popular especialmente adecuado para el desarrollo
web y que puede ser incrustado en HTML. EIl cddigo de PHP esta encerrado entre las

etiquetas especiales de comienzo y final que permiten entrar y salir del "modo PHP". [8]

Lo que distingue a PHP de algo del lado del cliente como JavaScript es que el codigo es
ejecutado en el servidor, generando HTML y enviandolo al cliente. El cliente recibira el
resultado de ejecutar el script, aunque no se sabra el codigo subyacente que era. El
servidor web puede ser configurado incluso para que procese todos los ficheros HTML
con PHP, por lo que no hay manera de que los usuarios puedan saber qué se tiene debajo

de la manga. [8]
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BOOTSTRAP

Bootstrap Studio es una potente aplicacion de escritorio para disefiar y crear prototipos
de sitios web. Viene con una gran cantidad de componentes integrados, que puede
arrastrar y soltar para ensamblar paginas web receptivas. La aplicacion esta construida
sobre el popular framework Bootstrap y exporta HTML limpio y seméntico. Bootstrap
Studio tiene una caracteristica poderosa llamada Vista previa. Con él, puede abrir su
disefio en multiples navegadores web y dispositivos, y cada cambio que realice dentro de

la aplicacion se mostrard instantaneamente en todas partes. [29]

COMPOSER

Composer es un gestor de dependencias en proyectos, para programacion en PHP. Eso
quiere decir que nos permite gestionar (declarar, descargar y mantener actualizados) los
paquetes de software en los que se basa nuestro proyecto PHP. Se ha convertido en una
herramienta de cabecera para cualquier desarrollador en este lenguaje que aprecie su

tiempo y el desarrollo agil. [30]

Cuando comienzas un proyecto en PHP, ya de cierta complejidad, no te vale solo con la
libreria de funciones nativa de PHP, generalmente todos usamos alguna que otra libreria

de terceros desarrolladores, que nos permite evitar empezar todo desde cero. Ya sea un

framework o algo més acotado como un sistema para debug o envio de email, validacion

i php
w

de formularios, etc. [30]

COMPOSER

Gestor de dependencias
para proyectos PHP

%

llustracion 3: Composer Gestor de dependencias para proyectos PHP
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HTML

Hace referencia a los enlaces que conectan paginas web entre si, ya sea dentro de un Gnico
sitio web o entre sitios web. Los enlaces son un aspecto fundamental de la Web. Al subir
contenido a Internet y vincularlo a las paginas creadas por otras personas, te conviertes

en un participante activo en la «World Wide Web» (Red Informéatica Mundial). [12]

Un elemento HTML se distingue de otro texto en un documento mediante “etiquetas”,
gue consisten en el nombre del elemento rodeado por "<"y ">". El nombre de un elemento
dentro de una etiqueta no distingue entre mayusculas y mindsculas. Es decir, se puede

escribir en mayusculas, minusculas o una mezcla. [12]

JQUERY

jQuery es uno de los complementos mas esenciales para el desarrollo web, usado en
millones de sitios en toda la web, ya que nos facilita mucho el desarrollo de aplicaciones
enriquecidas del lado del cliente, en JavaScript, compatibles con todos los navegadores.
[31]

jQuery no es un lenguaje, sino una serie de funciones y métodos de JavaScript. Por tanto,
JavaScript es el lenguaje y jQuery es una libreria que podemos usar opcionalmente si
queremos facilitar nuestra vida cuando programamos en JavaScript. A veces nos podemos
referir a jQuery como framework o incluso como un APl de funciones, Utiles en la

mayoria de proyectos web. [31]

ORM DE LARAVEL (ELOQUENT)

El mapeado objeto-relacional (méas conocido por su nombre en inglés, Object-Relational
mapping, o por sus siglas ORM) es una técnica de programacién para convertir datos
entre un lenguaje de programacion orientado a objetos y una base de datos relacional
como motor de persistencia. Esto posibilita el uso de las caracteristicas propias de la
orientacion a objetos, podremos acceder directamente a los campos de un objeto para leer

los datos de una base de datos o para insertarlos o modificarlos. [14]

Laravel incluye su propio sistema de ORM llamado Eloquent, el cual nos proporciona
una manera elegante y facil de interactuar con la base de datos. Para cada tabla de la base
datos tendremos que definir su correspondiente modelo, el cual se utilizard para

interactuar desde codigo con la tabla. [14]

32



Eloquent ORM

e soquent sary uch exses wmy o e

llustracion 4: Eloquent ORM
AJAX

Ajax permite acceder a datos existentes en el servidor sin necesidad de recargar la pagina
completamente. Estas consultas contra el servidor se realizan por medio de JavaScript y
los datos se procesan mediante éste mismo lenguaje, permitiendo actualizar el contenido

de la pagina justamente donde sea preciso. [15]

Ajax, en resumen, ha facilitado la creacion de aplicaciones web modernas, en las que la
accion se desarrolla muchas veces en la misma pagina, obteniendo datos del servidor y
mostrandolos al usuario sin tener que recargarse la pagina completamente con cada
consulta que se hace al servidor. Para ello se usa mucho JavaScript y se manipula la

pagina desde el propio cédigo fronted, de manera muy amistosa para el usuario. [15]

Asynchronous Javascript And XML

[lustracion 5: Ajax
MVC MODELO VISTA CONTROLADOR
Modelo Vista Controlador (MVC) es un estilo de arquitectura de software que separa los
datos de una aplicacion, la interfaz de usuario, y la l6gica de control en tres componentes
distintos. Se trata de un modelo muy maduro y que ha demostrado su validez a lo largo
de los afios en todo tipo de aplicaciones, y sobre multitud de lenguajes y plataformas de
desarrollo. [32]
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El Modelo que contiene una representacion de los datos que maneja el sistema, su logica

de negocio, y sus mecanismos de persistencia.

La Vista, o interfaz de usuario, que compone la informacién que se envia al cliente y los

mecanismos interaccion con éste.

El Controlador, que actia como intermediario entre el Modelo y la Vista, gestionando el
flujo de informacién entre ellos y las transformaciones para adaptar los datos a las
necesidades de cada uno.

MVC - Modelo Vista Controlador

/ A
Solicia .

Controlador

Modelo |~ Vista

llustracion 6: Grafico del funcionamiento modelo vista controlador

VISUAL STUDIO, CODE

Es un editor de cadigo fuente desarrollado por Microsoft para Windows, Linux y macOS.
Incluye soporte para depuracion, control de Git integrado, resaltado de sintaxis,
finalizacion de codigo inteligente, fragmentos de cddigo y refactorizacion de cddigo.
También es personalizable, de modo que los usuarios pueden cambiar el tema del editor,

los métodos abreviados de teclado y las preferencias. Es gratuito y de codigo abierto. [9]

El cddigo combina la interfaz de usuario optimizada de un editor moderno con asistencia
y navegacion de codigo enriquecido y una experiencia de depuracion integrada, sin la
necesidad de un IDE completo. Visual Studio Code, cuenta con herramientas de Debug

hasta opciones para actualizacion en tiempo real de nuestro cddigo en la vista del
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navegador y compilacion en vivo de los lenguajes que lo requieran (por ejemplo, en el
caso de SASS a CSS). [9]

VS CODE

lustracion 7: VS CODE

XAMPP

Xampp es uno de los servidores web multiplataforma mas utilizados, que ayuda a los
desarrolladores a crear y probar sus programas en un servidor web local. Fue desarrollado
por Apache Friends y su codigo fuente nativo puede ser revisado o modificado por la
audiencia. [11]

Es una plataforma que proporciona un entorno adecuado para probar y verificar el
funcionamiento de proyectos basados en Apache, Perl, base de datos MYSQL y PHP a
través del sistema del propio host. Entre estas tecnologias, Perl es un lenguaje de
programacién utilizado para el desarrollo web, PHP es un lenguaje de scripting de
backend y MariaDB es la base de datos més utilizada desarrollada por MYSQL. [11]

Este es un paquete de cddigo abierto de soluciones web que incluye la distribucién de
Apache para muchos servidores y ejecutables de linea de comandos, junto con modulos
como el servidor Apache, MariaDB, PHP y Perl, ya que ayuda a un servidor o host local
a probar tu sitio web y tus clientes a través de computadoras y portatiles antes de lanzarlo

al servidor principal. [11]

XAMPP

llustracion 8: XAMPP
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PHPMYADMIN

PhpMyAdmin es una herramienta de software gratuita escrita en PHP, destinada a
manejar la administracion de MySQL a través de la Web. PhpMyAdmin admite una
amplia gama de operaciones en MySQL y MariaDB. Las operaciones de uso frecuente
(administracion de bases de datos, tablas, columnas, relaciones, indices, usuarios,
permisos, etc.) se pueden realizar a través de la interfaz de usuario, mientras aun tiene la

capacidad de ejecutar directamente cualquier declaracion SQL. [7]

Entre ellas estan las siguientes caracteristicas como:

1. Interfaz web intuitiva

2. Soporte para la mayoria de las caracteristicas de MySQL.:

3. Navegar y soltar bases de datos, tablas, vistas, campos e indices,

4. Crear, copiar, soltar renombrar y modificar base de datos, tablas, campos e
indices.

5. Servidor de mantenimiento, base de datos y tablas, con propuestas de

configuracién del servidor.
6. Administrar cuentas de usuario y privilegios de MYSQL.
7. Administrar procedimientos almacenados y disparadores.

8. Exporte datos a varios formatos: CSV, SQL, XML, PDF, ISO /IEC 26300 entre

otros.
9. Creacion de gréaficos del disefio de su base de datos en diferentes formatos.

10.  Administrar multiples servidores. [7]

php
llustracion 9: PhpMyAdmin
MYSQL

Es un sistema de gestion de bases de datos relacionales de codigo abierto. La estructura

basica cliente-servidor. Uno 0 mas dispositivos (clientes) se conectan a un servidor a
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través de una red especifica. Cada cliente puede realizar una solicitud desde la interfaz
gréfica de usuario (GUI) en sus pantallas, y el servidor producira el output deseado,
siempre que ambas partes entiendan la instruccion. Sin meternos demasiado a fondo en

temas técnicos, los procesos principales que tienen lugar en un entorno MySQL. [6]

MySQL crea una base de datos para almacenar y manipular datos, definiendo la relacion
de cada tabla, los clientes pueden realizar solicitudes escribiendo instrucciones SQL
especificas en MySQL. La aplicacion del servidor responderda con la informacién

solicitada y esta aparecera frente a los clientes. [6]

1, Solicitud

2. Respuesta

IRAAAAA]
[RR SRR

Clente Senvidor

lHustracion 10: MySQL
POSTMAN

Se trata de una herramienta dirigida a desarrolladores web que permite realizar peticiones
HTTP a cualquier API. Postman es muy util a la hora de programar y hacer pruebas,
puesto que nos ofrece la posibilidad de comprobar el correcto funcionamiento de nuestros
desarrollos. Postman sea una herramienta exclusiva para profesionales del entorno web,

de hecho va a ser muy util para todo aquel que tenga que interactuar con una API. [13]

Postman nos ofrece la posibilidad de guardar y agrupar conjuntos de solicitudes en lo que
ellos denominan “Collections”, es decir simples carpetas en distintos niveles que

organizaran nuestras peticiones HTTP.

Una parte fundamental de la creacion y uso de una API es disponer de una documentacion
completa y bien estructurada. Postman genera esta documentacion de forma automatica,
utilizando la informacidn de las peticiones y las descripciones que hayas introducido al
crearlas. La documentacion puede ser publica o privada, teniendo un limite de 1000

visualizaciones al mes en su version basica. Ademas, junto a la documentacion generada,
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muestra como deben implementarse las peticiones a la API en distintos lenguajes de

programacion, algo muy util a la hora de desarrollar. [13]

POSTMAN

llustracion 11: Postman

API RESTful

Se deben especificar parametros de consulta para que el servicio sepa lo que queremos
consultar, basado en una estructura previamente definida provista por el API por medio
de una documentacion, trabaja sobre el protocolo HTTP. Por consiguiente, los
procedimientos o métodos de comunicacion son los mismos que HTTP, siendo los
principales: GET, POST, PUT, DELETE. [33]

En programacion y desarrollo de software o aplicaciones, esta analogia describe
perfectamente un RESTful API. Creamos un APl con el objetivo de que cualquier
software pueda “consumir” nuestros recursos, por lo general datos, sin importar en que
lenguaje o plataforma en que sea creado. RESTful API es el sucesor de métodos anteriores
como SOAP y WSDL cuya implementacion y uso son un poco mas complejos y requieren

mayores recursos y especificaciones al ser usados. [33]

Al consultar una API se debe especificar parametros de consulta para que el servicio sepa
lo que gueremos consultar, basado e n una estructura previamente definida provista por

el API por medio de una documentacion. [33]

GET / POST /

: PUT / DELETE
— B ————
P
i 6
| J XML

Client REST API Database

llustracion 12: RESTFul APIs
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2.3. METODOLOGIA DEL PROYECTO

2.3.1 METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

Dado a que existe una mala manipulacién de los datos en su gestion de ordenes buscando
temas que recopilen informacion de proyectos e investigaciones, se utilizara la
metodologia de investigacion tipo exploratorio [34]. Se indagara informacién de trabajos
similares relacionados con esta linea de desarrollo, generando un cambio en el sistema

productivo de la micro empresa y asi obteniendo informacion precisa.

Con el fin de agilizar sus procesos de corte y produccidn, se entrevistara a los gerentes de
BAURSA que tienen acceso a este tipo de informacion para que se requiera una adecuada
custodia y control de la informacién para asi evitar riesgos de sobrecostos en los
productos ya fabricados. Para cumplir con este objetivo se utilizard la metodologia de

investigacion de tipo diagnostica [35].

Con el desarrollo de la aplicacion web, la variable que se llevaria a cabo es la reduccién
de tiempo con la aplicacion web, mediante los reportes estadisticos de ventas que se
generaran anualmente ya que tendran un control adecuado de lo que se vende dentro de
la empresa, para cumplir con este propoésito se evaluara a la vendedora y al administrador

encargado de la micro empresa BAURSA.

2.3.2 TECNICAS DE RECOLECCION DE INFORMACION

La entrevista que se realizo al gerente de la micro empresa (Anexol), se dio a conocer las
limitaciones que llevan en su proceso de compras y ventas de forma manual, se
identificaron los procesos que llevan actualmente, guardan su informacion en archivos de
Word o Excel o en hojas de calculo de manera fisica, no tienen un control de los equipos
importados que se venden, para consultar los datos de la venta de los equipos tienen que

buscar todo el registro ocasionando pérdida de tiempo.
Beneficiarios del Proyecto

Los beneficiarios directos sera la parte central de micro empresa cinco personas que serian

los que manejan la micro empresa que se componen de la siguiente manera:
1 gerente Administrador

1 gerente administrador de la fabrica

39



3 gerente administrativo del almacén
Los beneficiarios indirectos son las personas que acuden diariamente a la micro empresa.

2.3.3 METODOLOGIA DE DESARROLLO DE SOFTWARE

Se utilizard la metodologia de desarrollo incremental, tiene como objetivo brindar un
software de calidad en esta propuesta, debido a que permite entregar la funcionalidad
requerida del sistema, interactuando con el usuario para que se envuelva en el proyecto

obteniendo buenos resultados. [36]

La metodologia cuenta con cuatro fases: andlisis, disefio, codificacién, pruebas. Estas

fases son importantes para el desarrollo del software en cuanto al control de las érdenes.

Fase de Analisis: Se tomara en cuenta los requerimientos obtenidos para los procesos

que se realiza en las 6rdenes de compra y venta.

Fase de Disefio: Se realiza las interfaces de los usuarios y la base de datos para luego
codificarlos.

Fase de Codificacion: Se procede al desarrollo del cddigo, para poder ejecutar y verificar

su funcionalidad.

Fase de Prueba: Comprobar todos los mddulos esperando resultados positivos y con el

rendimiento correcto.

Incremento
1

Entrega del

Andlisis || Disefio |- Codigo [ Prueba | .- " o

Incremento Entrage dal
> Andlisis -#»| Disefio | Codigo ¥ Prueba | .o .

Incremento
3

Entrega del

Andlisis —» Disefio 9 Codigo [ Prueba |

Incremento
4

Entrega del

Andlisis (-9 Diseio - Codigo [ Prueba incremento 4

\4

Tiempo de calendario

llustracion 13: Metodologia Incremental General
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Incremento |
Médulo de
seguridad

Incremento
11 Médulos
registros de
datos

Incremento
111 Médulo
productos

Incremento
1V Médulo
orden de

compra

Incremento
V Médulo
orden de
venta

Incremento
VI Mbédulo
Dashboard

Incremento
VIl Médulo
Reportes

llustracién 14: Modelo de desarrollo incremental
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CAPITULO 3

3. PROPUESTA

3.1 REQUERIMIENTOS

Con respecto a los requerimientos funcionales y no funcionales que se describen a
continuacién, y la informacion que se describira en los diferentes procesos operativos se
los obtuvo tras las respectivas técnicas de recopilacion de informacion para realizar

estudios de campo.

3.1.1 REQUERIMIENTOS FUNCIONALES
CODIGO DESCRIPCION DEL REQUERIMIENTO

RF - 01 El usuario debe registrarse en el sistema por medio de sus credenciales

COmMO usuario o correo Yy contrasena.

RF - 02 El sistema contara con tres perfiles Administrador, Bodeguero vy el
Vendedor.
RF -03 En la interfaz de usuario se podra realizar diferentes procesos, en las

cuales se agregan los datos personales, y los datos de usuario, solo si

este sea el perfil de administrador.

RF - 04 En la interfaz de usuario, tiene un mend listar usuarios en el cual se
puede realizar diferentes procesos, como actualizar y eliminar, solo si

este sea el perfil de administrador.

RF - 05 El rol asignado para el administrador es el registro, actualizacién,
eliminacidn, visualizacion de los datos y la manipulacion de los mismos,

también puede consultar reportes cuando lo requieran e imprimirlos.

RF - 06 El sistema permitira asignar los roles de menus donde interactuara con

el sistema se habilitara los componentes segun su perfil de usuario.

RF - 07 El administrador podrd visualizar el dashboard y los graficos

estadisticos en tiempo real tanto en compra como ventas anualmente.

RF - 08 El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, eliminar, visualizar
clientes.

RF -09 El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, eliminar, visualizar
proveedores.
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RF-10

El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, eliminar, visualizar

categorias.

RF-11 El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, eliminar, visualizar
productos.

RF - 12 El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, visualizar nueva orden
de compra.

RF - 13 El sistema permitira, agregar, listar, actualizar, visualizar nueva orden
de venta.

RF - 14 El sistema en lista las 6rdenes de compra en un estado entregado o
pendiente.

RF-15 El sistema en lista los reportes por compras y ventas mensuales, por
productos mas vendidos y comprados.

RF - 16 El sistemaen lista las proyecciones por compras y ventas con un periodo
anualmente.

RF - 17 El sistema cuenta con una opcidon de configuracion que permite
configurar el porcentaje de ganancia y el IVA a las ventas.

RF-18 La aplicacion web contaré con una tabla de listado de productos donde
se visualizara todos los productos registrados con los campos de:
imagen, codigo, nombre, categoria, precio de venta, stock, estado.

RF-19 En la seccion del listar productos, hay un cuadro de stock, que nos indica
cuanto producto se tiene en la empresa.

RF - 20 La aplicacion web se emitiran los detalles tanto en compra como venta
mediante una visualizacion de factura.

RF-21 La aplicacion web generara la descarga de comprobantes en un PDF
para llevar un control adecuado en la empresa.

RF — 22 La aplicacion web tendrd una interfaz de diagrama de dispersion para
determinar una relacion en linea recta.

RF - 23 La aplicacion web tendré una interfaz de proyeccion segun el nimero de

dias para predecir los dias futuros.

Tabla 1: Requerimientos funcionales
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3.1.2 REQUERIMIENTOS NO FUNCIONALES
CODIGO DESCRIPCION DEL REQUERIMIENTO

RNF - 01 El sistema debe contar con un cifrado de SHA256 para la contrasefia de

usuarios evitando accesos no autorizados.

RNF - 02 Recuperar contrasefia, autorizados con correos Gmail.

RNF - 03 El sistema web estara disponible para cualquier navegador Ilamese

Google Chrome, Mozilla Firefox, Edge y Opera.

RNF - 04 El sistema validara los datos requeridos por cada campo dependiendo de

sus caracteristicas.

RNF - 05 Los permisos de acceso al sistema podran ser cambiados solamente por

el administrador.

RNF — 06 La informacion almacenada se guardard en la base de datos
PhpMyAdmin.

RNF — 07 El tipo de archivo de las imagenes a registrarse debe ser: .jpeg .gif .png
Jprg
RNF - 08 El tamafio de imagenes sera de 600x500

RNF - 09 El sistema integral debe contar con una conexion APl REST hacia el

sistema de gestion de base de datos MySQL, por medio del servidor web

Apache.

RNF - 10 Durante el desarrollo y pruebas se utilizara el servidor local XAMPP

Tabla 2: Requerimientos No Funcionales

3.2 COMPONENTES DE LA PROPUESTA

3.2.1 ARQUITECTURA DEL SISTEMA

La arquitectura utilizada en el sistema para la comunicacion entre el fronted y backend es
el modelo cliente servidor, el cliente es la aplicacion web mientras que el backend estara
alojada el servidor, ya que esto nos permite separar el sistema y su funcionamiento
optimizado el tiempo de respuesta en cuanto a las peticiones a través del protocolo http o

https para mantener conexion con multiples clientes.

La arquitectura cliente/ servidor es un modelo para construir sistemas de informacion que
se sustentan en la idea de repartir el tratamiento de la informacion y los datos por todo el

sistema informética, permitiendo mejorar el rendimiento del sistema global de
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informacion. Provee una clara separacion de funciones con base en la idea de servicio.
[37]

- Cliente (fronted): consumidor de servicios.

- Servidor (backend): proveedor de servidor.

Clientes Modelo Cliente/ Servidor
\ Petici6n h
v etic16n http ]

Respuestas http INLERREL

(html, pdf, gif))
Respuestas http
(html, pdf, gif,)

Servidor

llustracion 15: Arquitectura Cliente Servidor

3.2.2 ARQUITECTURA DEL BACKEND (API REST)

El backend es el encargado de receptar las peticiones, principal via de comunicacion con
la base de datos y también devuelve los recursos solicitados por parte del cliente, es por
€S0 necesario una arquitectura para organizar y estructurar todas las peticiones, se utilizo
el Modelo Vista Controlador (MVC) un patron de disefio muy demandado para
desarrollar el APl REST. [38]

El Modelo, es el encargado de realizar las principales operaciones con la base de datos
como: insertar, actualizar, eliminar y consultar, el controlador es el intermediario entre el
modelo y la vista ademas de receptar las peticiones que vienen por el método POST o

GET y la vista tiene como funcion devolver los datos en formato JSON. [38]

3.2.3 DIAGRAMAS DE CASOS DE USO
Los diagramas de casos de uso representan el proceso de un determinado flujo de trabajo,
nos permite comprender de una manera visual como funciona esa porcion y asi establecer

los pasos necesarios como: trazar, planificar, desarrollar y cumplir, con el fin de llevar
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los procesos manuales a sistemas automatizados, todos los objetos involucrados se

estructuran y se relacionan entre si. [39]

En el presente trabajo se estableceran los diagramas de uso de los principales procesos,
como intervienen los actores en un escenario especifico y observar las relaciones que se

producen y comprender el funcionamiento de la aplicacion. [39]

Caso de Uso Aplicacion Web

UNIVERSIDAD ESTATAL Pagina 1
PENINSULA DE SANTA
ELENA
Fecha Disefio Fecha Actualizacion
08/12/2021 08/12/2021
Dirigido a: Administrador Autor: Salinas Tomala Gabriela Yolanda
Caso de uso: Acceso al sistema
Administador
E!-DCIEg ero Vendedor

Ingreso al Sistema
|

Ingresar usuario y contrasefia
[}
Validar datos
|
Acceso al sistema

Descripcion: Permite al usuario iniciar sesion para tener el respectivo acceso al sistema,
sin embargo, se debe ingresar su usuario y contrasefia para poder visualizar el menu

correspondiente del rol que posee
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Flujo Bésico:
e Laaplicacion web mostrara la interfaz login del sistema.

e El usuario ingresara el nombre de usuario o correo y contrasefia en el login para

su verificacion.
e Aplicacion web mostrara un mensaje de bienvenida al sistema.

e El sistema se redirige al menu que poseen segun el rol.

Tabla 3: Caso de Uso Acceso Al Sistema

UNIVERSIDAD ESTATAL | Pégina 2
PENINSULA DE SANTA
ELENA
Fecha Disefio: Fecha Actualizacion:
09/12/2021 09/12/2021
Dirigido a: Administrador Autor: Salinas Tomald Gabriela Yolanda

Caso de uso: Crear Usuarios

Adminigtrador

Acceso al sistema
Crear nuevo usuario

Actualizar Usuario

Datos Personales

Agrega el Ro

Datos del usuario

contrasefia, accediendo al sistema segun el tipo de rol.

Descripcion: El administrador registrara a nuevos usuarios al sistema con un usuario y
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Flujo Bésico:

o El usuario Administrador ingresa usuario, contrasefia valida y accede al sistema.

o El administrador crea los respectivos usuarios con sus datos personales.

e Administrador agregaré o seleccionara el cargo para el sistema con un usuario y

contrasefia

e El administrador podra actualizar, listar y eliminar los usuarios.

Tabla 4: Caso de Uso Crear Usuario

UNIVERSIDAD ESTATAL | Pagina 3
PENINSULA DE SANTA
ELENA
Fecha Disefio: Fecha Actualizacion:
10/12/2021 10/12/2021
Dirigido a: Autor: Salinas Tomala Gabriela Yolanda

Administrador / Bodeguero

Caso de uso: Gestionar Orden de Compra

Descripcion: El administrador o el bodeguero realizara el registro de una nueva orden

de compra con su respectivo proveedor.
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Flujo Bésico:

e EIl Administrador o bodeguero inicia sesion y seleccionara nueva orden de

compra en el mend principal.

e El administrador o bodeguero podra visualizar el catalogo y realizar una

compra al proveedor.

e El administrador o bodeguero ingresara los datos de la nueva orden de compra.

e El administrador o bodeguero seleccionara al proveedor, y el producto que se

requiera comprar.

e El administrador o bodeguero podra visualizar el estado de compra.

e El administrador o bodeguero podra visualizar el comprobante de la orden

comprada con la fecha de entrega.

Tabla 5: Caso de Uso Gestionar Orden de Compra

UNIVERSIDAD ESTATAL | Pagina 4
PENINSULA DE SANTA
ELENA
Fecha Disefio: Fecha Actualizacion:
11/12/2021 11/12/2021
Dirigido a: Autor: Salinas Tomala Gabriela Yolanda

Administrador/ Vendedor

Caso de uso: Gestionar Orden de Ventas
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Descripcion: El administrador o el vendedor realizara el registro de una nueva orden

de venta con su respectivo cliente.

Flujo Basico:
e EI Administrador o vendedor inicia sesion y seleccionara nueva orden de venta

en el mend principal.

e El administrador o vendedor seleccionara los datos del cliente y el producto de
la nueva orden de venta.

e El administrador o vendedor podra visualizar el comprobante de la orden
vendida.

e El administrador o vendedor podra filtrar por fecha, la informacion solicitada
de las ventas.

e El sistema actualizara el stock de los productos una vez que se finalice la

venta.

Tabla 6: Caso de Uso Gestionar Orden de Ventas
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3.2.4 MODELADO DE DATOS

Para la Base de Datos se utilizara el gestor de Base de Datos MySQL, en este se realizaran las tablas que contendran la informacién ingresada para
la aplicacion web.

qh:‘:?%“"m _— \ Mo - - productos,
S - B ot - Getalle_compra, Lo 52 ma(rt) 1 . >
! » proveedor_d - ma(11) L.\ IS i smevn) 1= a3 = oAt} ‘_-w.ml)
.;lm_ﬂ =e11) \.¢ - Snd o) u prodocso_id - nt(11)
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! = a caotdad : ne(11) ¢ g : varchae(200) { "
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L e | varchae(13) ' .”"“"-“‘" ‘ - et s
| estado - v | 3 @stado - chan(1) o el P ——
= M ) J | m < _at ~c | ,-F. — A S -\'—vsmd»J
n__ B ot __7__] \m ‘:-. iy ] e i3 en(8Y)
© o sess usuarios —— o . serie - varchae(20)
o [ w dCee1Y) [ e —— S 1 = uscacc_is : ma(11) \
Bo - proveedores, & persona_id - ma(11) < .n&‘-f"'m;--‘l’m. P————— e T R R )
| 9 id - ima(11) w ol id 1 m{11) > I M(‘)’ % ; | ¥ id - (1) e ].M o ‘
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|4 coetes : varchan 150) , cond_clave : varchar(255) . ""mv Ml | estado - chan(1) w hota_vents - trme |
| % fecka - date | . @3t3d0 - chas(1) | Eecae me |z < _at - tem 5 | 5 @staso : chan(y) |
| & wiefono @ varchar(10) - = LS i ~ u"“°‘ S = o_at : tema o - a1 tr £
| | estado - chee(?) [ = d_a: ] ;m;:-. ) | ® updases_at i
= _at : e | 2 =, 4 - —
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llustracion 16: Modelado de base de datos
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3.3. DISENO DE INTERFACES
Interfaz de inicio de sesion: En esta interfaz los usuarios registrados en el sistema podran

iniciar sesion con sus respectivas credenciales (usuario o correo electrénico y contrasefia).

BAURSA

Iniciar sesion en el sistema

gsalinast4399@gmail.com =

Ingresar

Olvidé mi clave

llustracion 17: Interfaz de inicio de sesién

Interfaz principal - Administrador: Al iniciar sesion con las respectivas credenciales,
se procede ir al mend principal donde se visualizara los dashboard de compras y ventas

anuales y en el lado izquierdo las opciones necesarias de acuerdo al perfil iniciado.

@ srursa = @

Administrador
. Gabriela Salinas
Clientes Productos $ Compras (enero) Ventas (enero)
19 51 $59104.4 $13315.58
Proveedores Categorias Usuarios
T 10 5

Compras Anuales

@ Inicio

3 Configuraciones

ENERO  FEBRERO MARZO ABRIL maro Junio o AGOSTO  SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE v

llustracion 18: Interfaz principal del sistema
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Interfaz de registro de usuario: En esta interfaz encontraremos un formulario de usuario
donde se realizaran los respectivos registros, de datos personales, y los datos del usuario

donde seleccionaremos el rol guardado anteriormente.

@ saursa

H - ps Usuarios

Formulario de Usuario
Inicio
Datos de Personales
cédula
Cédula eléfono
Nombres Apellidos

Nombres Apellidos

Correo

Datos de Usuario

Usuario

llustracion 19: Interfaz registro de usuario

En la interfaz usuarios tenemos un modal donde se puede agregar un nuevo rol, en la que

podemos visualizar, editar y eliminar el mismo.

Nuevo Rol

Rol
Rol Eliminar

Administrador E ﬂ
Bodeguero E E

B O

llustracion 20: Interfaz nuevo rol

Interfaz de listar usuario: En esta interfaz podremos visualizar la lista de los usuarios
registrados anteriormente donde dispondremos de acciones como es actualizar y eliminar

en caso de ser necesario.
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Actualizar Usuario

Usuario
gaby
Nombres Apellidos

Gabriela Salinas

@ Actualizar

llustracion 21: Interfaz actualizacion de datos del usuario
Interfaz de registro de clientes: En esta interfaz se realizaran los respectivos registros

con los nuevos datos del cliente.

= ]
Clientes
Nuevo Cliente
Cédula Fecha Registro
Cédula 09/01/2022
Nombres Apellidos
Nombres Apellidos
Correo Teléfono
Direccion

Direccion

lustracion 22: Interfaz agregar nuevo cliente
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Interfaz catalogo: permitira al administrador o bodeguero la asignacion de los diferentes

proveedores con su respectivo producto, asignandole el precio de compra.

o

@ seursa =
o .2
. G s Asignacion Proveedor con Producto
@ Inicio
RUC Razon Social Seleccionar Nombre Categoria Selem
1 1791321413001 ADEUCARPI CIA LTDA. 1 Amasadora Equipos de Panaderia l
2 5261515651561 Agro 2 Batidora Equipos de Panaderia l
@ Productos
v
3 1236578912346 ChillerAndrade v < 5

[ Proveedores.

Asignar Precio Compra

Proveedor Producto
1236578912346 - ChillerAndrade Amasadora - Equipos de Panaderia

Precio de Compra

llustracion 23: Interfaz asignacién proveedor con producto

Interfaz crear nueva orden de compra: permitira al administrador o bodeguero,
registrar los datos de la compra, se seleccionara al proveedor a comprar y el producto, y
digitar la cantidad deseada, se podra visualizar el subtotal, iva, y total con un botdn
guardar compra o cancelar en caso de ser necesario.

[

Q BAURSA =
. G alinas Compras

™ Nueva Compra Nimero de Serle: 00016
@ Inicio

| Q Buscar Proveedor ‘

RUC Razon Social Correo Teléfono

n Social
Q s Praducts
Nombre Stock Cantidad Precio de Compra
Producto a Comprar
Total Acciones

# Producto Cantidad Precio

(#) Subtotal

llustracion 24: Interfaz de crear una nueva orden de compra

Interfaz de visualizacion de comprobante de factura: Permitira al administrador,
bodeguero y vendedor, visualizar e imprimir el comprobante en pdf. Ya que en esta

interfaz debe depender del registro de las compras y ventas.
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Comprobante de Compra

Comprobante N* 4T

N* de Sarie: Liliin
Proveedor: Agro
Fecha de compra: 2022-01-11
# PRODUCTD CANTIDAD FRECID TOTAL
Sierra cortadora de
1 2 34587 691.74
huesa
% Subototal §lva 4 Tatal
691. T4 S96.84 TEE.58

llustracion 25: Interfaz visualizacion de comprobante de compra

Comprobante de Venta

Comprabante N° 57

N de Serie:

L RET

Cliente:

Gabriel Sanchez

Fecha de Venta:

2022-01-11

PRODUCTO

Prueba

§ Subtotal
37449

CANTIDAD PRECIO

1 374.49

8 Descargar PDF

llustracion 26: Interfaz visualizacién de comprobante de venta
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3.4 PRUEBAS
Para comprobar el correcto funcionamiento de la aplicacion web, se realizaron las
siguientes pruebas en cada uno de los mddulos con respecto a los procesos de registro de

gestién de ordenes de compra y venta, listado y reportes.

e Funcionalidad de todos los modulos: registros, consultas y reportes.

e Verificacién o validaciones.

Prueba N° 1: Iniciar sesién

Objetivo: Validar el correcto inicio de sesion segun el rol

Descripcion: El usuario ingresa su usuario y contrasefia para poder
acceder al sistema.

Roles: Administrador, Bodeguero, Vendedor
ESCENARIO N° 1 INGRESO DE CREDENCIALES CORRECTOS

DATOS DE ENTRADA  RESULTADOS ESPERADQOS

e Ingreso de usuario e Ingresa a la interfaz principal del sistema,
y contrasefia dependiendo del perfil que este asignado en el
e Cliceningresar mismo.

ESCENARIO N° 2 INGRESO DE DATOS ERRONEOS
DATOS DE ENTRADA  RESULTADOS ESPERADOS

e Ingreso de usuario e Visualiza en la interfaz de ingreso un mensaje

y contrasefia indicando que la contrasefia es incorrecta.

e Cliceningresar
ESCENARIO N° 3 INGRESO DE CREDENCIALES NULOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Ingreso de usuario e Mensaje indicando Error ingrese usuario o
y contrasefia contrasefia

e Cliceningresar

57



RESULTADOS

CONCLUSION EVALUACION
El sistema permite el Exitoso: X
acceso con las Fallido: [J

credenciales correctas

Tabla 7: Ingreso al sistema

Prueba N° 2: REGISTRO DE CLIENTE

Objetivo: Verificar que funcione correctamente el registro,
ademas de las validacion de cédula, los campos
obligatorios que debe de ingresar

Descripcion: El usuario rellena el formulario
Roles: Administrador, Vendedor

ESCENARIO N° 1 INGRESO DE DATOS CORRECTOS
DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

¢ Ingreso de campos e Verificar que los datos este ingresados
correctamente correctamente.
cédula, nombre,
apellido, email,
teléfono,
direccion.
ESCENARIO N° 2 LISTAR Y BUSQUEDAS DE LOS CLIENTES

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Ingresar el e Visualizacion del listado segun el nimero de
namero de cédula cedula que se ingreso en el cuadro de
que se va a busqueda
buscar.
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ESCENARIO N° 3 EDITAR Y ELIMINAR DATOS DEL CLIENTE

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clicenel boton e Validar que los campos sean correctos.
editar e Actualizar listado
e Clicenel boton e Eliminar datos
Eliminar
RESULTADOS
CONCLUSION EVALUACION
El sistema permite Exitoso:
guardar datos correctos Fallido: [J
y validados

Tabla 8: Registro de Cliente

Prueba N° 3: REGISTRO DE PRODUCTOS

Objetivo: Verificar que funcione correctamente el registro de

productos, ademas que solo ingrese correctamente los

campos.
Descripcion: Permite registrar los productos segun su categoria
Roles: Administrador, Bodeguero

ESCENARIO N° 1 INGRESO DE DATOS CORRECTOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADQOS

e Ingreso de campos o Verificar que los datos este ingresados
correctamente: correctamente.
codigo, categoria,

imagen, nombre,
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precio,
descripcion,
ESCENARIO N° 2 LISTAR Y BUSQUEDAS DE LOS PRODUCTOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Ingresar el e Visualizacion del listado segun el nombre del
nombre del producto que se ingreso en el cuadro de
producto que busqueda

desee buscar.
ESCENARIO N° 3EDITAR Y ELIMINAR DATOS DE PRODUCTOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clicen el boton e Validar que los campos sean correctos.
editar e Actualizar listado
e Clicenel boton e Eliminar datos
Eliminar
RESULTADOS
CONCLUSION EVALUACION
El sistema permite Exitoso: X
guardar datos correctos Fallido: OJ
y validados

Tabla 9: Registro de Productos

Prueba N° 4: NUEVA ORDEN DE COMPRA

Objetivo: Nueva orden de compra de productos a los
proveedores.

Descripcion: Permite gestionar la orden de compra

Roles: Administrador, Bodeguero
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ESCENARIO N° 1 INGRESO DE DATOS CORRECTOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Ingreso de usuario e Ingresa a la interfaz principal del sistema
y contrasefia dependiendo del perfil que este asignado en el
e Cliceningreso. mismo.

ESCENARIO N° 2 LISTADO DE PRODUCTOS DISPONIBLES

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clicennueva e Escoger los productos que desea realizar la
compra compra al debido proveedor.
e Clicen el boton
guardar compra
ESCENARIO N° 3 COMPROBANTE DE COMPRA

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clicen listar e Visualizar los productos que se generaron en
compras estado de compra al proveedor y luego emitir
e Clicenver un comprobante del mismo.
detalles

e Clic en descargar
PDF

e Clic en guardar

e Clicenel botdn

imprimir
RESULTADOS
CONCLUSION EVALUACION
El sistema permite Exitoso:
gestionar una nueva Fallido: [J

orden de compra.

Tabla 10: Nueva Orden de Compra
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Prueba N° 5: NUEVA ORDEN DE VENTA

Objetivo: Nueva orden de venta de productos a los clientes.
Descripcion: Permite gestionar la orden de venta
Roles: Administrador, Bodeguero

ESCENARIO N° 1 INGRESO DE DATOS CORRECTOS

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Ingreso de usuario e Ingresa a la interfaz principal del sistema
y contrasefia dependiendo del perfil que este asignado en el
e Clic en ingreso. mismo.

ESCENARIO N° 2 LISTADO DE PRODUCTOS DISPONIBLES

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clic ennueva e Escoger los productos que desea realizar para
venta la venta del cliente.
e Clicen el boton
guardar venta
ESCENARIO N° 3 COMPROBANTE DE COMPRA

DATOS DE ENTRADA RESULTADOS ESPERADOS

e Clicen listar e Visualizar los productos que se generaron al
ventar cliente y emitir un comprobante del mismo.
e Clicenver
detalles
e Clic en descargar
PDF
e Clic en guardar
e Clicen el boton

imprimir
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RESULTADOS

CONCLUSION EVALUACION
El sistema permite Exitoso:
gestionar una nueva Fallido: [J

orden de venta
Tabla 11: Nueva Orden de Venta
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CONCLUSIONES

1. A traves de la entrevista dirigida al gerente de la microempresa se realizd la
recoleccion de informacion comprendiendo las reglas del negocio y se determiné
los requerimientos del sistema, ayudando a los diferentes médulos a desarrollarlos
segun las descripciones del duefio obteniendo de esta manera la automatizacion

del mismo.

2. Se realiz6 el modelado de la arquitectura en el desarrollo del software en base a
los requerimientos funcionales, a traves de una APl REST con el MVC, permite
que las aplicaciones o servicios se comuniquen entre si, se computarizaron los
procesos de gestiones realizados, se comprimieron los tiempos de 6rdenes y se

facilité informacion precisa de los diferentes usuarios que trabajan con el sistema.

3. En el desarrollo de la aplicacion web, en base a la programacién de los distintos
modulos del sistema se manejoé herramientas de software gratuitas como Php,
MySQL, con sus respectivas librerias, JavaScript, Css y HTML que nos

proporcionan a realizar aplicaciones web de una forma eficaz y rapida.

4. El sistema cuenta con distintos reportes como, compras y ventas mensuales,
productos mas comprados o vendidos, la proyeccién con respecto a ventas, se le
permitié al gerente visualizar movimientos en tiempo real contribuyendo a la toma

de decisiones para optimizar la gestion de érdenes.
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RECOMENDACIONES

1. Para futuros cambios en la aplicacion web, es necesario realizar el respectivo
levantamiento de informacion, tomando en cuenta las opiniones y sugerencias de
los diferentes beneficiarios, considerando los nuevos requisitos del sistema en

caso de que existan nuevas funcionalidades.

2. La navegacion y arquitectura del sistema web debe ser intuitiva con interfaces
amigables y optimizadas para el proceso de gestion, se recomienda mas adelante
implementar los métodos PUT y DELETE optimizando mejorar la aplicacion

web.

3. Los usuarios que tienen acceso al sistema se les debe pedir instruirse
continuamente en el uso de las herramientas gratuitas que se utilizé para el
desarrollo de la aplicacion web, para obtener conocimientos basicos y un buen

uso del software la cual son libre distribucion y no cuentan con licencia comercial.

4. Es necesario que se mantenga actualizada la informacion de los reportes, del
mismo modo identificar que los datos sean fidedignos para evitar inconvenientes

al instante de la entrega de reportes.

5. Agregar un nuevo médulo de pago online, el sistema debera contar con los cifrado
de seguridad pertinentes como el SSL para conservar una conexion fiable y segura

de todos los datos mientras se navegue en el lado de los usuarios.
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Anexo 1: Ubicacion Geografica
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Anexo 2: Entrevista para el duefio de la microempresa BAURSA

g .
gﬁ UNIVERSIDAD ESTATAL PENINSULA DE SANTA ELENA
= FACULTAD DE SISTEMAS Y TELECOMUNICACIONES
CARRERA DE TECNOLOGIA DE LA INFORMACION

Entrevista

Obijetivo: Conocer las limitaciones del proceso de 6rdenes de compra y venta, se

realizo la entrevista al jefe de la micro empresa.

¢ Qué tiempo lleva funcionando la micro empresa BAURSA?
¢Donde esta ubicado la microempresa?

¢Como lleva el proceso de las ordenes diariamente?

¢Se tiene un control en el area de bodega de los equipos industriales que se compran en

la microempresa?

¢Requiere usted una automatizacion del proceso de generacion de ordenes de compra y

venta?

¢ Cudl es el principal problema con las ordenes de compras?

¢En donde guarda la informacion sobre las ordenes de equipos y ventas?
¢Como es el proceso que lleva en cuanto a las érdenes de compra y venta?
¢Cuenta con algun tipo de reporte en la microempresa?

¢Guarda alguna copia de seguridad sobre las hojas de calculo donde lleva su control de

ordenes?

¢ Existe actualmente un sistema o hay algun trabajo anterior?
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Anexo 3: Arbol de problemas.

Inexistencia de
automatizacion de
proceso de generacion
de érdenesen la
empresa "Baursa"

Causas

_I—/

Recopilacion

incompletay
desactualizacion de
informacion

Pérdidas de las hojas
de calculo, donde se

guarda la informacién

Efectos

Indebida clasificacién Alteracién de
de las érdenes informacion y perdida
generadas de tiempo

No existe claridad en
cuento a ganancias o
perdidas del negocio

Demoras en la

busquedasy baja
productividad.
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Anexo 4: Manual de Usuario Aplicacion Web

UNIVERSIDAD ESTATAL PENINSULA DE SANTA ELENA
FACULTAD DE SISTEMAS Y TELECOMUNICACIONES

Manual de usuario

Desarrollo de una aplicacién web para el proceso de generacion de drdenes de

compra y venta de equipos fabricados en la micro empresa “Baursa”

AUTOR

GABRIELA YOLANDA SALINAS TOMALA

LA LIBERTAD - ECUADOR

2021
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Para poder acceder a la aplicacion web debemos iniciar sesion en el sistema a través de
un login, el usuario ingresa sus credenciales y el sistema valida los datos e ingresa al

sistema, la contrasefia se guarda en la base de datos con un cifrado del algoritmo SHA256.

BAURSA

Iniciar sesién en el sistema

Olvidé mi clave

llustracion 27: Inicio de sesién en el sistema

Podemos recuperar facilmente una nueva contrasefia si en caso se le olvida al usuario,

ingresando el correo registrado.

BAURSA

{Olvidaste tu contrasefia? Aqui puedes
recuperar ficilmente una nueva
contrasefia.

Solicitar nueva contrasefia

Login

llustracion 28: Solicitar nueva contrasefia

En el menu principal podemos observar, todos los campos que se puede interactuar en el
lado izquierdo, se encuentra un men( desplegable donde se visualiza, varias opciones que
pueden seleccionar, como seguridad, usuarios, clientes, productos, proveedores, compras,
ventas, reportes, proyecciones y configuracion. En la parte central podemos observar los

dashboard en tiempo real de acuerdo a las compras y ventas anuales del 2022.
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Q BAURSA

. Gabrielz Salinas Administrador
Clientes Productos $ Compras (enero) Ventas (energ)
@ Inicio 19 51 §59104.4 $13315.58
Proveedores Categorias Usuarios
7 10 5

Compras Anuales
uuuuu

2 Configuraciones

llustracion 29: Mend principal

Una vez ingresado en el sistema la opcion seguridad, nos permite darle permisos de

acuerdo al usuario ingresado segun el rol que corresponda.

[

e BAURSA
. Gabriela Salinas gl

Seleccione un Rol

& inicio Lista de Permisos
Menus Permisos
Inicio [ Dashboard [J bashboard Bodeguero [ Dashboard Vendedor
Usuarios 1) Nueva Usuario L Listar Usuarios
Clientes [ Nuevo Cliente O Listar Cliente
Compras I Nueva Compra [ Listar Compra
Ventas 1) Nueva Venta L Listar Venta
Productos [ Nuevo Producto [ Listar Producto [ Categoria
Proveedores [ Nuevo Proveedor [ Listar Prooveedor [ Catilogo
Reportes [ Compras Mensuales [J Ventas Mensuales [J Productos més vendidos [ Productos méas comprados

llustracion 30: Lista de permisos

En el primer apartado de usuario, la opcion permitira el ingreso de un nuevo usuario y

que podra manipular el sistema dependiendo del rol que se le asigne o se agregue.
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Nuevo Rol

Rol
Rol Eliminar
Asistente]

Administrador

Asistente B

Bodeguero
v

llustracion 31: Nuevo Rol

e BAURSA

Formulario de Usuario

Datos de Personales

Cédula Teléfono

@ Inicio

2450061128 0756893635

Nombres Apellidos

Karla Fernanda Reyes Reyes

Correo Direccién

karla-fernanda@hotmail.com Santa Elena

lustracion 32: Registrar usuario, Datos personales

Datos Personales

Cedula: En esta seccion se escribe la cedula del usuario a registrarse.
Teléfono: Se escribe en esta seccion el telefono que desea registrar.
Nombres: En este campo se escribe el nombre del usuario.
Apellidos: En este campo se escribe el apellido del usuario.

Correo: Se escribe en esta seccién el correo electronico que registro en la aplicacién en

caso de que la contrasefia sea olvidada.
Direccion: En esta seccidn se escriba la direccién del usuario.

Datos del Usuario
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Datos de Usuario
Usuario Rol

Karlals Asistente

Contraseifia Confirmar Contrasefia

....................

Imagen

Subir Archivo Browse

llustracion 33: Registrar usuario, Datos de usuario

Usuario: En este campo escriba el nombre de usuario con el que aparecera en el
sistema.

Rol: En esta caja podréa seleccionar el rol que se le asigne.
Contrasefia: Escriba la contrasefia que accedera al sistema.

Confirmar contrasefia: En este campo vuelve a escribir la contrasefia de acceso a su
cuenta de usuario y recuerde no olvidarla.

Imagen: Adjunte en este campo la foto de perfil que quiere registrar como imagen para
su usuario.

Llenado los campos correctamente hacemos clic en guardar y se visualizard el nuevo
usuario, en caso contrario le pedira llenar bien los datos y registrar de nuevo.

Podemos visualizar el nuevo usuario registrado.

<« c QO ® 192.168.100.61/baursa_2.0/gs-c2-front/usuario/listar 0% TY =
@ savrsa = ®
B cobici sains Listar Usuarios
@ inicio Buscar:

#1  Usuario Rol Nombres Apellidos Imagen Acciones

1 Bunito Vendedor Burro Hourse . = H

2 gaby Administrador Gabriela Salinas = E

3 Ing.Carlos Tutor Ing Carlos Castillo Ty E

llustracion 34: Lista de usuario

En caso de editar un campo mal escrito o volver a seleccionar otro rol de manera
incorrecta, en el campo de acciones se selecciona el botdn editar y se actualiza el campo

que se desea para luego ser guardado con los nuevos cambios.
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<« > C O 8 192.168.100.61/baursa_2.0/gs-c2-front/usuario/listat

Actualizar Usuario

Usuario
Karla22]
Nombres Apellidos

Karla Fernanda Reyes Reyes

llustracion 35: Modificar registrar usuario

ADMINISTRADOR Y VENDEDOR
En la opcion clientes permitira el ingreso de un nuevo cliente que podra manipular el
administrado y el vendedor podran realizar el registro de nuevos clientes, esta validado

para ingresar la cedula de identidad, asi como el ingreso de sus datos personales.

@ saursa = ®

H - Clientes

Nuevo Cliente

Inicio
Cédula Fecha Registro

2450306887 11/01/2022

Nombres Apellidos

Karen Pamela CentenoVera

Correo Teléfono

karen-vera@hotmail.com 0986556363

Direccién

Guayaquil|

Ilustracion 36: Registrar un nuevo cliente

Llenado los campos correctamente hacemos clic en guardar y se visualizara el nuevo
cliente, en caso contrario le pedira llenar bien los datos y registrar de nuevo.

Podemos visualizar el nuevo cliente registrado.
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@ saursa = ®

H - % Listar Cliente

Inicio

Buscar:

#1  Cédula Nombres Apellidos Teléfono Correo Direccién Acciones

11 0921327490 Mariuxi Murrietaa 0923456432 Mariu_murrieta@hotmail.com Muey £3 ﬂ
12 0913983581 Sandra Reyes 0821457892 sandra.reyes80@htomail.com Santa Elena =z ﬂ
13 2450245309 Ginger Chancay 0987653478 gingerch@hotmail.com salinas £3 ﬂ
14 0951578665 Elias Cuesta 0983457289 Eli il.com yaqui =z ﬂ
15 2450104514 Carlos Ortega 0934578922 carlos_orteg. il.com q £3 ﬂ
16 0930287768 Fernando Herrera 0997363678 fer_her il.com Santa Elena 3 ﬂ
17 2450502003 Isaac salinas 0997383299 isa_sal@hotmail.com SantaElena - 5 |

llustracion 37: Listar clientes

En caso de editar un campo mal escrito o eliminarlo, en el campo de acciones se
selecciona el boton editar y se cambia el campo que se desea para luego ser guardado con

los nuevos cambios.

Actualizar Cliente

Cédula
2450306887
Nombres Apellidos
Caren Pamela Centeno Vera
Teléfono Correo
0986556363 karen-vera@hotmail.com
Direccién

Guayaquil

A

llustracion 38: Actualizar cliente

En esta opcidn de ventas, se visualizara las opciones para gestionar una nueva orden de
venta se podra buscar el cliente y cargara de forma automatica, 1o mismo con producto
digitamos la cantidad que el cliente desee.
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@ saurse

. Gabriela Salinas Ventas

"M Nueva Orden de Venta Niimero de Serie: 00021
Nombre Apellido Direccién Teléfono

Caren Pamela Centeno Vera Guayaquil 0386556363

Nombre Stock Cantidad Precio de Venta

as

Producto a Vender

# Producto Cantidad Precio Total Acciones

* Vitrina para Pasteleras 2 46236 924.72 E]

924,72 129.46 1054.18
(#) Subtotal (+) VA 14% Total

"B GuardarVenta | X Cancelar Venta

llustracion 39: Nueva Orden de Venta

También podremos visualizar el listado de ventas una vez que el administrador o

vendedor guarde la venta que se registro anteriormente.

®

Listar Ventas

Ventas Realizadas

Buscar:

#* #Serie Cliente Total Ventas Fecha Vernta Ver Detalle

1 00020 Caren Pamela 1054.18 2022-01-11 n
2 00019 Gabriel 419.43 2022-01-11 u
3 oooLs Victor 54.89 2022-01-06 u
4 ooo17 Danilo 538.61 2022-01-06 u
5 00016 Victor 0.00 2022-01-06 n
6 oooL3 Isaac 1752.00 2022-01-05 n

llustracion 40: Listar ventas

En este apartado los comprobantes de ventas podemos visualizar el desglose del equipo

vendido, donde se podra imprimir en pdf. Observara el subtotal, iva y total a pagar.
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Comprobante de Venta

N° de Serie:

Cliente: Caren Pamela Centeno Vera

Fecha de Venta: 2022-01-11

PRODUCTO CANTIDAD PRECIO

Vitrina para
2 462.36
Pasteleras

$ Subtotal
924.72

& Deccarsar PDF

Ilustracion 41: Comprobante de venta

En este apartado de reportes el administrador y vendedor podran visualizar las ventas por

un rango de fechas como son mensuales.

Desde Hasta

1/01/2022 11/01/2022 B Consultar

<
<
BAURSA V I/ G i
Q@Fn ¢ VENTAS MENSUALES A A LU Bl
4 DESDE: 2022.01-11 - HASTA: 20220111 )
Facha de Consalta: 1112022 Hora de Consulta: 12833
* Detale subtotal WA Total
Bre J 1 Ventas Totales de enero 13182.12 160007 1478819
=P Totales 1318812 1601.07 14789.19
& co
Venta Mensual
Sl e

llustracion 42: Reporte de ventas Mensuales

En este apartado tenemos el reporte de los productos mas vendidos, buscara por un rango
de fechas con la fecha de consulta que se realizd, también una opcion de imprimir, y

visualizaremos unos graficos estadisticos.
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Producto Mas Vendidos

Desde Hasta Limite
/o /o om ® [ consir [ @
BAURSA V' I/ G]i
cQuiros WA VENDIDOS il 2AURSA
DESDE: 20220111 HASTA: 0220111
i ot i i G
Lista de Pro 1 A 4
# Producto Cantidad Precio de Venta Total §
1 Vitrina para Pasteleras 2 46236 924.72
2 Prucba ' ke .

Total General: $1299.21

Porcentaje de Productos Mis Vendidos

llustracion 43: Reporte producto més vendido

Cantidad de Productos Mas Vendidos

En este apartado tenemos las proyecciones de ventas, observamos una tabla de datos un
diagrama de dispersion y un campo que nos indica cuantos nimeros de dias queremos

proyectar.

=] Proyecciones de Ventas
parias [

a . . [

. . recha camidas s

% s smn

@ mmovee smas

L o n

Proyeccisn

Ilustracion 44: Proyeccion de Ventas

También podremos visualizar una opcion de configuraciones que le permite al
administrador o vendedor la configuracidn general del sistema de acuerdo al porcentaje

de ganancia y el IVA.



m
]

@ sbaursa

Configuraciones
Configuraciones Generales del Sistema
Porcentaje de Ganancia % VA%
1

lustracion 45: Configuraciones generales del sistema

ADMINISTRADOR BODEGUERO

Tenemos una opcidn de categorias antes de poder ingresar el producto, digitaremos el

nombre de la categoria y visualizaremos el listado.

@ saursa = -
B covicte soivos Categorias
Nombre | Panes| ﬂ n
Mostrar 10 2 registros
Buscar:

# *  Categoria Productos Fecha Registro Acciones

1 Equipos Caliente 2021-07-09 = n

2 Equipos de linea caliente 2021-07-19 & n

3 Equipos de linea fria 2021-07-19 = n

4 Equipes de Panaderia 2021-08-05 T3 n

5 Equipes de vitrinas 2021-08-06 = n

Ilustracion 46: Registrar categorias

En caso de editar la categoria mal escrita se selecciona el botdn editar y se actualiza el

campo o en la accién eliminar si caso es necesario.
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Actualizar Categoria

Categoria

Panaderid

llustracion 47: Actualizar categoria

En este apartado tenemos lo que es registrar nuevo producto, lo cual tenemos un codigo
que se genera de forma automatica, se selecciona la categoria ya antes registrada, el

nombre del producto a registrarse y una pequefia descripcion.

@ saursa = I
. Gabriela Salinas Productos
Nuevo Producto
Codigo Nombre
P0O007 Pancitos
Categoria Fecha
Panaderia v 11/01/2022
Imagen Descripcion
Subir Archivo Browse  Subir Descripeién
A

llustracion 48: Registrar nuevo producto

Llenado los campos correctamente hacemos clic en guardar y se visualizara el producto

nuevo registrado, en caso contrario le pedira llenar bien los datos y registrar de nuevo.

Podemos visualizar el listado de productos con un stock y un estado.
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@) 5euRsa

Listado de Productos

Nombre

#%  Imagen Categoria Precio Compra Precio Venta Acciones

1 00345 Amasadora Equipos de Panaderia 30050 32154 a7 [ sctivado ey n

0000 Batidora Equipas de Panaderia 679.60 804.00 81 [ctiveas | & n

3 0068 Cafetera Equipos para cafeterias 450.20 223050 m [ Activado | = n
Cafetera Industrial Equipos Importados 256.25 2185.00 m [ Activado ] = u
5 0020 Calentador de papas y pollo broster Equipos de linea fria 550.65 151.00 m [ Activads | = n

Bl B =

lustracion 49: Listado de productos

En caso de editar un campo mal escrito o eliminarlo, en el campo de acciones se
selecciona el boton editar y se actualiza el campo que se desea para luego ser guardado

con los nuevos cambios.

Actualizar Producto
Codigo Nombre
Po007 Pancitos

Categora Precio Venta

Panaderia ¥o

Descripcion

4

llustracion 50: Actualizar producto

En esta opcion podremos registrar un nuevo proveedor con su respectivo ruc validado con
los ultimos digitos terminados en 001, la razdn social, el correo electronico, teléfono y la

respectiva direccion.
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= ]

Proveedores
RUC Razén Social
2450330515001 OrralaSA
Teléfono
otmailcom [ re—

llustracion 51: Registrar nuevo proveedor

Llenado los campos correctamente hacemos clic en guardar y se visualizara el nuevo

proveedor registrado, en caso contrario le pedira llenar bien los datos y registrar de nuevo.

Podemos visualizar el listado de proveedores con los datos ingresados anteriormente.

"
@ saurs = [N

B vt s Listado de Proveedores

@ nnicio Buscar:

# RUC Razén Social Correo Teléfono Direccion Acciones

1 1791321413001 ~ ADEUCARPI CIA LTDA. ventasl@adeucarpi.com.ec 096959 689 RIO COCAEB-32 Y AV. DE LOS SHYRIS ® B
2 5261515651561  Agro agroficial@gmail.com 0987452123 Quito ® B
3 1236578912346 ChillerAndrade chile@gmail.com 9999999999  Peru IC3 B
4 1791770722001 Dtmedical info@dtmedical.com.ec 0932398556 Guayaquil ® B
5 2323243243243 ElectroHertz electro@gmail.com 0365447852 Guayas ® B
6 099257380500 FRITEGA.S.A info@veritrade-Itd.com 0525130110 Av. Juan Tanca Marengo, km. 6.5, Frente al Colegio Americano ECUADOR ® B
7 1717502023001  Herrera Fundiciones representaciones_herrera@outlook.com 0942176762 SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS/ SANTO DOMINGO/ RIO VERDE Ira H

llustracion 52: Listado de proveedores

En caso de editar un campo mal escrito o eliminarlo, en la fila de acciones se selecciona
el boton editar y se actualiza el campo que se desea para luego ser guardado con los

nuevos cambios.
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Actualizar Proveedor

RUC Rézon Social

2450330515001 OrralaS.A

Correo Teléfono

orrala.sa@hotmail.com 0975363788

Direccién

Guayaquil

4

llustracion 53: Actualizar proveedor

En este apartado de catadlogo tenemos tablas que debemos seleccionar los proveedores y
los productos para poder asignarle precio a la compra.

e BAURSA = [cd

q e
. Gabriela Salinas Asignacion Proveedor con Producto
@ Inicio
A A
a ' Ruc Razdngodal Seleccionar 3T  Panaderia Equipos de Panaderia
1 1712413001 ADEUCARPICIA LTOA.
38 Pancitos Panaderia
2 5261515651561 Agro
3% Plancha Equipos Importadas
3 1236578012346 ChillerAndrade v - v

Asignar Precio Compra =

n Proveedor .*‘ Producto
1791321413001 - ADEUCARPI CIA .LTDA. Pancitos - Panaderia

Precio de Compra

24587

' Asignar Precio

llustracion 54: Asignacion proveedor con producto

En la opcion compras podremos realizar la respectiva nueva orden de compra, buscamos
el proveedor, el producto y nos carga de manera automatica, digitamos la cantidad que

deseamos comprar.
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@ srursa = ®
B cvricisainss Compras
"™ Nueva Orden de Compra Niimero de Serie: 00017
RUC Razén Social Correo Teléfono
1791321413001 ADEUCARPI CIA LTDA ventasI@adeucarpi.com.ec 096959 689

Nombre Stock Cantidad Precio de Compra

Producto a Comprar

# Producto Cantidad Precio Total Acciones

* Pancitos 2 245.87 49174 E]

491.74 68.84 560.58
(#) Subtotal (+) VA 14% Total

llustracion 55: Nueva orden de compra

¥ Guardar Compra | X Cancelar Compra

Llenado los campos correctamente hacemos clic en guardar y se visualizara la nueva

orden de compra, en caso contrario le pedira llenar bien los datos y registrar de nuevo.

Podemos visualizar el listado de compras con un estado pendiente y entregado.

n
@ srursn = »

. Gabriela Salinas Listar Compras

Compras Realizadas

@ nnicio

Buscar:

# 1 ¥Serie Proveedor Total Compra Fecha Compra Estado Compra Ver Detalle

1 ooont Agro 188,58 20220111 m n
2 00016 ADEUCARPI CIA LTOA. 79892 20220110 un
3 oo01s Dtmedical 26992 20020106 nu
4 ooou Dimedical 153888 20220106 uu
5 o013 Dtmedical 1407.00 20220106 un
6 o012 ChillerAndrade 785344 20020106 un
7 ool ADEUCARPI ClA LTDA. 215280 20220106 uu

Ilustracion 56: Listar compras

En este apartado los comprobantes de compras que podemos visualizar el desglose del
equipo comprado, donde se podra imprimir en pdf. Observara el subtotal, iva y total a

pagar
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Comprobante de Compra

Comprobante N° 47

N de Serie:

Proveedor Agro

Fecha de compra; 20220111

PRODUCTO CANTIDAD PRECIO TOTAL

Sierra cortadora de
2 4587 saLTa
hueso

llustracion 57: Comprobante de compra

En este apartado de reportes el administrador y el bodeguero podran visualizar las

compras por un rango de fecha como son mensuales.

Desde Hasta

=
- 11/01/2022 (] 11/o1 /2002 ta

BAURSA V' [/ e}i
-] COMPRAS MENSUALES k A et i

U ——
B = < |P— ot omie 1838
"
§ # Detalle Subtotal VA Total
[ rtes < 1 Compras Totales de enero. 54176.76 6515.05 606919
(=] es < Totales 54176.76 6515.05 60691.9
oo Compra Mensual

B s e . T

Ilustracion 58: Reporte de compras mensuales

En este apartado tenemos el reporte de los productos mas comprados, buscara por un
rango de fechas, con la fecha de consulta que se realizo, también una opcion de imprimir,

y visualizaremos unos gréaficos estadisticos.
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@ saursa

Producto Mas Comprados Reportes / Producto més Comprados

Desde Hasta Limite

11/01/2022 11/01/2022 20

BAURSA V I/
EQUIPOS MAS COMPRADOS ""‘qé_u.g_g

DESDE: 2022-01-11 - HASTA: 2022-01-11
Fecha de Consulta: 11/1/2022 Hora de Consulta: 2:27:13

Lista de Productos Mas Comprados

# Producto Cantidad Precio de Compra Total §

1 Sierra cortadora de hueso 2 345.87 69174

Total General: $691.74

Cantidad de Productos Mas Comprados je d Mds Ct
Siams cortadors de husso Sierra cortadors de hueso

lustracion 59: Reporte producto mas comprado
En este apartado tenemos las proyecciones de compras, observamos una tabla de datos
un diagrama de dispersion y un campo que nos indica cuantos nimeros de dias queremos

proyectar.

Proyecciones de Compras

Periodo Nimero de dias

2022 v | P Consultar 5 P $Proyectar

Tabla de Datos

# Fecha Cantidad Total §
1 20220105 2 15238 .
2 2022 0106 s smsos
s 220110 ' 15892
f e ' .

Ilustracion 60: Proyecciones de compra
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