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Resumen

Las empresas manufactureras dedicadas a la fabricacion y comercializacion de
muebles en la provincia de Santa Elena son fuentes de ingreso para los ciudadanos,
cuando éstos invierten en esta actividad. Por lo tanto, un andlisis a los costos resulta
imprescindible para la identificacion del valor real de un producto artesanal. La
presente investigacion se efectu6 en la Provincia de Santa Elena, parroquia
Atahualpa también conocida como la capital del mueble, este estudio tuvo como
objetivo: determinar los costos de produccion, mediante procesos contables, para la
fijacion de precios en la Muebleria Villon, afio 2019. Se fundamenta en leyes
ecuatorianas como lo es: la Constitucion, el Plan Nacional de Desarrollo, el Codigo
Organico de la Produccién, Comercio e Inversiones, Ley de Defensa del Artesano,
Ley Orgénica de Régimen Tributario Interno, Reglamento Aplicacion de la Ley de
Régimen Tributario Interno, Codigo de Trabajo, y NIC. La metodologia fue una
investigacion exploratoria y descriptiva con un enfoque cualitativo, ademas se
aplicd los métodos: inductivo y analitico. La aplicacion de instrumentos para
recabar la informacion fueron la entrevista con base a preguntas no estructuradas y
ficha de observacion, lo que permitié concluir que la entidad no identifica
correctamente los tres elementos del costo, de igual manera, no utiliza una
herramienta contable y que el precio de venta fijado es erroneo para comercializar
los bienes.

Palabras claves: Costos de produccion, fijacion de precios, productos artesanales,

muebleria.
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Abstract

Manufacturing companies dedicated to the manufacture and marketing of furniture
in the province of Santa Elena are sources of income for citizens, when they invest
in this activity. Therefore, a cost analysis is essential for the identification of the
real value of an artisanal product. This research was carried out in the Province of
Santa Elena, Atahualpa parish also known as the furniture capital, this study aimed
to: determine the production costs, through accounting processes, for pricing in the
Villon furniture store, year 2019. It is based on Ecuadorian laws such as: the
Constitution, the National Development Plan, the Organic Code of Production,
Commerce and Investments, the Artisan Defense Law, the Organic Law of the
Internal Tax Regime, Regulation of the Application of the Tax Regime Law
Internal, Labor Code, and NIC. The methodology was an exploratory and
descriptive investigation with a qualitative approach, in addition the methods were
applied: inductive and analytical. The application of instruments to collect the
information was the interview based on unstructured questions and observation
sheet, which allowed to conclude that the entity does not correctly identify the three
elements of the cost, in the same way, does not use an accounting tool and that the
Fixed selling price is wrong to market the goods
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INTRODUCCION

El presente Trabajo de Investigacion titulado “COSTOS DE PRODUCCION Y
FIJACION DE PRECIOS EN LA MUEBLERIA VILLON, PROVINCIA DE
SANTA ELENA, ANO 2019”, tiene como problema la identificacion de los
elementos del costo, por tal razon, la fijacion de precios se limita a asignar el valor

real de los muebles.

De acuerdo a Torres (2018) en una investigacion realizada al mercado
Latinoamérica y Espafia, detalla que: “A nivel mundial la industria del mueble
representa mas de 420,000 millones de ddlares, considerando que es un pequefio
porcentaje de toda la industria manufacturera, excluyendo los sectores de la

automocién la produccion textil, y la industria quimica , entre otras” (pag. 1).

Ecuador es un pais, continuamente en desarrollo que analiza al sector
manufacturero y sus 24 subsectores, mediante, sefiales financieras, de mercado y
empleo para conocer efectivamente el desenvolvimiento de las empresas que lo
constituyen, asimismo, es considerado como estratégico y dinamizador de la
economia local que logra destacarse en el mercado laboral nacional e internacional,
recalcando que existen varias empresas dedicadas a la fabricacion vy
comercializacién de muebles que en cuanto a la produccion en este sector
incrementa dia a dia debido a la amplia diversidad de madera que posee el pais.

Camino, (2017, pag. 1).

Si bien es cierto que un gran porcentaje de empresas comerciales, de servicios e

industriales poseen programas informaticos que les permite calcular los costos y



precios de forma automatica, también, se analiza que algunas microempresas por
su estructura familiar no poseen estos programas, por tratarse de una administracion
cerrada, la toma de decisiones, en estos casos, es de tipo personal y en funcion de
la experiencia empresarial regulan su manejo de mercado, calculando sus precios

empiricamente. Vallejo, Soto, y Morales, (2015, pag. 2).

El Plan de Desarrollo y Ordenamiento Territorial- Cantén Santa Elena 2014 — 2019
hace énfasis que la provincia de Santa Elena se caracteriza por tener personas con
capacidad de emprendimiento, en éstas sobresalen las diversas formas de
elaboracion de artesanias como: ebanisteria, bisuterias, tallados, tejidos, estos
trabajos son realizados por los artesanos, ya sea por encargos o para exhibicion, los
sectores con mayor desarrollo de estas actividades son: Montafiita, Manglaralto,

Cadeate, Libertador Bolivar, Barcelona, Valdivia, San Pedro y Atahualpa.

La Muebleria Villén surge como un negocio familiar en el afio 1997 en la parroquia
Atahualpa teniendo como propietario al Sr. Félix Vill6n Orrala, a quien la Ley y
Reglamento de Titulacion Artesanal le otorgan todos los beneficios como artesano
desde el afio 1992; la actividad principal es la fabricacion y comercializacion de
muebles como: juegos de dormitorios, salas, comedores, aparadores, mecedoras

entre otros, proveyendo muebles de calidad y estilo.

Es necesario, que los encargados del proceso de produccion identifiquen en su
totalidad a los elementos de materia prima, mano de obra y costos indirectos de
fabricacion que influyen en la determinacion del precio de los muebles. Sin

embargo, la muebleria presenta las siguientes debilidades:



+« Dificultad en identificar en su totalidad los insumos, que intervienen en el

proceso de produccion.

++ No existe un control adecuado ni documentos de soporte que sustenten la
distribucion de los costos generados en el proceso de produccion,

impidiendo la fijacion del precio real de los muebles.

++ Laausencia de un sistema de costo ha generado que la asignacion de precios
de los muebles sea calculada de manera empirica, y en relacion a la

competencia, descartando los métodos para la fijacion de precios.

Por lo mencionado, el trabajo de investigacion define la siguiente formulacion del
problema: ¢{De qué manera los costos de produccion contribuyen en la fijacion de
precios en la Muebleria Villon, provincia de Santa Elena, afio 2019?, asimismo, se
consideran las siguientes interrogantes: ;Como se identifican los elementos del
costo para la fijacioén de precios de los muebles en el proceso de produccion?,
¢Coémo se realiza la distribucion de los costos generados en el proceso de
produccion?, ;Qué métodos facilita el calculo de los costos para la fijacion del

precio de los muebles?.

El objetivo general del trabajo de investigacion es determinar los costos de
produccion, mediante procesos contables, para la fijacion de precios en la
Muebleria Villon, afio 2019. Todo lo cual implica que se ejecuten las siguientes
tareas cientificas: identificacion de los elementos del costo para la fijacion de
precios de los muebles; distribucion de los costos mediante el uso de las hojas de

costos generados en el proceso de produccion; y determinacién de un modelo de



costos de produccién para la fijacion de precios de los muebles permitird una

correcta asignacion de los costos.

La investigacion se justifica por la necesidad de identificar en su totalidad los
elementos que intervienen en la determinacion del precio de los muebles, debido a
la ausencia de un modelo de costos de produccidn, la asignacién del precio real se
ve impedida, hecho que, posteriormente, afecta la comercializacion de los muebles,
problematica que hace mérito al uso de revistas cientificas, libros y documentales
direccionadas a las variables de estudio, asi, garantizar el apogeo de la excelencia

dentro del trabajo de investigacion.

Para lograr el objetivo de estudio se aplicaron métodos y técnicas que permitieron
obtener informacién ante a la problematica planteada, asimismo sustentado y
argumentado con la investigacion descriptiva, la misma que empled el método

inductivo y el método analitico, a través de la técnica de la entrevista.

La aplicacion del modelo de costo de produccién adaptado a la Muebleria Villon
permitié que la distribucion de los elementos del costo de los muebles sea adecuada
y a su vez optimizar sus recursos, de igual manera, los valores asignados estan
basados por métodos de fijacion de precio, lo que conlleva a la toma de decisiones

favorable para el negocio.

La idea a defender radica en “la identificacion de los costos de produccion,
contribuye, de manera eficiente, en la fijacién de precios a la Muebleria Villon,

provincia de Santa Elena afio 2019”.



El presente Trabajo Investigacion se estructura de la siguiente manera:

Capitulo |, se detalla el marco teérico en lo que hace énfasis; la revision de la
literatura, el desarrollo de teorias y conceptos de las variables: costo de produccién
y fijacion de precios, y los fundamentos legales, de igual manera se detalla la

fundamentacion legal.

Capitulo 11, se detallan materiales y metodos que se utilizaron en el transcurso de la
investigacion, asi como, tambieén, el tipo de investigacion, técnicas e instrumentos
a utilizar, adicional a eso se considerd el tamafio de la muestra para la recoleccion

de informacion.

Capitulo 11, se exponen las interpretaciones, resultados obtenidos en las entrevistas
realizadas al propietario, maestro principal del negocio y el aporte del estudiante,

asi mismo, se encuentra detallada la propuesta realizada a la Muebleria Villon.

Y finalmente se detallan las conclusiones y recomendaciones del trabajo de
investigacion, dando cumplimiento a los objetivos planteados, de igual manera, se

encuentran los anexos, que evidencian el trabajo de investigacion.



CAPITULO |

MARCO TEORICO.

1.1 Revision de la Literatura.

En el desarrollo del trabajo investigativo se procedié a indagar y obtener
informacion en articulos cientificos, trabajos investigativos, de varios autores
vinculados con las variables del tema de estudio: costos de produccién y fijacién de

precios. A continuacion, se muestran las diferentes criticas de autores.

El articulo cientifico titulado: el Costo de produccion y la fijacion de precios en
microempresas realizada por: Vallejo, Soto, y Merchan (2015) en Ecuador, el
objetivo planteado fue: contrastar la situacion actual manejada empiricamente por
los empresarios y el manejo contable en el registro, posterior analisis de los rubros
que influyen en el proceso de produccién y gastos de operacion; con la técnica
utilizada se permitio establecer, de manera profunda, la determinacion del precio

de venta.

La metodologia utilizada en esta investigacion fue un estudio descriptivo con
enfoque cualitativo, ademas, de un disefio que se determiné para contener claros
lineamientos metodologicos en el aspecto documental, de campo y no experimental
en las que se establecid la relacion que existe entre el sistema de costos, el proceso
de produccién, y las estrategias basadas en el costo, volumen y utilidad; con la
técnica utilizada se pudo establecer el precio de venta y que la linea de produccion

sea efectiva y competitiva.



El articulo cientifico de los autores Gonzélez, Suarez, Alejandro, Alejandro, (2018),
denominado: Incidencia del costo de servicio en el precio de venta de las pymes de
la provincia de Santa Elena; tuvo como objetivo identificar los componentes del
costo con el propdsito de que sea gestionado y optimizado los recursos, ademas, se
aplicd una investigacion descriptiva y analitica, mediante, datos estadisticos, con el
fin de conocer los factores que influyen en el costo de servicio y el precio de venta

al publico.

Se utilizaron las técnicas de encuestas y entrevistas para la recoleccion de datos y
verificar las condiciones del mercado; como resultado de la investigacion se obtuvo
que, las empresas no emplean adecuadamente los sistemas de costeos, las
decisiones que se toman son basadas en los éxitos o fracasos del gerente, la clave
para mejorar estas falencias es establecer el uso de sistemas de costos de manera
que permite que se realice un proceso adecuado en la asignacion de los recursos y

no afecte en la determinacion del precio de venta al publico.

En el trabajo de investigacion de Reyes (2019) denominado: Costo de produccion
y determinacion del precio de venta en Muebles & Maderas S.A., provincia de Santa
Elena, cuyo objetivo planteado fue: evaluar los costos de produccién en Muebles &
Madera S.A., a través de procesos contables para la determinacion del precio. La
metodologia fue un estudio descriptivo que permitio identificar las caracteristicas
principales en el control de los costos del proceso de produccién, ademas, se
considero una investigacion cualitativa por recolectar, analizar la informacion de la
empresa, Y la cuantitativa por la implementacion de procedimientos numéricos para

la obtencion de resultados validos que respondan al objeto de estudio.



Se aplicé la técnica de entrevista y observacion directa a los encargados del proceso
de produccidn para la recoleccion de informacién, el resultado obtenido fue que
Muebles & Maderas S.A., con el modelo costeo por orden de produccion, facilitd

la asignacion del precio de venta de los muebles.

El trabajo de titulacién denominado: Costos de produccion y la determinacion de
precios en la Asociacion Interprofesional de Artesanos Atahualpa, provincia de
Santa Elena, afio 2018, realizado en Ecuador por Gonzalez, (2019), tuvo como
objetivo valorar los costos de produccion, mediante herramientas de costeo para la
fijacion de precios de venta en la Asociacion Interprofesional de Artesanos
Atahualpa, se realiz6 un estudio de caracter descriptivo y de campo con la finalidad
de analizar el comportamiento de los elementos del costo que se consideran para la

produccion de muebles y la asignacion del precio de venta.

Mediante las técnicas de entrevistas, ficha de observacion, y encuestas se determind
de forma directa el comportamiento del proceso productivo en relacion al costo y
la fijacion de precios asignados en los productos artesanales. El resultado de la
investigacion fue que no utilizan herramientas de costos que faciliten el control de
los insumos de materia prima, mano de obra y costos indirectos de fabricacion, por
lo tanto, no aplican estos elementos del costo que ayuden a determinar
correctamente el costo unitario, por lo tanto, el disefio de un modelo de distribucion
de costo permitio al emprendedor gestionar los materiales para la optimizacién de
los recursos y posteriormente, la recuperacion de la inversion en lo que genera

utilidades representativas para el negocio.



1.2. Desarrollo de teorias y conceptos.

1.2.1 Desarrollo de teorias.

Alban Vallejo, V., Betancourt Soto, V. y Morales Merchan, N., (2015) afirman que

los costos tienen relacién con la fijacion de precio de la siguiente manera:

La empresa genera costos cuando compra bienes e insumos necesarios para el
proceso productivo, contrata mano de obra calificada y no calificada, o realiza
contratos por obra en talleres similares. De igual forma, la utilizacion de
maquinarias y equipos, el inmueble donde funciona la empresa, es decir todos
estos elementos logran ser propios o arrendados y, por lo tanto, requieren de
salidas de dinero. Expresado de otra manera, en términos de valor se transforman
en el costo de produccion, necesarios para elaborar el articulo o producto, que,
al ser vendido, se transforma en ingresos, que luego de restar sus costos y gastos,
se obtiene la utilidad o perdida, resultados que inciden de forma positiva o

negativa en el patrimonio de la microempresa.

Es muy importante que, la Muebleria Villdn tenga en cuenta la relacion que existe
entre estas dos terminologias, debido a que los costos de produccion permiten
identificar, calificar los elementos del costo que intervienen en el proceso
productivo, y posteriormente, que los precios sean fijados, de manera eficiente, al

momento de comercializarlos en el mercado.

Sin embargo, Polo, (2017) considera lo siguiente:



Determinar el costo de producir un articulo con el fin de determinar su precio
de venta. Determinar el costo de los productos o servicios vendidos, con el fin
de poder calcular la utilidad o pérdida en el periodo. Y sirve como una
herramienta Gtil a la administracion para la planeacion, control sistemético de

los costos de produccién y una correcta toma de decisiones (pag. 15).

En cambio, Chambergo, (2015) afirma que:

La empresa muchas veces tiene que enfrentarse con una estructura de precios del
mercado ya existentes, en tal caso, la relacion entre los costos y los precios tienen
que analizarse desde el punto de vista del mercado, es decir, que los costos sirven
para evaluar, analizar la conveniencia de aceptar o rechazar un negocio al nivel

de precio.

El reconocimiento y valoracion de una estructura de costos coadyuva a la
optimizacion de recursos permitiendo identificar el valor de la inversion. Por lo
tanto, existe relacion entre los costos de produccién y fijacion de precios en lo que
inciden en el estudio del mercado, asi mismo la planeacion de las utilidades y otros

factores importantes que permiten analizar la conveniencia de producir o no.

Asimismo, el precio debe ser fijado considerando todos los costos y gastos
incurridos en una produccion de un producto, es importante que el precio fijado
correctamente permite alcanzar los objetivos planteados, tales como: proyeccion de
utilidades razonables, penetracion de nuevos mercados, y con el objetivo de

enfrentar a las competencias futuras.
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1.2.2. Desarrollo de conceptos.

1.2.2.1. Variable Independiente: Costo de produccion.

1.2.2.1.1. Contabilidad de Costos.

En esta seccion se muestran conceptos de las variables del tema de estudio, descrita

por varios autores, segun Lambreton y Garza (2016) definen que:

La contabilidad de costos genera informacion adicional a la medida, requerida
por la contabilidad administrativa para realizar eficientemente algunas de sus
funciones, por ejemplo, la determinacién de costos por areas geograficas, por
clientes o por productos, asi como los costos estimados para periodos futuros,

entre otros (pag. 3).

El autor Cardenas (2016) define que la contabilidad de costos “Identifica, define,
mide el desempefio, reporta y analiza los diversos elementos de costos directos e

indirectos asociados con la produccion y la comercializacion de bienes y servicios”.

Luego de analizar los diferentes conceptos que proponen varios autores, consideran
a la contabilidad de costos como una técnica que permite llevar el registro,
clasificacion y distribucién de los elementos del costo para la transformacion de un

bien en las empresas industriales.

1.2.2.1.2. Costos.

El autor Rivero, (2015) afirma lo siguiente:
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Los costos son considerados como recursos que demanda una produccion en la
empresa industrial. Es decir, si por ejemplo se producen unas zapatillas Nike, el
nailon, el plastico, el trabajo del zapatero y otros rubros relacionados con la

fabricacion del bien seran considerados parte del costo del producto (pag. 32).

Por otra parte, el autor Lambreton y Garza, (2016) atestigua que “un costo se refiere
como sacrificio (en términos de gastos) o también, como la suma de erogaciones
que realiza una empresa para fabricar un bien o servicio y en el futuro se espera

obtener beneficios” (pag. 20).

Se entiende por costos a: una inversion recuperable o como un desembolso
monetario, que incide durante la fabricacion de un bien o servicio. En esta situacion,
la Muebleria Villon toma en cuenta todos los costos incurridos desde el inicio hasta
el término del mueble, asi como la materia prima, mano de obra y los costos

indirectos de fabricacion.

1.2.2.1.3. Costo de produccion

Segun, Polo, (2017) considera que el costo de produccion “ES un sistema de
informacion que mediante un proceso recopila, clasifica, analiza, organiza, y
registra términos de dinero y en forma cronoldgica, todos los hechos econémicos

de un ente”

Sin embargo, Arredondo, (2015) considera lo siguiente: “Los costos de produccion

son los que se incurren para lograr que los productos manufacturados estén listos
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para su venta e incluyen la materia prima, mano de obra y los costos indirectos de

fabricacion” (pag. 23).

De acuerdo a las conceptualizaciones de varios autores, se entiende como costo de
produccién a las estimaciones monetarias de todos los gastos que de alguna manera
contribuyen en la fabricacion de un bien, es decir incluye el costo de materia prima,

mano de obra y los costos indirectos de fabricacion, cargados en la produccion.

1.2.2.1.4. Sistema de costos

Segun, Zapata, (2015) afirma lo siguiente:

Los sistemas de costeo, como herramienta de gestion empresarial, tiene a su
cargo el registro, la identificacion, la clasificacion, la acumulacion, el anlisis y
la interpretacion de la informacion con el propdsito de proveer informes claros
y valiosos para la toma de decisiones relativas a los procedimientos de
planeacion y control de operaciones, evaluacion de desempefio, utilizacion de
recursos, definicion e implementacion de estrategias, elaboracion de planes y
fijacion de politicas, y deméas aspectos involucrados en un eficiente manejo

administrativo del sistema (pag. 71).

Sin embargo, Garcia, (2014) define al sistema de costos:

El conjunto de procedimientos, técnicas, registros e informes estructurados

sobre la base de la teoria de la partida doble y otros principios técnicos, que tiene
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por objeto la determinacion de los costos unitarios de produccion y el control de

las operaciones fabriles efectuadas (pags. 116-117).

1.2.2.1.4.1. Costos por orden de produccién

Los costos por orden de produccion, de acuerdo a Garcia, (2014), afirma que “Este
sistema se establece cuando la produccion es considerada con caracter
interrumpido, diversificado o lotificado, que reconozca a ordenes e instrucciones
especificas y concretas en producir uno o varios productos o conjunto similar. (pag.

116).

En cambio, Rincon y Villareal, (2014), afirman lo siguiente:

Los costos de orden de produccién no estan relacionados con partidas
determinadas de productos, éstas se acumulan en cada orden de requisicion por
separado y estos costos unitarios son obtenidos en cuestidon de una divisién del
total de los costos de cada orden, por el nimero de unidades producidas en la

orden de requisicién (pag. 50).

Considerando los argumentos de varios autores este sistema es aplicado,
Unicamente, cuando los productos se acumulan de acuerdo a una orden de
produccion o trabajo especifico; basandose al trabajo investigativo, este sistema
permite llevar el control de la totalidad de los insumos que incurren en la produccién
y posteriormente el costo unitario de cada producto que fabrica la empresa, o logra
ser conforme a las especificaciones o caracteristicas particulares del cliente, siendo

Unicos y distintos.
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1.2.2.1.4.2. Costos por procesos.

De acuerdo a los autores, Mufioz, Espinoza, Zufiiga y Campos, (2017) consideran

a los costos por procesos:

Es un proceso de manufactura que se aplica o desarrolla en empresas industriales
cuya produccién es continua, ininterrumpida o en series y que fabrican productos
homogéneos o de iguales caracteristicas en forma masiva y constante a través de

etapas o procesos de produccion (pag. 111).

Para Arredondo (2015), afirma que “Este sistema es aplicado en empresas
manufactureras, cuando producen varios conjuntos de productos similares que se
terminan en cada departamento, en el que originan flujos constantes de los insumos

que influyen en cada produccion .” (pag. 36).

Se concluye que los costos por procesos, es el procedimiento de varios procesos de
transformacion, donde la produccion es continua, uniforme, o en grandes cantidades
y es alli que, a medida que va avanzando en cada departamento se van sumando

todos los costos adicionales hasta llegar a un producto terminado.

1.2.2.1.5. Elementos del costo.

Para la fabricacion de un producto son considerados 3 elementos principales:

« Materia Prima.
«» Mano de Obra.

+» Costos Indirectos de Fabricacion.
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1.2.2.1.5.1. Materia Prima.

El primer elemento del costo es la materia prima que, a continuacion, asi lo detallan

varios autores:

Rivero, (2015) argumenta que “es el principal recurso susceptible a sufrir cambios
en la produccion y que luego se transforman en productos terminados, agregando

el valor de mano de obra y los costos indirectos de fabriles” (pag. 35).

Los autores Eras, Burgos y Lalangui, (2015), consideran que la “Materia prima que
proviene de la naturaleza o material que ya sufri¢ alguna transformacion, mismos
que son sometidos a operaciones de manufactura, sufren cambios fisicos antes de

ser vendidos como producto terminado” (pag. 20).

La materia prima es considerada como el producto natural que no sufre
transformaciones, ademas, es el componente esencial que estd relacionada de
manera directa, con la produccion, para luego ser sometida a un proceso de
produccion y pase a ser un de producto final; en la Muebleria Villon la materia

prima directa es la madera ya sea de guayacan, balsamo o laurel, roble entre otros.

1.2.2.1.5.2. Mano de Obra.

El segundo elemento del costo es la mano de obra que varios autores consideran
como: la intervencién directa que corresponde al esfuerzo fisico y mental empleada
por los obreros encargados de la transformacién de un mueble, a cambio de recibir
una remuneracion. A continuacion, se muestran diferentes definiciones de varios

autores:
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Rivero, (2015) indica que la mano de obra “es la fuerza de trabajo que, ya sea por
su esfuerzo fisico y mental, recibe una retribucién econémica por sus labores

desempefiadas durante un periodo determinado” (pég. 88).
Sin embargo, el autor Zans, (2014), considera lo siguiente:

Es el esfuerzo humano aplicado a la produccion de bienes en las empresas
industriales. El salario que se paga al obrero que opera una maquina remalladora
en una empresa de confeccién de prendas de vestir, la remuneracion de un
carpintero en las empresas que fabrican muebles y el pago al diagramador en una

empresa editorial, son ejemplos de costos de mano de obra directa.
1.2.2.1.5.3. Costos Indirectos de Fabricacion.
Finalmente, como tercer elemento los Costos Indirectos de Fabricacion.
Gréfico: 1 Elementos de los Costos Indirectos de Fabricacion.

Materiales Indirectos

L

Mano de Obra Indirecta

Otros Costos Indirectos de Fabricacion

Fuente: Juan Rivero, (2015)
Elaborador por: Javier Villén Yagual

De acuerdo al autor Garcia, (2014) detalla a los costos indirectos de fabricacion:

Es el conjunto de todos los costos fabriles que se consideran para la

transformacion de la materia prima, estos costos no se logran identificar ni
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cuantificar, completamente, en la produccion de partidas especificas de los

articulos o bienes, procesos productivos o en los costos determinados (pag. 90).

De acuerdo al autor LApez, (2019), afirma que:

Se refieren a los costos de compras de la materia prima y/o materiales mas todos
los gastos adicionales incurridos en colocarlos en el sitio para ser usados en el
proceso de fabricacion, tales como: fletes, gastos aduanales, impuestos de

importacion, seguros, acarreos, etcétera.

Sin embargo, el autor Zans, (2014), considera lo siguiente:

EL sueldo de los vigilantes que custodian la planta fabril, los sueldos de los
supervisores o capataces de fabrica, de los empleados de limpieza de la planta
fabril, del personal de mantenimiento de maquinas, entre otros, son considerados
mano de obra indirecta. (pags. 38-39). Por ello para reconocer el costo de mano

de obra indirecta es importante la siguiente formula.

Total de costos indirectos estimados

Tasa de aplicacion de los CIF = -
Base estimada.

La base estimada de acuerdo, a la fundamentacion del autor antes mencionado se

utiliza tres aspectos:

7

< Base horas hombres: El célculo hace referencia a la mano de obra

indirecta.

Total costos indirectos

C.I.F=
Horas Hombres

18



++ Base unidades producidas: Se aplica cuando la produccion es homogénea

0 si tiene un solo producto.

Total costos indirectos

C.LE Total unidades producidas

++ Base horas maquinas: Si la produccion esta basicamente mecanizada, esta
podria ser la mejor opcién, dado que el gran nimero de horas de trabajo de

las mé&quinas consume gran nimero de recursos (pag. 42).

Total costos indirectos
C.I.F

Horas maquinas

De acuerdo a las conceptualizaciones de varios autores, se entiende que los costos
indirectos de fabricacidn, no se logran identificar ni cuantificar en la elaboracion de
un producto y no estan relacionados como costos directos. En la Muebleria Villon
los materiales indirectos que intervienen son: clavos, tornillos, laca para muebles,

los servicios basicos, depreciaciones de herramientas y maquinarias.

1.2.2.1.6. Composicion del costo.

El autor Zans, (2014) argumenta que para la determinacion del costo se emplean

tres formulas para representar las combinaciones o composiciones del costo.

Costo primo: “es la suma de los costos de los materiales directos y los costos de la
mano de obra directa. Consigue verse que en estos costos se relacionan en forma

directa con la produccién” (pag. 52).
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Costo de conversion: Zans, (2014) considera que, “es la suma de los costos de
mano de obra directa y los costos indirectos de fabricacion. Puede verse que son los
costos relacionados con la transformacion de los materiales directos en productos

terminados” (pag. 52).

Tabla 1: Composicion del costo primo y del costo de conversidn

Costo Primo

Mano de Obra Costos Indirectos de
Directa fabricacion

e——)

Costo de conversién

Materiales Directos

Fuente: Zans, (2014).
Elaborador por: Javier Villon Yagual.

Costo de productos terminado: “Es el costo de los productos completados o
terminados en un periodo especifico. Comprende todos los costos incurridos en el
proceso de produccion o elaboracion, hasta que el producto queda terminado o

completado” (pag. 53).

1.2.2.2. Variable Dependiente: Fijacion de precio.

Acerca del precio de Venta el autor Izar (2016), afirma lo siguiente:

Un precio adecuado no es facil de determinar, sabiendo que las empresas
incurren en costos para fabricar productos y/o servicios que atienden a la oferta,
habiendo el costo total unitario de un producto y el limite inferior del precio, y
que toda entidad comercial buscara obtener utilidad, las cuales provienen del

margen que tenga el precio respecto al costo de articulos (pags. 9-13).
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De acuerdo, al autor LAopez, (2019) afirma, que el precio de venta, “Se determina
agregando (utilidad) o restandole (pérdida) al costo total del porcentaje de utilidad
deseada, en el entendido de que la competencia juega un papel muy importante en
la definicion de dicho valor de venta”. Ademas, existen diferente manera para

entender el significado del precio.

Gréfico: 2 Precio

Es la variable que determina los ingresos, utilidades y la
rentabilidad de una empresa.

Establece el intercambio de los beneficios ofrecidos por el
producto.

El precio le fija eun valor a los bienes y servicios para facilitar el
comercio evitando la necesidad del trueque.

Un precio alto en relacion con el costo es un buen indicador de un
. producto rentable.

Valor econdmico monetario que las empresas asignan a los
. productos que ofrecen a sus consumidores..

Fuente: Zans, (2014).
Elaborador por: Javier Villén Yagual.

Se concluye que en las empresas industriales el precio de venta es calculado con el
total de los costos incurridos en la fabricacién de un bien mas el margen de utilidad,

de esta manera, las empresas logran recuperar la inversion.

Objetivo.

De acuerdo a Sandero, (2017) que el precio tiene como objetivo “la valoracion en

calcular, registrar y revelar el precio de intercambio al cual un activo consigue ser
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negociado en una fecha determinada, de acuerdo con sus caracteristicas

particulares” (pag. 2).

X/
A X4

Los objetivos orientados hacia el beneficio se relacionan a la tasa de

rentabilidad que los comerciantes puedan perseguir sobre su capital.

Los objetivos hacia el volumen se consideran la totalidad de las ventas que
se deben realizar en un periodo determinado para la obtencién de un

beneficio econdmico que les permita mantenerse en el mercado.

Los objetivos hacia la supervivencia se enmarcan en un mercado de niveles
altos de competencia, donde el comerciante debera sobrevivir buscando los
costos mas bajos posibles, para entregar un producto con precios accesibles

a los consumidores y no dejar atréas la calidad del bien.

Los objetivos hacia la competencia se relacionan con los precios de venta
que tienen en comparacion a la competencia, permitiendo a los comerciantes
buscar estrategias para que sea llamativo y posicionarse en el mercado con

precios similares.

1.2.2.2.1. Estrategia de precios.

Segun, Caro, (2017), considera lo siguiente: “los tipos de precios hacen referencia

a las diferentes estrategias que se emplean para definir el valor de un producto

dentro del mercado. En el proceso de definicidn de precios se considera una amplia

gama de factores”.
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K/
L X4

*0

L4

Precio Premium. Esta estrategia de precios implica lanzar el producto con
un precio mas alto que la competencia para lograr un posicionamiento
Premium. En estos casos, es necesario que el bien o servicio que se
promociona tenga caracteristicas diferenciadoras que justifiquen el costo

extra (pag. 1).

Precios de penetracion: Este tipo de precio se aplica usualmente con el fin
de capturar una base de clientes durante la primera etapa de vida de un
producto. Esta es una estrategia que dé buenos resultados en el largo plazo,
sin embargo, consigue representar pérdidas en el primer ciclo de vida del

producto. (pag. 2)

Precio Descremado: También llamado “dopado”, es una estrategia
disefiada para maximizar los beneficios que recibe la empresa durante el
lanzamiento de nuevos productos y servicios. Este método implica mantener
precios altos durante la fase introductoria. Sin embargo, posteriormente la
empresa reduce gradualmente los precios a medida que los competidores

van apareciendo en el mercado (pag. 2).

Precio psicologico: Este precio hace referencia a las técnicas que los
vendedores usan para alentar a los clientes al responder de forma emocional,
no de forma légica o préctica. Para ello, los consumidores suelen comprar

los productos con otros de referencias (pag. 3).

Precios geogréficos: Se refiere a la variacion de los precios de acuerdo con

la ubicacién geografica donde se ofertan los productos. Suele estar
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diferenciados especialmente por los cambios en la moneda al igual que los

procesos de inflacion de cada pais (pag. 4).

1.2.2.2.2. Politicas de precios

De acuerdo Zanatta, (2015), afirma lo siguiente.

Las politicas son planteamientos generales que guian y canalizan el pensamiento
y la accion en la toma de decisiones, esto implica que existen modificaciones de
los niveles de precios e una empresa y estara encargada de fijar el precio que
considere mas adecuado, una de las politicas son los factores que influyen en la

fijacion de precios (pag. 45).

De acuerdo a, Chain, (2018), argumenta lo siguiente.

Es el medio a través del cual una empresa determina los precios al por mayor y
al por menor de sus productos o servicios. Este concepto esta muy relacionado
con el de estrategia de precios, que son todas las actividades dirigidas a la
basqueda de precio 6ptimo de un producto, por lo general incluyendo los
objetivos globales de marketing, la demanda de los consumidores, los atributos
del producto, los precios de la competencia y de mercado y las tendencias

econdmicas.

El futuro de un negocio y los beneficios que obtiene guardan una estrecha

relacion con la fijacion de los precios de sus productos y servicios.
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Gréfico: 3 Politicas de precios

Los costos

El precio
percibido por el
cliente.

\\\——/‘

o

La competencia.

Fuente: Zans, (2014).
Elaborador por: Javier Villon Yagual.

1.2.2.2.3. Métodos de Fijacion de precios.

Elasticidad de la
demanda.

Estrategias del
marketing.

La fijacion del precio de venta se determina por tres métodos detallados a

continuacion:

1.2.2.2.3.1. Métodos basados en los costos.

El método basado en los costos segun el autor Zanatta, (2015) afirma lo siguiente:

Este método es sencillo y comun, consiste en agregar un margen de estandar al

costo. En esta especie de fijacion de precio por margenes o de costo mas no se

considera, explicitamente, la sensibilidad de la demanda al precio ni los métodos

de fijacion de precios de la competencia. El procedimiento usual para determinar

el precio con el método del margen consiste en calcular primero el costo por

unidad y, mediante, la siguiente formula se determina el valor del factor que se

aplica, posteriormente, al costo para obtener el precio:
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Costos Fijos

Costo Unitario = Costo Variable + -
Ventas esperadas por unidades

100%
% Costo (1 —m/100)

Factor =

Precio Unitario = Costo Unitario x Factor

Se concluye que el método basado en el costo es cuando se obtiene un producto
final y se le asigna el margen de utilidad, esta es aplicada por las empresas
industriales. Haciendo énfasis en la Muebleria Villon que una vez terminado el
mueble se considera todos los costos incurridos en el proceso de produccion y se le

asigna el porcentaje de ganancia con la finalidad de obtener beneficios.
1.2.2.2.3.2. Métodos basados en la competencia.

Segun el autor Vieja, (2017), considera lo siguiente “La esencia de esta estrategia
de precios es muy simple, porque se trata de hacer una comparativa de precios de
la competencia en productos idénticos que cada uno de ellos con diferentes
esquemas de precios, descuentos y promociones ajustando los precios propios y

mantener una oferta comparativa” (pag. 1).

Por lo tanto, los tres métodos para la fijacion de precios basados en la competencia

son las siguientes:

+ Sistema de paridad competitiva: Se emplea cuando hay gran cantidad de

productos en el mercado y estan pocos diferenciados. La empresa no tiene
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K/

practicamente ningun control sobre el precio. Es también una estrategia
habitual cuando existe un precio tradicional o de costumbre, como en los

periddicos.

Fijacion de precios por debajo del nivel competitivo: Se fijan precios
muy bajos para unos determinados productos que serviran de gancho y que
hacen que al consumidor le compense hacer la compra en ese

establecimiento.

Fijacion de precios por encima del nivel competitivo: Consiste en fijar
precios mas altos que los de la competencia para dar una imagen de calidad
y prestigio a sus productos, partiendo de la base de que el comprador suele

asociar precio y calidad.

El método basando en la competencia Pérez (2017), considera que “En
determinadas ocasiones, a la empresa le interesa fijar sus precios teniendo en cuenta

la competencia, considerando el precio minimo para vender el producto” (pag. 33).

Se concluye que este método se basa en comparar los precios con diferentes
negocios que ofertan la misma linea de productos; pero a la vez alcanza ser
potencial, ineficaz y generar menores 0 mayores ganancias en los productos que se

ofertan.

1.2.2.2.3.3. Métodos basados en la demanda.

De acuerdo al autor Cadenas, (2014) considera que “Es el unico método proactivo

de fijacion de precios pues en su estimacion mas sofisticada considera la percepcion

27



de los consumidores y la posible reaccién de los competidores, asi como los

diferentes factores de costo asociados con la decision” (pag. 29).

De acuerdo, a Pérez (2017), afirma que: EI método basado al mercado o la demanda,
sirve para aplicar el precio de venta del producto de un negocio o empresa, acorde
a la demanda que existe. La demanda del producto es el conjunto del mismo y que

los clientes estén dispuestos a acoger. Se logran destacar los siguientes métodos:

Grafico: 4 Método basado en la demanda.

M¢étodo basado en la demanda. ]

I
] ]

Método del valor Método de
percibido. experimentacion.

6 D (] D

s ~ [ ~
Se basa en la forma en que los Consiste en ensayar diferentes
consumidores  evaluan la precios para un mismo producto,
informacion que son capaces de durante un periodo determinado
obtener sobre distintos de tiempo, con objeto de fijar
productos y servicios que, marca finalmente, el precio més
Eln I[;T(;éicstlcj)pggr%r e?e(!o?]rsicr%oi d?)? interesante a los objetivos de la

: empresa (pag. 35).
\_| (pag. 34). \_| empresa (pag. 35)
\_ Y, o J

Fuente: Muebleria Villon.
Elaborador por: Javier Villon Yagual.

En este método, no se toman en cuenta el costo de los productos, al contrario, se
consideran los factores del mercado que influyen para que un articulo sea vendido,
el cual logra aceptarse solo de manera temporal, para que en si se incremente la

participacion de la demanda.
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1.2.2.2.4. Margen de contribucion.

Asi mismo, el calculo del precio de venta, mediante, un margen de contribucion es

la siguiente:

Segun Amat y Soldevila (2015) detalla que: “El margen de contribucion de un
producto se entiende como la diferencia entre las ventas y todos los costes
directamente asignables a dicho producto” (pag. 58). El margen de contribucion,
sumado a los restantes productos, cubrira los costes indirectos de toda la empresa y

el beneficio deseado.

Margen de Contribucion Total: Indica la relacion que existe entre las ventas del
periodo y los costos variables, tanto de produccion como de operacion que se

utilizaron para generarlas (pag. 58).

Margen Contribucién Total = Precio Venta — Costos Variable por unid.

Margen de Contribucion por Unidad: Esta proporciona informacion sobre la
relacion que existe entre las ventas unitarias y el margen que se genera, después de
descontar los costos unitarios variables, disponibles para cubrir el costo fijo por

unidad (pag. 59).

Margen Contribuciéon Total

Margen de Contribucion por Unidad =
Ventas

Margen de Contribucion Porcentual: Indica la proporcion de las ventas de la

empresa con la que cuenta para cubrir los costos fijos; esto es el margen que queda
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después de disminuir el importe de los costos variables, para solventar el importe y

generar una determinada utilidad (pag. 60).

Margen de Contribucién Porcentual

_ Margen Contribucién Unitario 100

Precio de Ventas Unitario

Segun, Esclava, (2015) afirma que: “El margen de contribucion que aportan las
ventas de todos los productos o servicios se intentard cubrir los costes fijos del
periodo que se consideran como costes de la empresa en el mismo periodo de las

ventas” (pag. 63).

El margen de utilidad contribuird a la empresa en fijar un valor porcentual o
monetario que percibira por cada venta de muebles, cubriendo todos los costos y

obteniendo beneficios a futuros.

1.3. Fundamentos Legales.

De acuerdo a la Constitucion de la Republica del Ecuador (2008), en el capitulo
segundo del Derecho del Buen Vivir en la seccion octava que explica sobre el

trabajo y seguridad social:

Art. 33.- El trabajo es un derecho y un deber social, y un derecho econémico,
fuente de realizacion personal y base de la economia. El Estado garantizaré a las
personas trabajadoras el pleno respeto a su dignidad, una vida decorosa,
remuneraciones y retribuciones justas y el desempefio de un trabajo saludable y

libremente escogido y aceptado.
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En el capitulo sexto del Trabajo y produccion en la seccion primera de Formas de

organizacion de la produccién y su gestion.

Art. 319. — Se reconocen diversas formas de organizacion de la produccién en
la economia, entre otras las comunitarias, cooperativas, empresariales publicas
0 privadas, asociativas, familiares, domésticas, autdnomas y mixtas. El Estado
promovera las formas de produccion que aseguren el buen vivir de la poblacion
y desincentivara aquellas que atenten contra sus derechos o los de la naturaleza;
alentara la produccion que satisfaga la demanda interna y garantice una activa

participacion del Ecuador en el contexto internacional.

Art. 320. - En las diversas formas de organizacion de los procesos de produccion
se estimulara una gestion participativa, transparente y eficiente. La produccion,
en cualquiera de sus formas, se sujetard a principios y normas de calidad,
sostenibilidad, productividad sistematica, valoracion del trabajo eficiencia

econdmica y social.

Plan Nacional de Desarrollo (2017)

En el objetivo 5: Impulsar la productividad y competitividad para el crecimiento

econdmico sostenible, de manera redistributiva, y solidaria:

5.8. — Fomentar la produccién nacional con responsabilidad social y ambiental,
potenciando el manejo eficiente de los recursos naturales y el uso de tecnologias
duraderas y ambientales limpias, para garantizar el abastecimiento de bienes y

servicios de calidad.

31



El Cddigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones, COPCI, (2018),

indica lo siguiente:

Art. 2. — Actividad Productiva. - Se considerara actividad productiva al
proceso, mediante, el cual la actividad humana transforma insumos en bienes y
servicios licitos, socialmente necesarios y ambientalmente sustentables,

incluyendo actividades comerciales y otras que generen valor agregado.

Art. 3. — Objeto. — El presente Codigo tiene por objeto regular el proceso
productivo en las etapas de produccion, distribucion, intercambio, comercio,
consumo, manejo de externalidades e inversiones productivas orientadas a la
realizacion del Buen Vivir. Esta normativa busca también generar y consolidar
las regulaciones que potencien, impulsen e incentiven la produccion de mayor
valor agregado, que establezcan las condiciones para incrementar productividad
y promuevan la transformacion de la matriz productiva, facilitando la aplicacion
de instrumentos de desarrollo productivo, que permitan generar empleo de
calidad y un desarrollo equilibrado, equitativo, ecoeficiente, y sostenible con el

cuidado de la naturaleza.

Ley de Defensa del Artesano, (2008)

Art 1. — Esta Ley ampara a los artesanos de cualquiera de las ramas de artes,
oficios y servicios, para hacer valer sus derechos por si mismos o por medio de
las asociaciones gremiales, sindicales e interprofesionales existentes o que se

establecieren posteriormente.
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Art 2. - Para los efectos de esta Ley, se definen los siguientes términos:

a) Actividad Artesanal: La practicada manualmente para la transformacion de
la materia prima destinada a la produccion de bienes y servicios, con o sin

auxilio de maquinas, equipos o herramientas;

Art. 17. — El Estado prestara a los artesanos eficiente ayuda econdmica

mediante:

a) La exoneracién de los impuestos a la renta del capital con el concurso del
trabajo y adicionales de dicho impuesto, del impuesto a los capitales en giro

y del impuesto al valor agregado, en calidad de sujetos pasivos y sustitutivos.

En la Ley Organica de Régimen Tributario Interno -LORTI, (2016) en el

capitulo VI Contabilidad y Estados Financieros, en el parrafo segundo.

Art. 19. - Obligados a llevar Contabilidad. Las personas naturales que realicen
actividades empresariales y que operen con un capital u obtengan ingresos
inferiores a los previstos en el inciso anterior, asi como los profesionales
comisionistas, artesanos, agentes, representantes y demas trabajadores
autonomos deberian llevar una cuenta de ingreso y egresos para determinar su

renta imponible.

En el Reglamento Aplicacion de la Ley de Régimen Tributario Interno, (2015)

en el Capitulo VI Iva Tarifa Cero Por Ciento:
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Art. 188. — Régimen especial para artesanos. Los artesanos calificados por la
Junta Nacional de Defensa del Artesano, en la venta de los bienes y en la
prestacion de servicios, producidos y dados tanto por ellos como por sus talleres
y operarios, emitiran sus comprobantes de venta considerando la tarifa del 0%

del Impuesto al Valor Agregado, siempre que se cumplan con los requisitos:

1) Mantener actualizada su calificacion por la Junta de Defensa del Artesano.
2) Mantener actualizada su inscripciénen el Registro ~ Unico  de

Contribuyentes.

3) No exceder del monto de activos totales permitido por la Ley de Defensa

del Artesano.

4) Prestar exclusivamente los servicios a los que se refiere su calificacion por

parte de la Junta de Defensa del Artesano.

5) Vender exclusivamente los bienes a los que se refiere su calificacion por

parte de la Junta Nacional de Defensa del Artesano.

6) Emitir los comprobantes de venta debidamente autorizados y que cumplan
los requisitos previstos en el Reglamento de Comprobante de Venta y de

Retencién.

7) Exigir a sus proveedores las correspondientes facturas y archivarlas en la

forma y condiciones que determine el Servicio de Renta Internas.

8) Llevar su registro de ingresos y gastos de acuerdo con lo dispuesto por la

Ley de Régimen Tributario Interno.
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9) Presentar Semestralmente su declaracién del Impuesto al Valor Agregado

y, anualmente, su declaracién de Impuesto a la Renta.
10) Cumplir con los deberes formales previstos en el Cédigo Tributario.

Al artesano que reuna los requisitos sefialados en los numerales del 1 al 5, el
Servicio de Rentas Internas le conferird el certificado que indique que esta

facultando emitir sus comprobantes de ventas con el IVA tarifa 0%.

El incumplimiento de cualquiera de las obligaciones previstas en los numerales
anteriores, determinara que el artesano deba emitir en lo posterior sus comprobantes

con el IVA tarifa 12%, sin perjuicio de las demés sanciones a las que hubiere lugar.

El Cddigo del Trabajo, (2018) en el capitulo VI de los salarios, de los sueldos,

de las utilidades y de las bonificaciones y remuneraciones adicionales.

Art. 80. Salario y sueldo. — Salario es el estipendio que paga el empleador al
obrero en virtud del contrato de trabajo; y sueldo, la remuneracién que por igual
concepto corresponde al empleado. El salario se paga por jornadas de labor y en
tal caso, se llama jornal; por unidades de obra o por tareas. El sueldo, por meses,

sin suprimir los dias no laborales.

Art. 81. Estipulacion de sueldos y salarios. — Los sueldos y salarios se
estipularan libremente, pero en ningun caso podran ser inferiores a los minimos

legales.

En el capitulo 111 De los Artesanos, se considera de la siguiente manera:
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Art. 285. A quiénes se considera artesanos. — Las disposiciones de este
capitulo comprenden a maestros de taller, operarios, aprendices y artesanos
auténomos, sin perjuicio de lo que con respecto de los aprendices. Se considera
artesano al trabajador manual, maestro de taller o artesano auténomo que,
debidamente registrado en el Ministerio de Trabajo y Empleo, hubiere invertido
en su taller en implementos de trabajo, maquinarias 0 materias primas, una
cantidad no mayor a la que sefiala la ley, y que tuviere bajo su dependencia no
mas de quince operarios Yy cinco aprendices; pudiendo realizar la
comercializacion de los articulos que produce el taller. Igualmente se considera
como artesano al trabajador manual aun cuando no hubiere invertido cantidad

alguna en implementos de trabajo 0 no tuviere operarios.

La Norma Internacional de Contabilidad “Inventarios”, (2005) en el numeral

12.- Costos de transformacion, indica lo siguiente:

Los costos de transformacion de los inventarios comprenderan aquellos costos,
directamente, relacionados con las unidades de produccion, tales como la mano
de obra directa. También, comprenderan una distribucion sistematica de los
costos indirectos de produccion variables o fijos, en los que se haya incurrido
para transformar las materias primas en productos terminados. Son costos
indirectos fijos de produccion los que permanecen, relativamente constantes, con
independencia del volumen de produccion, tales como: la depreciacion y
mantenimiento de los edificios y equipos de fabrica y los activos por derecho de

uso utilizados en el proceso de produccion, asi como el costo de gestion y
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administracion de la planta. Son costos indirectos variables de produccion los
que varian directamente, o casi directamente, con el volumen de produccion

obtenida, tales como los materiales y la mano de obra indirecta (pag. 2).

En el numeral 12 Otros Costos, indica lo siguiente:

Se incluiran otros costos, en el costo de los inventarios, siempre que se hubieren
incurrido en ellos para dar a los mismos su condicion y ubicacion actuales. (pag.

3),
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CAPITULO Il

MATERIALES Y METODOS

En este capitulo, se detalla el disefio de la metodologia de la investigacion con la
finalidad de indicar los materiales, procedimientos, técnicas e instrumentos de
recoleccion de informacion que permiten responder la formulacion del problema 'y
dar respuestas a las preguntas planteadas en la sistematizacion del trabajo de

investigacion.

2.1. Tipo de investigacion

Estudio descriptivo. - Permitié especificar y analizar el comportamiento de los
diferentes elementos del costo que intervienen en el proceso de produccion en los
muebles; asi como determinar los componentes que involucran en la fijaciéon de

precios en la Muebleria Villon.

Estudio exploratorio. — Este trabajo se realiz6 junto a una investigacion de campo,
debido a que se realizd una observacion directa al proceso de produccion de los
muebles, asimismo el investigador procedié a socializar con el personal
involucrado, en lo que se considera fuente principal para la recoleccién informacion

y analizar las variables de costos de produccion y la fijacion de precios.

Investigacion cualitativa. - Asimismo, se hizo utilizacion de documentos y
materiales bibliograficos; la informacion relevante fue obtenida de fuentes

principales como biblioteca, libros, articulos cientificos, revistas, entre otros.
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2.2. Métodos de investigacion.

2.2.1. Métodos tedricos.

Método inductivo — deductivo. — Este método permitio determinar, de manera
especifica, los acontecimientos importantes y relevantes del proceso de fabricacion
de muebles, con la utilizacion de técnicas de recoleccion de datos como es la
entrevista y guia de preguntas no estructuradas, aplicadas al propietario y al maestro
principal se pudo determinar y dar solucion a la problematica existente en la

Muebleria Villon.

Meétodo analitico. — Se hizo utilizacion de este método debido a que éste permitio
analizar los resultados obtenidos en la entrevista, asi como las caracteristicas,
causas Yy efectos que ostenta la variable de estudio: costo de produccion y fijacion
de precios en la Muebleria Villon; que, mediante, la recoleccion de informacion

respalda el trabajo de investigacion.

2.3. Disefio de muestreo.

2.3.1. Poblacién.

La poblacion esta representada por cada uno de los elementos que ostentan las
caracteristicas comunes, bajo un problema en relacién al objeto de investigacion.
En la Muebleria Villén la poblacién fue finita los cuales son: Propietario, maestro

principal y los operarios, detallados a continuacion:

39



Tabla 2. Poblacién

Cargo Cantidad
Propietario 1
Maestro Principal 1
Operario 2
TOTAL 4

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual

2.3.2. Muestra.

Para el levantamiento de informacion en la Muebleria Villon, se consideré aplicar

el método de muestreo no probabilistico, denominado muestreo por conveniencia 'y

segun la tabla 3 se considerd dos personas que estan inmersos en el proceso de

produccion de los muebles y de los costos que esta implica.

Tabla 3: Muestra

Cargo Cantidad
Propietario 1
Maestro Principal 1
TOTAL 2

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villén Yagual

2.4. Disefo de recoleccion de datos.

Se consider6 como fuente primaria, la entrevista ficha de observacion; como

fuentes secundarias los libros, documentos oficiales, trabajos de titulacion

relacionados con las variables de estudio “Costos de produccion y fijacion de precio

en la Muebleria Villon™.
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2.4.1. Técnica de investigacion.

Entrevista. — Se considerd esta técnica para la recoleccién de informacién y esta
basada con preguntas no estructuradas al personal involucrado en el proceso de
produccion y verificar las falencias que existen para la fijacion de precios en la
Muebleria Villén; cabe recalcar que, los entrevistados tienen la libertad de

responder, de manera espontanea, sus ideas y opiniones.

Observacion — Se basé en el proceso productivo para fabricar un bien desde la

materia prima hasta la obtencion del producto terminado en la Muebleria Villon.

2.4.1. Instrumento de investigacion.

Guia de entrevista. — es el instrumento primordial de la entrevista, en el cual
constan preguntas no estructuradas, relacionadas con las variables de estudio,
informacion que sirvio de apoyo para el desarrollo del trabajo de investigacion,

asimismo, analizando e interpretando los resultados.

Guia de observacion. — se realizd para conocer las fases que realizan los

trabajadores para la fabricacion de los muebles.

Tabla 4: Técnicas e instrumentos de investigacion.

Técnicas. Instrumentos.
Entrevista Guia de entrevista
Observacioén Ficha de observacion

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual
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CAPITULO Il

RESULTADOS Y DISCUSION

3.1. Andlisis de datos

Las entrevistas fueron aplicadas al gerente y maestro de la produccion de muebles
para hallar datos acerca del objeto de estudio. Y la ficha de observacién para

conocer el proceso productivo.

Por consiguiente, se establecio el siguiente objetivo: Obtener informacion de los
costos de produccion vy fijacion de precios en la muebleria Villon, provincia de

Santa Elena, afio 2019.

3.1.1.  Andlisis de observacion.

La técnica de observacion permitié el contacto directo con el objeto de estudio en
relacion al proceso de la elaboracion del mueble por transformar la madera en un

producto terminado. El proceso se detalla a continuacion.

Tabla 5: Proceso de produccion de mueble.

Fase 1 Fase 2 Fase 3 Fase 4 Fase 5 Fase 6
Recepcion  Proceso de Proceso de .
de Madera Magquinado armazon Lijeiet Lty Flols
Madera Corte de Armar Masillar Tinturar Tapizado
madera
Plantillas " Limpiar
(moldear) Colar Lijar Laquear mueble
Desbastar Prensar
Hornear

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual
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Una vez conocida las fases para la fabricacién de un producto artesanal
independientemente del disefio, se inicia el proceso con la compra de madera en los
depdsitos de la provincia de Santa Elena, misma que pasara por el maquinado para
la obtencidn de tablones, trozos y tableros donde se marca el modelo con las
plantillas correspondientes, luego se corta y se lija la madera, posterior se arma el
mueble y se talla al gusto del consumidor. Una vez armado se aplica el tinte, laca,

sellador, tapizado y algun otro accesorio para la presentacion final del bien.

3.1.2. Entrevista al gerente

1. ¢Cual es el tiempo de ejercer la actividad econdémica en fabricar muebles

en el mercado?

El propietario de la Muebleria Villon manifestd que inicio la actividad en la
fabricacion y comercializacion de muebles a partir del afio 1997, y que es
considerado un negocio familiar cumpliendo los requisitos exigidos por la Ley y el

Reglamento de Titulacion Artesanal desde el afio 1992.

2. ¢Cual es la funcion que ejerce en la muebleria Villon?

El entrevistado indicd que, la funcién que ejerce consiste en administrar la
muebleria, encargarse de la compra de materia prima, y otros materiales; la
inspeccidn en la distribucién de la madera y en compafiia del maestro quien aporta
con su experiencia para evitar desperdicios a la hora de cortar las medidas para los
muebles. Asi como, también, la comercializacion de los productos elaborados en la

localidad.
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3. ¢Cuéntos trabajadores y que funcion ejercen en la muebleria Villon?

Indique el sueldo.

El duefio expresd que la muebleria tiene tres trabajadores: un maestro que se
encarga de realizar el proceso de las marcaciones y posterior al corte de la madera,
y 2 operarios que se encargan del proceso de armazén y acabado que consiste en el
laqueado y tapizado. La taba 5 indica el salario que percibe cada obrero en la

empresa sujeta a estudio.

Tabla 6 Sueldos de empleados

Cargo Sueldo
Administrador $ 600
Maestro $ 350
Operario $ 300

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual

4. ¢Qué costos considera usted para la fabricacion de los diversos muebles?

El entrevistado indic6 que considera el costo de la materia prima, que es la madera
y los materiales para el proceso de armazon y el proceso de acabado, y en caso de
ser juegos de comedores y de sala los materiales para el tapizado, ademas de la

mano de obra.

5. ¢Cual es la materia prima que considera en la elaboracién de los productos

y quien se la proporciona, tiene algun proveedor fijo?

El propietario indico que la materia prima que consideran es la madera y son de
guayacén, laurel, balsamo, roble, pino, cedro, amarillo, entre otras. Asi mismo,
indicd que no tiene proveedores fijos, por los diferentes precios que ofrecen los

distribuidores.
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6. ¢Qué productos con mayor frecuencia ofrece la muebleria Villon? Indique

el precio de venta.

El entrevistado indic6 que los productos que fabrican y comercializan son: juegos
de comedores de 6 sillas, juegos salas, camas a partir de 1 %2 a 3 plazas, literas,
mecedoras, entre otros considerando el modelo que requiera el cliente. A

continuacion, se describen los productos con mayor demanda:

Tabla 7 Productos elaborados con alta demanda

Modelo Precios
Juegos de comedores Diana 840
Juegos de salas Canasta 800
Camas de 2 plazas 410

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual

7. ¢Qué método de costeo utiliza para determinar los costos unitarios de los

muebles?

El propietario manifestd que carecen de un método de costeo, porque solo llevan
un control de costos en un cuadernillo. Por lo tanto, el célculo es, de manera
empirica, porque se realiza en base a los materiales que utilizan en la fabricacién

del mueble y la mano de obra de los trabajadores.

8. ¢Bajo qué factores la administracion establece el precio de venta?

El duefio manifest6 que aplican diferentes precios para los muebles, considerando
el tiempo de fabricacion y si disefio es sencillo o rustico en el tallado, los cuales
influyen al considerar los materiales y materia prima que van a utilizar para cada

uno de los productos artesanales.

45



9. ¢Usted considera que el precio de venta es competitivo en el mercado local?

El duefio indico que el precio es favorable en comparacion a la competencia, esto
se da por el tipo de madera, y del disefio. Por ejemplo, una cama de 2 plazas de
tablero recto, sin tallado no es igual a otra con disefio y tallado, porque considera
otros materiales y el tiempo aumenta (mano de obra), sin embargo, al momento de

vender el precio es fijado, de manera empirica.

10. ¢Conoce usted el margen de utilidad de cada producto, como obtiene este

porcentaje?

El propietario indicé que el margen de utilidad de cada producto esta entre el 40%
al 45%, considerando los costos que influye en la materia prima, los materiales y la

mano de obra.

11. ¢Qué estrategias de ventas aplica para generar ingresos por la salida de

los productos artesanales?

El entrevistado indicé que realizan cufias comerciales y ofertas de descuentos en el
feriado y feria artesanal que se realiza el 1 al 5 de noviembre de cada afio,

garantizando la calidad del producto.

12. ¢Consideran importante la identificacion y distribucion de costos en los

productos para la determinacién de precios?

El entrevistado indic6 que, si consideran importante la identificacion y distribucion

de los costos, porque influye en la fijacion del precio, aunque exista falencia al no
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aplicar métodos para la determinacion del valor de comercializacion, por la misma

razén, desconocen con exactitud la utilidad de cada mueble.

3.1.3.  Entrevista al maestro de produccion

1. ¢Cual es la funcion que realiza en la muebleria Villon?

El maestro indico que la funcién ejercida en la muebleria es de disefiar, trazar y

cortar el mueble, asi mismo, controla los insumos en cada orden de pedido.

2. ¢Cual es el procedimiento detallado para la elaboracion de los productos

que ofertan?

El maestro de obra sefiald que el procedimiento detallado de los muebles consiste
en: secado de madera, disefiar el modelo, sacar plantillas, cortar, lijar, laqueado y

tapizado, de acuerdo, a las preferencias del consumidor.

3. ¢Cual es la materia prima y material que considera en la elaboracion de

sus productos, tiene algan proveedor fijo?

El maestro indico que utilizan la madera para elaborar los muebles; asi mismo, la

utilizacion de clavos, tachuela, lijas, laca, sellador, entre otros.

4. ¢Cuantos trabajadores promedio se necesitan para la elaboracion de los

muebles?

El maestro puntualizé que para fabricar un mueble requieren de tres trabajadores,
de un maestro que disefie el mueble, segln las preferencias de los clientes, y los dos

operarios para el lijado, armado, laqueado y tapizado del bien.
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5. ¢Aparte de la materia prima y mano de obra, qué otros elementos

consideran para la elaboracion de los productos?

El maestro menciond que consideran: agua, luz, mantenimiento de maquinarias,
transporte y teléfono, estos rubros no se toman en cuenta para la fijacion del precio
del producto artesanal porque estiman que es un valor irrelevante a la hora de

comercializar el bien.

6. ¢Cuélesson las herramientas y maquinarias que utiliza para la elaboracion

de muebles, indique el valor de cada bien?

El entrevistado indicd las siguientes maquinarias y herramientas:

Tabla 8 Maquinarias y Herramientas.

Maquinarias/Herramientas | Cantidad | Costo Unitario Costo Total
Rebajadora 2 $ 295,00 $ 590,00
Lijadora 2 $ 285,00 $ 570,00
Compresor 1 $ 250,00 $ 250,00
Rodillos 1 $ 220,00 $ 220,00
Tupi 2 $ 285,00 $ 570,00
Maquina de sierra 2 $ 490,00 $ 980,00
Sierra Vuelta 2 $ 420,00 $ 840,00
Sierra de cortar 2 $ 390,00 $ 780,00
Taladro 2 $ 160,00 $ 320,00
Cafetera de laquear 2 $ 15,00 $ 30,00
Flexémetro 3 $ 1,90 $ 5,70
Serrucho 3 $ 5,00 $ 15,00
Martillo 3 $ 2,00 $ 6,00
Formon 2 $ 2,00 $ 4,00
Juego de brocas 1 $ 10,00 $ 10,00
Juego de desarmadores 1 $ 10,00 $ 10,00

SUMA $ 5.200,70

Fuente: Muebleria Villon

Elaborador por: Javier Villon Yagual
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7. ¢Cudles son los muebles que con mayor frecuencia circulan en el mercado?

El maestro indicé que la Muebleria Villon ofrece una variedad de productos

artesanales, de los cuales tienen mayor frecuencia de ventas son:

s Camas
¢ Juego de sala
++ Juego de comedor.
8. De los productos mencionados, cual es el tiempo de ejecucion que conlleva

en su elaboracion.

El maestro manifesto lo siguiente:

¢+ El juego de comedor Diana tiene una duracion de 108 horas.
¢ El juego de sala canasta tiene una duracion de 92 horas.

+«+ Camas de 2 plazas tiene una duracion de 51 horas.

9. ¢Usted considera que el precio de venta es competitivo en el mercado local?

El maestro manifest6 que los precios que ofertan son competitivos en el mercado,
puesto que, otras entidades venden a un precio alto en comparacion a la muebleria

Villon.

10. ¢ Consideran importante la identificacion y distribucion de los costos de los

productos para la determinacion de los precios?

El entrevistado indico que es importante identificar y distribuir, correctamente, los

costos a la hora de fijar un precio de venta.
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3.2.  Limitaciones

Los instrumentos de recoleccion de informacion como lo es la entrevista, fueron
aplicadas al propietario y maestro que estan relacionados con el objeto de estudio,
estas guias de entrevistas fueron realizadas con eficiencia en la muebleria Villon
porque no existieron retrasos, mas bien los colaboradores optaron con buena actitud

durante el proceso.

3.3. Resultados

% La muebleria Villon presenta dificultades en el reconocimiento y medicion
de los costos porque no identifican, correctamente, todos los materiales
utilizados en cada produccion, tales como: materia prima, mano de obra 'y
costos indirectos de fabricacion.

%+ La muebleria no cuenta con una hoja de costos porque utilizan un
cuadernillo para controlar la materia prima e insumos que utilizan en los
productos elaborados en forma global, mas no una identificacion detallada
por cantidad y precio.

¢+ Los productos con mayor demanda de la muebleria Villon son tres: camas
de 2 plazas, juego de comedor Diana y juego de sala canasta.

+« La Muebleria Villon no reconoce la luz, agua, teléfono, mantenimiento de
maquinarias y transporte como un costo a la hora de fabricar un mueble
incidiendo en el precio de venta.

« En la Muebleria Villon el precio de venta es fijado en relacion a la

competencia de la localidad Atahualpa, sin embargo, consideran la materia
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prima y mano de obra que son factores que influyen en el valor final del

producto a comercializar.

3.4. Propuesta

Disefio de un modelo de costos por 6rdenes de produccion para la fijacion del precio

de venta en la muebleria Villon.

3.4.1. Objetivo de la propuesta

Objetivo general:

Disefiar un modelo de costos por 6rdenes de produccion para la fijacidn del precio

de venta en la muebleria Villon.

Objetivos especificos:

R/

% ldentificar los elementos del costo en la produccion de muebles para la

correcta distribucion de los mismos.

)/

«+ Establecer los costos unitarios para la determinacién del precio de venta de

los productos artesanales.

«¢+ Aplicar métodos de fijacion de precio para el valor de venta de los productos

artesanales.

3.4.2. Justificacion de la propuesta.

Las mueblerias operan, de acuerdo, a las politicas de los administradores llevando

un control inadecuado de los costos de los productos, donde desconocen la
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clasificacion e identificacion de los tres elementos principales tales como; materia
prima, mano de obra y costos indirectos de fabricacién. Es por ello, que el precio

de venta se ve afectado al no tener valor real en el mercado.

La presente propuesta se instaura con la finalidad de que los duefios controlen los
insumos que requiere en la produccion, mediante, una hoja de costos que les permita

optimizar recursos.

3.4.3. Reconocimiento de los costos.

La determinacion de los costos es imprescindible en empresas dedicadas a la
produccion artesanal, porque ayuda a mantener el control en la medicion y
distribucion de los elementos del costo, como: materia prima directa, mano de obra
directa y costos indirectos de fabricacion utilizados para la transformacion o
produccion de un articulo, por ende, permite identificar el margen de utilidad

generada por cada producto en venta.

Orden de produccién.

Es el documento que permitira mantener el control individualizado del producto en
un determinado periodo. En el Anexo #1. Detalla de forma especifica la cantidad

de articulos artesanales requeridos para la produccion en la muebleria.

Distribucion de horas de produccién.

En la tabla 9 se visualizan los 3 productos artesanales que se elaboran en un mes'y

tiene una duracion total de 552 horas, distribuidas de la siguiente manera: 2 juegos
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de comedor Diana con 216 horas, 2 juegos de sala canasta 184 horas y 3 Camas (de

Dedito) 2 plazas con 152 horas.

Tabla 9: Distribucion de horas de produccion

Producto artesanal % Cantidad Horas
Juego de Comedor 39% 2 216
Juego de Sala 33% 2 -
Juego de Dormitorio 28% 3 152
TOTAL 100% 552

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villon Yagual

Calculo de los elementos del costo.

Materia prima.

Materia prima es el componente esencial que esta relacionada, de manera directa,

con la produccion de un bien.

En Muebleria Villén, la materia prima es requerida para la elaboracion de diversos
juegos de muebles de sala, comedor y dormitorio, utilizando como materia prima
la madera guayacan. En el anexo # 2 indica la distribucion detallada de los
materiales requeridos para la elaboracion de un bien, por unidades de medidas,
costo unitario y costo total que resulta de la multiplicacion del costo unitario por la

cantidad a utilizar para la produccion.

La tabla 10 indica el resumen de los materiales directos para la transformacién de
los productos. El costo de MPD reflejados de la siguiente manera: juego de comedor

Diana por un valor de $334,25, juego de sala canasta $347,25, y juego de dormitorio
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- cama (de dedito) de 2 plaza en $147,75. De igual forma, se determina el costo

unitario que varia de la divisién del costo MPD y la cantidad del producto requerido.

Tabla 10: Resumen de materia prima directa

Producto/Articulo Cant Costo MPD Costo Unitario
Juego de Comedor
Juego de Comedor Diana; 6 - 8 sillas 2 $ 33425 % 668,5
Juego de Sala
Juego de Sala Canasta 2 $ 34725 $ 694,5

Juego de Dormitorio
Juego de Dormitorio (de Dedito) 2plazas 3 $ 147,75 $ 443,25

TOTAL 829,25 $  1806,25

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villén Yagual

&+

Mano de obra directa

La mano de obra es la intervencion directa del esfuerzo fisico y mental empleada
por los obreros para la fabricacion de un producto. Para la determinacién de la mano
de obra, se utiliz6 como referencia al personal que labora en la muebleria,
conformada de la siguiente manera:1 maestro y 2 obreros, quienes laboran 5 dias a
la semana, 8 horas diarias, equivalente a 23 dias laborales durante el mes,
representadas por 552 horas en la produccion mensual requerida. A continuacion,
se detalla la mano de obra utilizada en la elaboracion de los productos artesanales
de los cuales resulta el total de los ingresos reflejados en el anexo #4 dividido para

la totalidad de las horas hombre, dando como resultado por cada hora de $2,54.

Total de Ingresos $ 1.401,88
= = $ 254
Horas Hombres 552
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El valor por hora de $2.54 multiplicado por las horas que requiere cada producto,

se obtiene el siguiente resumen de mano de obra directa, tal como indica tabla 11.

Tabla 11: Resumen mano de obra directa

Producto Artesanal Va;oorrgor Horas ?I'(c))igl) Uﬁ?tzt:’)io
Articulo: Juego de Comedor
Juego de Comedor Diana 6-8 sillas $ 2,54 216 $ 548,56 $274,28
Articulo: Juego de Sala
Juego de sala canasta $ 2,54 184  $ 467,29 $233,65

Articulo: Juego de Dormitorio

Juego de Dormitorio (de Dedito) 2

plazas $ 254 152 $ 386,02 $128,67

TOTAL 552 = $1.401,88 $636,60

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villon Yagual

Costos indirectos de fabricacion

Los costos indirectos de fabricacion incurridos de la elaboracién de Juegos de
comedor Diana, juegos de sala canasta y juegos de dormitorio (cama de deditos de
2 plazas) considera, Unicamente, aquellos elementos que no se relacionan de manera
directa para la fabricacion de los productos, sin embargo, son necesarios para la

transformacion de un producto final.

En el anexo # 5 indica los materiales utilizados, de manera indirecta, para dar el
toque final a los productos artesanales, detallados por unidad de medida, cantidad,
costo unitario y costo total que resulta de la multiplicacion del costo unitario por la

cantidad.

Posteriormente, se detallan el resumen de los CIF por materia prima indirecta:
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Tabla 12 Resumen de CIF: materia prima indirecta.

Producto/Articulo Cantidad CI:\;I);tIO Uﬁﬁ;tfio
Juego de Comedor
Juego de Comedor Diana; 6 - 8 sillas 2 $ 102,28 $ 204,55
Juego de Sala
Juego de Sala Canasta 2 $ 17588 $ 351,75

Juego de Dormitorio

Juego de Dormitorio (de Dedito) 2

plazas 3 $ 2860 $ 858

TOTAL

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villon Yagual

©

306,75 $ 6421

Los otros costos indirectos de fabricacion tales como: mantenimiento de
maquinarias, transporte, depreciacion, luz, teléfono y agua. Se utiliza la siguiente
formula para distribuir en cada producto artesanal y su valor total se refleja en el
anexo # 6 dividido para la totalidad de las horas hombre, se obtiene $ 0.45 de C.1.F

por hora.

Otros Costos Indirectos de Fabricacion $ 246,84
= = $ 0,45
Horas Hombres 552

El resultado de $0.45 por hora es multiplicado por las horas de cada bien. En la
tabla 13 se visualiza el valor de otros costos indirectos de fabricacion por cada

mueble elaborado.
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Tabla 13 Resumen de otros costos indirectos de fabricacion.

Producto artesanal

Articulo: Juego de Comedor
Juego de Comedor Diana 6-8 sillas
Articulo: Juego de Sala

Juego de sala canasta

Articulo: Juego de Dormitorio

Juego de Dormitorio (de Dedito) 2 plazas

TOTAL
Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villén Yagual.

Hoja de costos.

Valor /hora Horas

$0,45

$0,45

$0,45

216

184

152
552

Costo
total

Mod/u
$96,59 $48,29
$82,28 $41,14

$67,97 $22,66
$246,84  $112,09

La hoja de costos es una herramienta utilizada para detallar de manera resumida, el

valor calculado de los elementos del costo: la materia prima directa, mano de obra

directa y costos indirectos de fabricacion por producto elaborado, ver el anexo 8.

La tabla 14 indica el resumen de la distribucion total de los elementos del costo.

Este costo total es dividido para la cantidad de unidades de productos requeridos,

obteniendo el costo unitario. Por lo tanto, los bienes tienen el siguiente costo

unitario: juego de comedor Diana 6-8 sillas en $540,84, juego de sala canasta

$536,35 y juego de dormitorio (cama de dedito de 2 plazas) $210,11.

Tabla 14: Resumen de hoja de costos.

Producto Cant. MPD

Juego de Comedor
Diana 6-8 sillas

Juego de salacanasta 2 $347,25

Juego de Dormitorio
(de Dedito) 2 plazas

TOTAL $829,25

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual

$334,25

$147,75

MOD

$ 548,56
$ 467,29
$ 386,02
$1.401,88
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CIF

$198,86
$258,15
$ 96,57
$553,59

Total de Costo
Costos  Unitario

$1.081,67 $540,84
$1.072,70 $536,35
$630,34 $210,11
$2.784,71 $1.287,30



3.4.4. Fijacion del precio de venta

Para la determinacién de precio se plantean los siguientes métodos: método de costo
y método de competencia, los cuales ayudaran a identificar y establecer, de manera

correcta, la fijacion de precios para los productos artesanales.

Método de costo

En el método en base al costo se aplicara un margen de utilidad del 40% de ganancia
para la muebleria. De esta manera se lograran recuperar los costos incurridos en la

produccion.

A continuacion, se muestra la férmula del precio de venta:

Costo Unitario

Precio de venta

1- Margen de Utilidad

A continuacion, se plantea tres precios por cada bien haciendo énfasis el 40% de

utilidad para el duefio en los tres productos representativos de la Muebleria Villon:

Tabla 15: Precio de venta fijado en base al costo: Comedor Diana

Costo Margen de Utilidad Precio De Venta

Juego de Comedor Diana

$ 540,84 35% $ 832,06
$ 540,84 40% $ 901,40
$ 540,84 45% $ 983,34

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual
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Tabla 16: Precio de venta fijado en base al costo: Sala Canasta.

Costo
3 536,35
$ 536,35
3 536,35

Fuente: Muebleria Villon

Margen de Utilidad

Juego de Sala Canasta
35%
40%
45%

Elaborador por: Javier Villon Yagual

Precio de Venta

825,15
893,91
975,18

Tabla 17: Precio de venta fijado en base al costo: Cama (dedito) 2 plazas.

Costo
$ 210,11
3 210,11
3 210,11

Fuente: Muebleria Vill6n

Margen de Utilidad

Cama (de dedito) 2 plazas

35%
40%
45%

Elaborador por: Javier Villén Yagual

Una vez identificado en las tres tablas 15, 16 y 17 indican 3 opciones de margen de

Precio de Venta

323,25
350,19
382,03

utilidad por cada producto, donde la muebleria genere utilidades y no pérdidas.

Meétodo de competencia

El método de competencia se considera el precio de venta de los productos
artesanales de las distintas mueblerias o asociaciones. En la tabla 18 se realiza la
comparacion de precios en productos de la competencia 1 y competencia 2
estableciendo precio promedio de ambas, de la siguiente manera: Juego comedor

$1.050,00, Juego de sala en $1.225,00, Juego de dormitorio en $675,00. De este

modo, la Muebleria Villon establecera precios médicos para los clientes.
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Tabla 18: Método de precio de venta fijado en base competencia.

Producto Competencia 1 Competencia2  Precio Promedio

Juego de comedor diana $ 1.100,00 $ 1.000,00 $ 1.050,00

Juego de sala canasta 3 1.200,00 $ 1.250,00 $ 1.225,00

Juego Dormitorio (Cama
de dedito de 2 plazas)
Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villon Yagual

$ 700,00 $ 650,00 $ 675,00

M¢étodo de demanda

El método de demanda se considera el valor que los clientes desean cancelar por la
compra del bien. Una vez consultado la percepcion del cliente para adquirir el

producto se refleja en la tabla 19 el valor promedio en base a la demanda.

Tabla 19: Método de precio de venta fijado en base demanda.

urarda o otk Jugodesdla  Cama e deio)
Valor percibido 1 $ 900,00 $ 875,00 $ 350,00
Valor percibido 2 $ 950,00 $ 900,00 $ 300,00
Precio promedio $ 925,00 $ 887,50 $ 325,00

Fuente: Muebleria Villén
Elaborador por: Javier Villon Yagual

El juego de comedor Diana tiene un precio promedio de demanda por $ 925.00,

juego de sala canasta $ 875.00 y cama de 2 dedito de 2 plaza $325.00.

Comparacion de precios.

La comparacion de precios es el proceso que se efectta con la finalidad de analizar

los precios basados en el costo, competencia, demanda y precio actual. De este
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modo, se lograra determinar el precio de venta por producto artesanal accesible para

los clientes.

A continuacion, se detalla la comparacion de precios de los tres productos

representativos de la muebleria Villon:

Tabla 20: Comparacién de precios: Comedor Diana.

Precio basado en Precio de Precio de Precio basado en
el costo venta actual demanda la Competencia

Juego de Comedor Diana

Precio $ 901,40 $ 84000 $ 92500 $  1.050,00
Costo
Unitario $ 54084 $ 54084 $ 54084 $ 540,84

Diferencia $ 360,56 $ 299,16 $ 384,16 $ 509,16

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villon Yagual.

Al aplicar el 40% del costo la muebleria tendra una utilidad de $360,56 que resulta
mejor opcion para recuperar la inversion siendo competitivo con el precio de

demanda y competencia. Por lo tanto, se hace alusion que a un menor costo mayor

cantidad demandada.

Tabla 21: Comparacién de precios: Sala canasta.

Precio basado en Precio de Precio de Precio basado en
el costo venta actual demanda la Competencia

Juego de Sala canasta

Precio $ 893,91 $ 800,00 $ 887,50 $ 1.225,00
Costo

Unitario $ 536,35 $ 536,35 $ 536,35 $ 536,35
Diferencia $ 357,57 $ 263,65 $ 351,15 $ 688,65

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villon Yagual.
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Al aplicar el 40% del costo la muebleria tendré una utilidad de $357,57 que al precio
actual se debera aumentar el valor de venta, sin embargo, resulta una opcion para

recuperar la inversion del producto artesanal.

Por lo tanto, sigue siendo competitivo con el precio de demanda y competencia.

Tabla 22: Comparacion de precios: Cama (dedito) 2 plaza.

Precio basado en Precio de venta Precio de Precio basado en
el costo actual demanda la Competencia

Cama (dedito) 2 plaza

Precio $ 350,19 $ 410,00 $ 325,00 $ 675,00
Costo

Unitario $ 210,11 $ 210,11 $ 210,11 $ 210,11
Diferencia $ 140,08 $ 199,89 $ 114,89 $ 464,89

Fuente: Muebleria Villdn
Elaborador por: Javier Villén Yagual

Al aplicar el 40% del costo la muebleria tendré una utilidad de $140.08 que al precio
actual se debera disminuir el valor de venta que sea competitivo con el precio de
demanda porque el de la competencia se sobrevalora el mueble. Sin embargo, se

debe considerar la madera a utilizar.

Se concluye que los precios actuales de cada mueble no cumplen con la politica
establecida del 40% de margen de utilidad en la muebleria, por lo que, representa
una variacion de pérdida para la empresa en articulos de juego de comedor y juego
de sala. Mientras, que en el juego de dormitorio refleja una ganancia con base al
precio que mantiene la empresa actualmente. Por ende, se evidencia una baja

frecuencia de ventas es por la sobrevaloracion del producto.

Una vez analizado los tres métodos se detalla en la tabla 23 el precio propuesto:
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Tabla 23: Precio propuesto en base al costo.

Producto Costo Precio Propuesto
Juego de comedor
Juego de comedor Diana $ 540,84 $ 901,40
Juego de sala

Juego de sala Canasta $ 536,35 $ 893,91
Juego de Dormitorio

Cama (de dedito) 2 plazas $ 210,11 $ 350,19

Fuente: Muebleria Villon
Elaborador por: Javier Villén Yagual

Se establece el precio en base al costo con un margen de utilidad del 40%

recuperando la inversion en cada produccion.
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CONCLUSIONES

. El trabajo de investigacion concluye que:

®.
L X4

X/
L X4

La Muebleria Villon no identifica los tres elementos del costo para
determinar el costo real del producto artesanal, limitandose a costear los
costos indirectos de fabricacion porgue no consideran la energia, agua,
mantenimiento de maquinarias, depreciacion, teléfono como costos
indirectos que estan relacionados en cada produccion, consecuentemente, el
valor es erroneo al término del producto elaborado.

La muebleria Villon no distribuye correctamente los costos de produccion
de cada mueble, donde el recurso para controlar estos insumos se efectua,
mediante un cuadernillo, donde describen la materia prima y los materiales
complementarios para la elaboracién del bien.

En la muebleria Villdn no tiene un sistema de costos que les permita conocer
el valor real de cada bien elaborado, lo que conlleva a una utilidad erronea

al comercializar los productos.
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RECOMENDACIONES

En el presente trabajo se recomienda lo siguiente:

+«+ La muebleria Villon debera reconocer todos los elementos del costo que se
realizan en cada produccion tales como: la materia prima, mano de obra y
los costos indirectos de fabricacion que contribuiran para la veracidad del
costo real de cada producto.

+«+ Lamuebleria Villén debera implementar la hoja de costos para un adecuado
control de los costos de produccién detallando la cantidad y valores que
recurre en cada produccion.

¢+ La muebleria Villén deberd implementar el sistema de costos por érdenes
de produccion que se ajusta a la actividad econdmica que ejerce en el
mercado., este disefio ayudara a la entidad en la fijacion del precio con base
a los tres elementos, asegurando la recuperacion de la inversion y generando

utilidades representativas al duefio del negocio.
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ANEXOS



Anexo 1 Ordenes de produccion

i “Mu_(‘hlfrin [
“‘Villon

ORDEN DE PRODUCCION N°. 001

Articulo: Juego de Comedor Fecha de pedido: 1 de Octubre

Cantidad: 2 Fecha de entrega: 31 de Octubre
Cantidad Descripcion del Articulo
2 Juego de Comedor Diana
i ‘Muebleria ,
“Villon |

ORDEN DE PRODUCCION N°. 002

Articulo: Juego de Sala Fecha de pedido: 1 de Octubre
Cantidad: 2 Fecha de entrega: 31 de Octubre
Cantidad Descripcion del Articulo
2 Juego de Sala Canasta
J ‘Muebleria [
“Villon

ORDEN DE PRODUCCION N°. 003

Articulo: Juego de Dormitorio Fecha de pedido: 1 de Octubre

Cantidad: 3 Fecha de entrega: 31 de Octubre
Cantidad Descripcion del Articulo
3 Cama (de Dedito) 2 plazas
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Anexo 2 Materia prima directa de productos artesanales

Mueble

JUEGO DE
SALA
CANASTA

Mueble

CAMA
(DE
DEDITO)
DE 2
PLAZAS

MATERIA PRIMA DIRECTA

Detalle Unlda_d de Cantidad
medida
Tablones de 2,5
pulgadas de 2 Piezas
metros 3
Tablones de 2
pulgadas de 2 Piezas
metros 45
Tablones de 1,5
pulgadas de 2 Piezas
metros 3,5
Tablas de 1 pulgada .
de 2 metros Plezas 2
Tabla de Laurel 4 .
Piezas
metros 1
Costaneras de .
. Piezas
guayacan 23
TOTAL
MATERIA PRIMA DIRECTA
Detalle Unidadde .0 iag
medida
Tablones de 2,5 Piczas 9
pulgadas de 2 metros
Tablonesde 2y 1/4 Piczas 9
pulgadas de 2 metros
Tablones de 2 Piezas 2
pulgadas de 2 metros
Tabla de Laurel 4 .
Piezas 3
metros
Largueros de 2
metros X 14 cm de Piezas 2
ancho
TOTAL

72

Costo
Unitario

$ 20,00

$ 18,00

$ 16,00
$ 14,00
$ 725

$ 5,00

Costo
Unitario

$ 20,00
$ 19,00
$ 18,00

$ 7,25

$ 6,00

Costo Total

$ 60,00

$ 81,00

$ 6,00

$ 28,00
$ 725

$ 115,00
$ 347,25

Costo Total

$ 40,00
$ 38,00
$ 36,00

$ 21,75

$ 12,00

$ 147,75



Mueble

JUEGO DE
COMEDOR
DIANA

MATERIA PRIMA DIRECTA

Detalle

Rollizo de 16 cm de ancho

Tablones de 2 pulgadas de 2

metros

Tablones de 1,5 pulgadas de 2

metros

Tablas de 1 pulgada de 2
metros

Tabla de Laurel 4 metros

Unidad
de
medida

Rollizo

Piezas

Piezas

Piezas

Piezas

TOTAL

73

Cantidad

Costo
Unitario

$65,00
$18,00
$16,00
$14,00
$725

Costo
Total

$ 65,00
$144,00

$ 48,00

$ 70,00

$ 725
$334,25



Anexo 3 Distribucion de horas por mano de obra

Producto % Cantidad Horas
Juego de Comedor 39% 2 216
Juego de Sala 33% 2 o184
Juego de Dormitorio 28% 3 152
TOTAL 100% 552

Cargo / Dias LUN MART MIER JUEV VIER SAB DOM
1-oct 2-oct 3-oct 4- oct 5- oct

Maestro 8 s e
Operario 1 8 8 8
Operario 2 8 8 8

LUN MART MIER JUEV VIER SAB DOM
6-oct  7-oct 8- oct 9-oct 10-oct 11-oct 12-oct
Maestro gl 8 8 8
Operario 1 8 - 8 8 _
Operario 2 8 gl 8 8 8

Cargo / Dias LUN MART MIER JUEV VIER SAB DOM
13- oct 14-oct 15- oct 16-oct 17-oct 18-oct 19-oct

Maestro N8I 8 8 8 T8
Operario 1 [NNE] 8 T8 8 8
Operario 2 8 8 ge 8

LUN MART MIER JUEV  VIER SAB DOM

Cargo / Dias

Cargo/ Dias 20-oct  21-oct 22-oct 23-oct 24-oct 25-oct 26- oct
Maestro 8 8 sie 8
Operario 1 8 8 gl 88
Operario 2 8 gsiig 8 8
Cargo / Dias LUN MART MIER JUEV  VIER SAB DOM
27-oct | 28-oct 29-oct  30-oct 31-oct
Maestro 8 8 g e
Operario 1 [ENSINNNEI S| 8 8
Operario 2 8 8 8 8 8
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Cargo

Maestro
Operario 1
Operario 2
TOTAL

Cargo

Maestro
Operario 1
Operario 2
TOTAL

Cargo

Maestro
Operario 1
Operario 2
TOTAL

Anexo 4 Rol de pagos mano de obra directa

Dias Sueldo
laborales
23 $ 450,00
23 $ 400,00
23 $ 400,00
$ 1.250,00
Dias Total sueldo
laborales  Ingresos
23 $ 50468 $ 450,00
23 $ 44860 $ 400,00
23 $ 448,60 $ 400,00
$ 1.401,88 $ 1.250,00
Aporte
Total Ingresos Personal
$ 504,68 $ 54,68
$ 448,60 $ 48,60
$ 448,60 $ 48,60
$ 1.401,88 $ 151,88

&+ HPH B

Dias

o O

Juego de Dormitorio

$
$
$
$

Valor
97,83
104,35
139,13

341,30

Juego de Sala

Valor

Dias

156,52

156,52

104,35
417,39

INGRESOS
Juego de Comedor Juego de Sala
Valor Dias Valor
195,65 10 $ 156,52
139,13 8 $ 156,52
156,52 9 $ 104,35
491,30 $ 417,39
INGRESOS
Aporte Juego de Comedor
FRUEIE Valor Dias
$ 5468 $ 19565 10 $
$ 4860 $ 139,13 8 $
$ 4860 $ 15652 9 $
$ 15188 $ 491,30 $
INGRESOS

Juego de Comedor

23,77

16,90

19,02
59,69

75

Juego de Sala

19,02

19,02

12,68
50,71

©“H H BhHPH

Juego de

8
9
6

Dias

5
6
8

Juego de
Dormitorio

Valor
$ 97,83
$ 104,35
$ 139,13
$ 341,30

Dormitorio

11,89

12,68

16,90
41,47

Dias
5
6
8



EGRESOS

Cargo Anticipo  Aporte Personal Total Egresos Neto a recibir
Maestro $ 150,00 $ 42,53 $ 19253 $ 257,48
Operario 1 $ 140,00 $ 37,80 $ 17780 $ 222,20
Operario 2 $ 13500 $ 37,80 $ 17280 $ 227,20
TOTAL $ 118,13 $ 543,13 $ 706,88

Anexo 5 Materiales indirectos

MATERIA PRIMA INDIRECTA

Unidad . Costo
Mueble Detalle de Cantidad S Costo Total
Medida Unitario
TAPIZADO

Esponja de 8cm Unidad 1 $17,20 $ 17,20
Esponja de 6¢cm Unidad 1/2 $12,90 $ 645

Banda Elastica Metro 3 $ 0,50 $ 150

Saco Metro 1 $ 2,50 $ 250

Lienzo Metro 1 $ 2,50 $ 250

Tela Microfibra Metro 4 $ 6,25 $ 25,00

Tachuela Caja 1 $ 1,75 $ 175

JUEGO DE Tornillo de 9 % Caja 0,5 $ 3,75 $ 1,88

COMEDOR - LAQUEADO

DIANA  Sellador Catalizado Litros 4 $ 3,25 $ 13,00
Laca Brillante Litros 3 $ 6,25 $ 18,75

Color Café guayacan Litros 1 $ 7,00 $ 7,00

Diluyente Litros 2 $ 1,50 $ 3,00

Lija de agua 150 Unidad 1 $ 0,550 $ 0,50

Lija de agua 240 Unidad 1 $ 0,50 $ 0,50

Tiza blanca Libra 1/4 $ 1,00 $ 0,25

Polvo café Libra 1/4 $ 1,00 $ 0,25

Polvo amarillo Libra 1/4 $ 1,00 $ 0,25

TOTAL $ 102,28
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Mueble

JUEGO
DE SALA
CANASTA

MATERIA PRIMA INDIRECTA

Detalle

Esponja de 10
cm

Esponja de 3
cm

Picadillo

Tela (Chenil)
Cierres
Lienzo

Saco

Banda Elastica
Soga

Hilo
Pegamento
Tachuela
Tornillo de 9
)

Sellador
Catalizado
Diluyente
Laca Brillante
Color Café
guayacan

Lija de agua
150

Lija de agua
240

Tiza blanca
Polvo café
Polvo amarillo

Unidad
de Cantidad U(riﬁsétl?io
Medida
TAPIZADO
Unidad 11/2 $ 21,50
Unidad 3 $ 6,45
Saco 2 $ 6,45
Metro 8 $ 6,25
Metro 4 $ 0,50
Metro 1 $ 2,50
Metro 2 $ 2,50
Metro 5 $ 0,50
Metro 10 $ 0,10
Unidad 1 $ 0,50
Litro 1 $ 4,00
Caja 1 $ 1,75
Caja 0,5 $ 3,75
LAQUEADO
Litro 4 $ 3,25
Galdn 1 $ 6,00
Litro 2 $ 6,25
Litro 1 $ 7,00
Unidad 1 $ 0,50
Unidad 1 3 0,50
Libra 1/4 $ 1,00
Libra 1/4 $ 1,00
Libra 1/4 $ 1,00
TOTAL
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Costo Total

©+

& O H PP PR R RN B

©®H B H B H

©w B BB B

32,25

19,35

12,90
50,00
2,00
2,50
5,00
2,50
1,00
0,50
4,00
1,75

1,88

13,00

6,00
12,50

7,00
0,50

0,50

0,25
0,25
0,25
175,88



MATERIA PRIMA INDIRECTA

Unidad .
Mueble Detalle Medida Cantidad
LAQUEADO
Sellador Litro 2
Laca Brillante Litro 1
Color — Cafe) | 4o 12
guayacan
Diluyente Litro 1
Lijade agua 150 Unidad 1
Lijade agua 240 Unidad 1
CAMA  Tizablanca Libra 1/4
(DE
DEDITO) Polvo café Libra 1/4
DE 2 ) )
PLAZAS Polvo amarillo Libra 1/4
Angulo Unidad 4
Tornillo Unidad 8
Perno cabeza de Unidad 8
coco
Blancola Unidad 1/2
TOTAL

Anexo 6 Otros costos indirectos de fabricacién

LB - R - - B - R -~ BN - N - N R

&+

Costo
Unitario

3,25
6,25
7,00
1,50
0,50
0,50
1,00
1,00
1,00
0,45

0,25

0,35

5,00

Costo Total

L - N R - AR - -~ R - S - N -2 -

&+

$

OTROS COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACION

Energia Eléctrica

Agua

Gasto de transporte

Teléfono

Mantenimiento de maquinarias

TOTAL

78

$
$
$
$
$
$

58,00
8,50
55,00
7,00
75,00
203,50

6,50
6,25

3,50
1,50
0,50
0,50
0,25
0,25
0,25
1,80

2,00

2,80

2,50

28,60



Anexo 7 Depreciacion

- . Costo -
Maquinarias Cantidad o Costo total Depreciacion
unitario

MAQUINARIAS

Rebajadora 2 $ 29500 $ 590,00 4.92
Lijadora 2 $ 285,00 $ 570,00 4,75
Compresor 1 $ 250,00 $ 250,00 2,08
Rodillos 1 $ 220,00 $ 220,00 1,83
Tupi 2 $ 285,00 $ 570,00 4,75
Maquina de

) 2 $ 490,00 $ 980,00 8,17
sierra
Sierra Vuelta 2 $ 420,00 $ 840,00 7,00
Sierra de cortar 2 $ 390,00 $ 780,00 6,50

HERRAMIENTAS
Taladro 2 $ 16000 ¢ 35000 2,67
Cafetera de
laquear 2 $ 15,00 $ 30,00 0,25
Flexémetro 3 $ 190 ¢ 5,70 0,05
Serrucho 3 $ 5,00 $ 15,00 0,13
Martillo 3 $ 200 ¢ 6,00 0,05
Formén 2 $ 2,00 g 4,00 0,03
Juego de brocas 1 $ 10,00 g 10,00 0,08
Juego de
desarmadores 1 $ 10,00 $ 10,00 0,08
SUMA 43,34
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Anexo 8 Hojas de Costos

= -
= ‘J‘:{;,l_(il]ﬂfrin I HOJAS DE COSTOS

nmon

Articulo:  Juego de comedor Diana
Cantidad: 2

Fecha MPD MOD CIF
3l-ene| $ 33425 $ 54856 $ 198,86

DETALLE VALOR
Materia prima $
Mano de obra $
Costo primo $ 882,81
Costos indirectos de fabricacion $ 198,86
$

Costos de produccién 1.081,67
Unidades de produccion 2
Costo Unitario de Produccion $ 540,84
= .
| | AT a | HOJAS DE COSTOS
1]

Articulo:  Juego de Sala Canasta
Cantidad: 2

Fecha MPD MOD CIF
3l-ene $ 34725 $ 46729 $ 25815

DETALLE VALOR
Materia prima $ 34725
Mano de obra $ 467,29
Costo primo $ 814,54
Costos indirectos de fabricacion $ 258,15
Costos de produccién $1.072,70
Unidades de produccion 2
Costo Unitario de Produccién $ 536,35
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1ebleria '7 HOJAS DE COSTOS

M
“Villon

ﬂ.

Articulo:  Juego de Dormitorio (de Dedito) 2 plazas
Cantidad: 3

Fecha MPD MOD CIF
31l-ene $ 147,75 $ 386,02 $ 96,57

DETALLE VALOR
Materia prima $ 14775
Mano de obra $ 386,02
Costo primo $ 533,77
Costos indirectos de fabricacion $ 96,57
Costos de producciéon $ 630,34

Unidades de produccién 3
Costo Unitario de Produccion 210,11

&
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Anexo 9 Ficha de observacion.

FICHA DE OBSERVACION

Fecha 15 de diciembre de 2019

Hora 15:00

Muebleria Muebleria Villon

Tema: Proceso productivo de los muebles

Elaborado por: Javier Villon
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Anexo 10 Guia de entrevistas.

Entrevista al maestro

La presente entrevista tiene como objetivo: Obtener informacion de los costos de
produccion y la fijacion del precio de venta en la muebleria Vill6n, provincia Santa

Elena, afio 2019.

1. ¢Cual es la funcion que realiza en la Muebleria Villon?

2. ¢Cual es el procedimiento detallado para la elaboracion de los productos

que ofertan?

3. ¢Cual es la materia prima y material que considera en la elaboracién de sus

productos, tiene algun proveedor fijo?

4. ¢Cuantos trabajadores promedio se necesitan para la elaboracion de los

muebles?

5. ¢A parte de la materia prima y mano de obra que otros elementos considera

para la elaboracién de los productos?

6. ¢Cuales son las herramientas y maquinarias que utiliza para la elaboracion

de muebles, indique el valor de cada bien?

7. ¢Cuales son los muebles que con mayor frecuencia circulan en el mercado?

8. De los productos mencionados cudl es el tiempo de ejecucion que conlleva

en su elaboracion.
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9. ¢Usted considera que el precio de venta es competitivo en el mercado local?

10. ¢Consideran importante la identificacion y distribucion de los costos de los

productos para la determinacién de los precios?

Entrevista al gerente

La presente entrevista tiene como objetivo: Obtener informacion de los costos de
produccion y la fijacion del precio de venta en la muebleria Villon, provincia Santa

Elena, afio 2019.

1. ¢Cuél es el tiempo de ejercer la actividad econdémica en fabricar muebles en

el mercado?

2. ¢Cual es su funcidn dentro de la Muebleria Villon?

3. ¢Cuantos trabajadores y que funcién ejerce en la Muebleria Villon? Indique

el sueldo.

4. ¢Qué costos considera usted para la fabricacion de los diversos muebles?

5. ¢Cual es la materia prima que considera en la elaboracion de sus productos

y quien se la proporciona, tiene algin proveedor fijo?

6. ¢Qué productos con mayor frecuencia ofrece la Muebleria Villon? Indique

el precio de venta.

7. ¢Qué método de costeo utiliza para determinar los costos unitarios de los

muebles?
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10.

11.

12.

¢Bajo qué factores la administracion establece el precio de venta?

¢Usted considera que el precio de venta es competitivo en el mercado local?

¢Conoce usted el margen de utilidad de cada producto, como obtiene este

porcentaje?

¢Qué estrategias de ventas aplica para generar ingresos por la venta de sus

productos?

¢Consideran importante la identificacion y distribucion de los costos de los

productos para la determinacion de los precios?
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Anexo 11 Evidencias.

Entrevista con el Propietario: Félix Villon.
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Proceso de Corte
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Anexo 12 Modelos de muebles.

MODELO DETALLE

Juego de Comedor: Modelo

Diana.

#+ Incluye una mesa ovalada
con patas torneadas.

+ Medidas 1,84 de largo x 0,94
de ancho

+ 6sillas

Juego de Sala: Modelo Canasta

#+ Incluye una butaca de 2
cuerpo

Una butaca de 3 cuerpos

Y 2 butacas individuales

2 mesas esquineras

1 mesa de centro

-+ & & &

Madera de guayacan.

Cama de 2 plazas: Modelo de
deditos.

<+ Cama de 2 plaza en guayacan
<+ Con Disefio
<+ Con tablas de Laurel
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Anexo 13 Carta Aval

Atahualpa 10 de junio del 2019
CARTA AVAL

Yo Félix Villén Orrala, con RUC: 0908626773001 Propietario de la Muebleria
Villon, me dirijo a usted con la finalidad de darle a conocer lo siguiente: Que el Sr.
Villén Yagual Javier Reynolds con cédula de ciudadania N° 245028142-9 de la
corte 2015-2 estudiante del Octavo Semestre de la carrera de Contabilidad y
Auditoria de la Universidad Estatal Peninsula de Santa Elena se le concede la
respectiva autorizacion para que realice su trabajo de investigacion titulado:
COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DE PRECIOS EN LA
MUEBLERIA VILLON, PROVINCIA DE SANTA ELENA, ANO 2019, con
la finalidad de realizar actividades de investigacion que aporte al desarrollo de la -
organizacion, por lo que me comprometo a otorgar la informacion necesaria para el

trabajo de investigacion alcance su objetivo final.

Particular que comunico para los fines pertinentes:

WSl

Atentamente.

Félix Villon Orrala
Propietario de la Muebleria Villon

RUC: 0908626773001
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Anexo 14 Titulo Artesanal
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Anexo 15 RUC - MUEBLERIA VILLON

’ v
REGISTRO UNICO DE CONTRIBUYENTES
PERSONAS NATURALES

N ...le hace bien al pais!
NUMERO RUC: 0908626773001
APELLIDOS Y NOMBRES: VILLON ORRALA FELIX
NOMBRE COMERCIAL: MUEBLERIA VILLON
CLASE CONTRIBUYENTE: OTROS OBLIGADO LLEVAR CONTABILIDAD: NO
CALIFICACION ARTESANAL: 44561 NUMERO: SIN
FEC. NACIMIENTO: 01/05/1961 FEC. INICIO ACTIVIDADES: 11/10/2007
FEC. INSCRIPCION: 11/10/2007 FEC. ACTUALIZACION: 06/04/2017
FEC. SUSPENSION DEFINITIVA: FEC. REINICIO ACTIVIDADES:

ACTIVIDAD ECONOMICA PRINCIPAL

ACTIVIDADES DE FABRICACION DE MUEBLES

DOMICILIO TRIBUTARIO

Provincia: SANTA ELENA Canton: SANTA ELENA Parroquia: ATAHUALPA Calle: GUAYAQUIL Numero: S/N Referencia: FRENTE A LA MUEBLERIA ANITA - CASA DE
DOS PISOS COLOR DURAZNO Telefono: 042907390 Email: felix.villon@gmail.com Celular: 0968212168

OBLIGACIONES TRIBUTARIAS

* DECLARACION SEMESTRAL IVA

Son derechos de los cunmbuyentss Derechos de trato y confidencialidad, Derechos de asi ia o ion, Derechos [ Derechos de informacion,
ra mayor consulte en www.sri.gob.ec.
Las personas naturales cuyo capital, mgresos anuales o costos y gastos anuales sean superiores a los llmrres i enel para la aplic de la ley
de régimen interno estan a llevar en agentes de no podréan g al Régir implifi (RISE) y sus
declaraciones de IVA deberén ser presentadas de manera mensual.
de IVA ran de manera semestral siempre y cuando no se encuentre obligado a llevar contabilidad, transfiera bienes o
preste servicios tnicamente con tarifa 0% de IVA y/o sus ventas con tarifa diferente de 0% sean objeto de retencion del 100% de IVA.

# DE ESTABLECIMIENTOS REGISTRADOS

#DE ESTABLECIMIENTOS REGISTRADOS 1 ABIERTOS 1
JURISDICCION \ ZONA 5\ SANTA ELENA CERRADOS 0

Codigo: RIMRUC2020000277271
Fecha: 28/01/2020 21:25:24 PM

Pag. 1 de 2
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Anexo 16 Matriz de consistencia

Tema Problema Objetivo general Idea a defender | Variables Dimensiones Indicadores
Costo por orden de
. ; . produccion.
¢De qué manera los costos Sistema de costos. c
de produccion contribuyen 0stos por
en la fijacion de preciosen la | Determinar los costos de produccion, Costo de procesos.
Muebleria Villén, provincia| mediante procesos contables, para la produccion. Materia Prima.
de Santa Elena, afio 2019? flj_aC,IOI'l ~de precios en la Muebleria Elementos del Mano de Obra.
Villon, afio 2019. costo :
) L ' Costos Indirectos
COSTOS DE ;Como se identifican los La identificacion de Fabricacién.
PRODUCCION Y elementos del costo para| eldentificacion de los elementos del|de los _FOStOS de Métodos basados
FIJACION DE la fijacion de precios de| costo para la fijacidn de precios de los prodqccmn, en los costes.
PRECIO EN LA los muebles en el proceso muebles. contribuye, o de Métodos para la Métodos basados
“MUEBLERIA de produccion? S:]a”ga fijae::glr?n':jeé fijacion de precio. | en la competencia.
VILLON?, «Distribucion de los costos mediante el | precios a  la Métodos basados
PROVINCIA DE CF : ; p . en la demanda.
e;COmo se realiza la| uso de lashojas de costos generados en | Muebleria Villdn
SANTA ELENA P . uebleria on,| .. .,
ARO 2019 distribucién de los costos el proceso de produccién provincia de Santa FIJaC_|0n de Precio de venta.
: generados en el proceso Elena afio 2019. | Precioen ,Ia
de produccién? . Muebleria
e Determinar un modelo de costos de Villén”

¢ ;Qué métodos facilita el
calculo de los costos para
la fijacion del precio de
los muebles?

produccién para la fijacion de precios
de los muebles permitira una correcta

asignacion de los costos.

Margen de
Contribucion

Costos Variables
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Anexo 17 Cronograma.

UNIVERSIDAD ESTATAL PENINSULA DE SANTA ELENA
FACULTAD CIENCIAS ADMINISTRATIVAS

UpsSEt CARRERA DE CONTABILIDAD Y AUDITORIA

TEMA: COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DE PRECIOS EN LA MUEBLERIA VILLON, PROVINCIA DE SANTA ELENA, ANO 2019

NOMBRE DEL ESTUDIANTE: JAVIER REYNOLDS VILLON YAGUAL

CRONOGRAMA DE SESIONES DE TRABAJO

ANO 2019
NOVIEMBRE DICIEMBRE ENERO
27 28 29 4 5 9 11 12 16 18 19 15 16 20 22 23 24 27 28 29
ESTRUCTURA DETT. ACTIVIDADES 3 5 8 12 15 19 22 24 28 32 35 39 42 45 48 51 54 57 59 50 | 'OTALES
5 |8,333] 13 20 25 32 37 40 47 53 58 65 70 75 80 85 90 95 98 100

% % % % % % % % % % % % % % % % % % % %

Reglamentos para la elaboracion de
TT. Compromisos

Revision del Tema de Titulacion 2

Planteamiento del Problema S 1

Introduccion al TT. Formulacién del Problema 8

Obijetivos de la Investigacion 2

Tareas Cientifica 1

Justificacion 4

Matriz de consistencia y de
operativizacion de variables

Elaboracién del Marco Tedrico 2

Revision de Literaturas 3

Capitulo | Elaboracion del

Marco Tebrico Desarrollo de conceptos y Teorias 1

Fundamentos sociales psicoldgicos,
filosoficos, legales

Tipo de investigacion 1

Capitulo 11 Materiales y |Método de Investigacion

N

Métodos Disefio de muestreo 1

Disefio de recoleccion de datos 3

Explicacion de los componentes de
los Resultados y discuciéon

W | W[RIN[P] & DR[N] W [DRIN|WIAIN] W

Capitulo 11l Resultados y | Analisis de datos (depende cualitativo
discusion / cuantitativo)

Limitaciones 3

Resultados 3

Conclusion Conclusion

Bibliografia Bibliografia

Revision Revision 2

Redaccién Final Redaccion Final

PlOINV|W|O|wW|w]| w

Anexos Anexos de la investigacion general

Compromiso: Yo Javier Reynolds Villon Yagual con C.1# 2450281429; me comprometo a cumplir responsablemente el presente cronograma de trabajo de titulacion socializado previamente con el Docente Tutor, caso contrario sera
decision del Docente con autorizacion del Consejo Académico de la Facultad, tomar las decisiones pertinentes.

Ing. Karla Suarez Mena, MSc. Javier R. Villén Yagual
Docente Tutor 93 Estudiante




Anexo 18 Presupuesto.

INSTITUCIONALES:

Humanos: $ 401,20
RECURSOS : :
Materiales: $ 125,90
Técnicos: $ 800,00
TOTAL $1.327,10
Recursos Humanos
N° Denominacion Tiempo | Costo Unitario Total
1 Investigador 340 $ 1,18 $ 401,20
Subtotal $401,20
Recursos Materiales y Suministros
N° Denominacion Costo Unitario Total
2 Resmas de papel $ 390 $ 7,80
4 Tintas de impresora $ 7,00 $ 28,00
4 Esferografico $ 040 $ 160
1 Empastado $ 15,00 $ 15,00
2 CD $ 0,75 $ 150
8 Sobres manila $ 025 $ 2,00
Movilizacion $ 70,00
Subtotal $ 125,90
Recursos Tecnoldgicos.
N° Denominacion Costo Unitario Total
1 Computadora $ 620,00 $ 620,00
1 Impresora $ 180,00 $ 180,00
Subtotal $ 800,00
TOTAL $1.327,10
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